
www.referansgazetesi.com.trMART 2026 Sayı: 22

EK
O

N
O

M
İ

M
AR

T 
20

26
RE

FE
RA

N
S

AYŞE PINAR TÜMÜKLÜ:
Gaziantep’i mobilya üretim 
merkezi yapmayı hedefliyoruz

AYKUT GÖYMEN:
Makarna sektöründe 
kürsel güç: Türkiye

MESUT ÇAKMAK:
Türk un sanayisi küresel 
gücünü arttırıyor

ABDULKADİR KONUKOĞLU:
Tekstil sektöründe çıkış yolu
kalite ve markalaşmak

MAHSUM ALTUNKAYA:
Orta Doğu’da yükselen gerilim 
ekonomiyi vuruyor Milat Halı

uluslararası
fuarda göz 

doldurdu

İnşaat, 
enerji ve gıda: 

Türk ihracatının 
Suriye rotası

Köklü çınarın 
genç dalı 

Sanko Okulları 
25 yaşında

N iyazi Sögüt

PROFESYONEL 
ÜRETIM ARTIK 
KAÇINILMAZ

PROFESYONEL 
ÜRETIM ARTIK 
KAÇINILMAZ

Sedef Tarım A.Ş. Yönetim Kurulu Başkanı



SNK_20,5x26,6.pdf   1   1.02.2024   11:24



SNK_20,5x26,6.pdf   1   1.02.2024   11:24











Sanayi Mah. Mustafa Yıldırımdemir Cad. No:19 Şehitkamil/Gaziantep
İletişim: 0.532 100 77 35 - 0.555 095 27 27



Sanayi Mah. Mustafa Yıldırımdemir Cad. No:19 Şehitkamil/Gaziantep
İletişim: 0.532 100 77 35 - 0.555 095 27 27



Türkiye ve Dünya İçin Üretiyoruz...Türkiye ve Dünya İçin Üretiyoruz...Türkiye ve Dünya İçin Üretiyoruz...

karpen.com.tr

Başpınar 5. Organize Sanayi Bölgesi 83514 Nolu Cd. No:5 
Şehitkamil/GAZİANTEP-TÜRKİYE

karpen@karpen.com.tr
Tüketici Danıșma Hattı

444 64 12

Firmamız 1995 yılından beri 
PVC Profilleri ve 2011 yılından 
beri Alüminyum üretiminde faaliyet 
göstermektedir. Bugün 30.000 m2 kapalı 
üretim alanı, 10 bölgesel depo, 1000’den fazla 
distribütör ağı ve 400 kalifiye elemanımız bulunmaktadır. 
Ayda 1500 ton PVC profil ve 850 ton alüminyum profil 
üretmekteyiz. Üretimimizi durmaksızın sürdürmeye devam ediyoruz.

"Metalin Adı"
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Değerli okuyucularımız merhaba, 

Gaziantep, Türkiye ekonomisinin 
en dinamik şehirlerinden biri 
olmaya devam ediyor. 
 
Gaziantep’in bu gücü yalnızca 
sanayi üretimiyle değil; girişimcilik 
ruhu, ihracat kapasitesi ve krizler 
karşısındaki direnciyle de  ortaya 
çıkıyor. 
 
Organize sanayi bölgelerinden 
yükselen üretim gücü, küçük 
ve orta ölçekli işletmelerin 
çevik yapısı ve dış pazarlara 
açılma kabiliyeti, Gaziantep’i 
Anadolu’nun en güçlü ekonomik 
merkezlerinden biri haline 
getiriyor. 
 
Bugün Gaziantep ekonomisini 
konuşmak; sadece rakamları 
değil, aynı zamanda bir kültürü, 
bir çalışma ahlakını ve kuşaktan 
kuşağa aktarılan bir ticaret 
hafızasını konuşmak gibidir. Deden 
oğula aktarılanın sadece sermaya 
olduğunu düşüneneler yanılıyor. 
 
Eğer sermaye sadece doğrudan 
faktör olsaydı bugün sermayesi 
olan herkes ihracat yapıyor büyük 
istihdam sağlıyor olurdu.

Gaziantep’te dededen toruna 
aktarılan aslında iş deneyimidir. 
Üniversite kürsülerinde, şık 
konferans salonlarda anlatılamayan 
pazarlama fikirleri ve iş 
alışkanlıklarıdır. Bu nesilden nesile 
yapılan aktarım asında Gaziantep 
sanayisini geleceğe taşıyan en önemli 
sermayedir. 
 
Tekstilden gıdaya, makineden plastiğe 
kadar geniş bir üretim yelpazesine 
sahip olan Gaziantep sanayisinin en 
büyük sırrı aslında budur. 
 
Gaziantep’in büyüme hikâyesinde 
herkes rakamları, bölgesel gelişmeleri, 
sermaye göçünü konuşur ama bence 
en önemli miras nesilden nesile 
aktarılan deneyimlerdir. 
 
Ancak şunu da bilmemiz gerekiyor. 
Artık bu deneyimin yanına 
yeşil dönüşüm, dijitalleşme, 
markalaşma ve katma değerli ihracat; 
Gaziantep’in önündeki en kritik 
başlıklar olarak öne çıkıyor.  
 
Bu nedenle bu güçlü şehir, sahip 
olduğu üretim refleksini saydığımız 
dönüşüm vizyonuyla birleştirdiği 
ölçüde, yalnızca bugünün değil, 
geleceğin de kazanan şehirlerinden 
biri olacaktır.
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İçindekilerİçindekiler

  
“Uluslararası 
fuarlar tanıtım 
için önemli 
fırsatlar sunuyor”

“kentimizin 
sağlık 
vizyonunu üst 
lige taşıyoruz”

“orta Doğu’da 
yükselen gerilim 
ekonomiyi 
vuruyor”

“sanko 
okulları olarak 
geleceğe iz 
bırakıyoruz”

“sAİB ile 
bölgesel ticarete 
yeni bir soluk 
getiriyoruz”

“suriye’de artan 
lojistik talebine 
özel çözümler 
üretiyoruz”

“şehremizin 
konaklama ve 
kongre turizmine 
katkı sağlıyoruz”

“şeHem sadece 
bir proje değil, 
şehrin hafızası 
ve kimliğidir”

“girişimcilik 
ekosistemine 
katkı sunmaya 
devam edeceğiz””

“eğitimde 
kitlesel 
başarıya önem 
veriyoruz”

48 7638322420

22 30 44 72

evde üreten
kadınlar ekonomiye 
değer katıyor

Türk un sanayisi 
küresel gücünü 
artırıyor

sıfır Atıkta 
yerelden ulusala 
güçlü adım

Halı sektörü uluslararası 
fuarda gücünü bir kez 
daha gösterdi 36

86

96

16
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2025’te 873 milyon dolarlık 
ihracat

tarım politikalarındaki dönüşüme ve 
iklim krizinin üretim üzerindeki etkileri-
ne dikkat çeken tUSaF yönetim kurulu 
Başkanı mehmet mesut Çakmak, küresel 
ticarette yaşanan daralma, finansmana 
erişimdeki zorluklar ve bölgesel jeopolitik 
gelişmelere rağmen sektörün üretim ve 
ihracat kapasitesini koruduğunu vurgu-
ladı. 

Çakmak; “2025 yılında 2 milyon 344 bin 
528 ton ihracat gerçekleştirdik. iç piyasa-
da arz güvenliğini kesintisiz sağlarken dış 
pazarlardaki varlığımızı da sürdürdük. 
türk un sanayisinin üretim kapasitesi, 
lojistik gücü ve pazar çeşitliliği bu süreci 
yönetmemizde belirleyici oldu” dedi.

2026’da hedeF: 3 milyon ton 
ihracat

2026 yılına ilişkin hedeflerini açıklayan 
tUSaF yönetim kurulu Başkanı mehmet 
mesut Çakmak, küresel tahıl piyasala-
rında yeni dengelerin oluştuğu ve ticaret 
koridorlarının yeniden şekillendiği bir dö-
neme girildiğini belirtti. Çakmak, “2026 
yılında ihracat performansımızı yukarı 
taşımayı ve 3 milyon tonluk hedefe 
ulaşmayı amaçlıyoruz. 12 milyon tonluk 
dünya ihracat pazarındaki payımızı yüz-
de 25’in üzerine çıkarmayı hedefliyoruz’’ 
dedi. 

Türk un 
sanayisi 
küresel 
gücünü 
ArTIrIYOr
Türkiye Un Sanayicileri Federasyonu 
(TUSAF), “İklim Dayanıklılığı ve 
Ticaretin Geleceği” temasıyla 
düzenlediği 20. Uluslararası Kongre ve 
Sergisi’nde sektörün 2026 yol haritasını 
açıkladı. TUSAF Yönetim Kurulu 
Başkanı Mehmet Mesut Çakmak, 
2025 yılında küresel daralma ve 
jeopolitik risklere rağmen 2 milyon 
344 bin 528 ton buğday unu ihracatı 
gerçekleştirdiklerini ve 873,2 
milyon dolar gelir elde ettiklerini 
belirterek, 2026 için 3 milyon tonluk 
ihracat hedefi koyduklarını açıkladı.

“dünya 
ihracat 
pazarındaki 
payımızı 
yüzde 25’in 
üzerine 
çıkarmayı 
hedefliyoruz”

Un sektöründe hizmet veren 
kuruluşları tek çatı altında top-
layan türkiye Un Sanayicileri 

Federasyonu (tUSaF), her yıl ulus-
lararası boyutta düzenlediği kongre 
ve sergisinin 20’ncisini, bu yıl 12-15 
Şubat 2026 tarihleri arasında “iklim 
dayanıklılığı ve ticaretin Geleceği” 
temasıyla antalya’da gerçekleştirdi. 
1.400’ü aşkın ulusal ve uluslararası 
delege ile 500’den fazla firmayı 
bir araya getiren organizasyonda; 
küresel ekonomide son gelişmeler, 
dünya ve türkiye tahıl piyasalarına 
genel bakış, iklim dayanıklılığı ve 
tarımsal üretim, ticaretin geleceği ve 
yeni pazar dinamikleri, tedarik zin-
ciri yönetimi, gıda güvenliği ve sür-
dürülebilirlik başlıkları ele alındı.
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türk UnU, GüÇlü markalarıyla 
küreSel rekaBette öne Çıkıyor 

Suriye başta olmak üzere ba¬zı pazarlarda 
güçlü ihracat artı¬şı yaşandığını ve bu ar-
tışın hız-lanarak devam edeceğini belir¬ten 
Çakmak şöyle devam etti: “2025 yılında 
yaklaşık 18 bin ton seviyesinde olan Suriye 
ihracatımız, 2026 itibarıyla aylık 55–65 bin 
ton bandına yükseldi. mısır başta olmak 
üzere güçlü üretici ülkelerle yoğun bir reka-
bet içindeyiz. türk unu, güçlü markalarıyla 
bu rekabette öne çıkıyor” dedi.

üretimde hedeF: 20 milyon ton 

2026 üretim beklentilerine ilişkin değer-
lendirmelerde bulunan tUSaF yönetim 
kurulu Başkanı mehmet mesut Çakmak, 
kapasitede bir düşüş öngörmediklerini be-
lirtti. Çakmak, “ekim ayında yağışlar düşük 
seyretmişti ancak ocak ayından itibaren 
tüm bölgelerimiz ciddi yağış aldı. Bahar yağ-
murlarının da olumlu seyretmesi halinde bu 
yıl üretimde 20 milyon tonun üzerine çıka-
bileceğimizi öngörüyoruz. Uygun koşullar 
oluşursa 3,5 milyon ton ihracat seviyesini 
de aşabiliriz” dedi. 

iç piyasaya ilişkin değerlendirmelerde de 
bulunan Çakmak, “önümüzdeki bir yıl için-
de türkiye genelinde önemli bir dönüşüm 
hayata geçirilecek. ekmek üretiminde kulla-
nılan unun yüzde 40’ı tam buğday unundan 
oluşacak. devletimizin belirlediği bu oran 
doğrultusunda ekmeklerin besin değeri 
daha yüksek olacak” ifadelerini kullandı.

2026 Gündemi: dayanıklılık ve 
Güvenli tedarik

öncelikli başlıklara da değinen Çakmak, 
“Finansmana erişim, maliyet yönetimi, 
enerji verimliliği ve iklim dayanıklılığı sek-
törümüzün gündeminde üst sıralarda yer 
alacak. Güvenli ve sürdürülebilir gıda teda-
riki temel önceliğimiz olmaya devam edecek. 
tUSaF olarak hem tüketiciyi koruyan hem 
de sektörde adil rekabeti destekleyen bir ya-
pının sürdürülmesi için çalışmalarımızı ka-
rarlılıkla sürdüreceğiz” ifadelerini kullandı.

Sektörün artık çok boyutlu bir risk ortamın-
da faaliyet gösterdiğini belirten Çakmak, 
iklim değişikliği ve ticaret güvenliğinin bir-
likte ve bütüncül bir yaklaşımla yönetilmesi 
gerektiğine dikkat çekti.
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SAİB İle BölgeSel 
TicareTTe yeni Kapı

Kısa süre önce Suriyeli 
ve Türk iş insanların 

birleşmesi ile kurulan, 
Gaziantep merkezli 

Uluslararası Suriyeli 
ve Türk İş Adamları 

Birliği Derneği (SAİB), 
çalışmalarına start 

verdi. Türkiye ile 
Suriye arasındaki ticari 

ilişkileri geliştirmeyi 
amaçlayan dernek, 

Suriye’de yatırım 
ve ticaret alanında 

önemli projeler hayata 
geçirmeyi hedefliyor.

2011 yılından bu yana Suriye’de zor bir 
süreç yaşandığını ifade eden Ganim, 
2024 yılında Suriye’de yeni bir döneme 
girildiğini belirterek, dernek olarak bu 
yeniden yapılanma sürecinde aktif rol 
almak istediklerini söyledi. önümüz-
deki süreçte iki ülke arasındaki ticareti 
artırmak, yatırımları çoğaltmak ve iş 
dünyasına yeni fırsatlar sunmak için 
güçlü adımlar atmak için yola çıktıkları-
nı vurgulayan Ganim, bu doğrultuda ilk 
temaslarını gerçekleştirdiklerini söyledi.

G aziantep merkezli 
Uluslararası Suriyeli 
ve türk iş adamları 

Birliği derneği (SaiB), ilk 
genel kurulunu geçtiğimiz 
aylarda gerçekleştirerek 
yönetim kurulunu belirledi. 
yapılan seçimde Gaziantep’te 
faaliyet gösteren enova Shoes 
firmasının sahibi iş insanı 
muhammed Ganim, derneğin 
Genel Başkanı olarak seçildi.

Suriyeli 
Ve türk iŞ 

inSanlarının 
Bir araya 
GelmeSi ile 

UlUslararası 
Suriyeli 

ve Türk iş 
adamları 

Birliği 
Derneği (SAiB) 

kurulDu
ilk Faaliyet haleP ticari iŞ ZirveSi

kuruluşunun ardından hızlı şekilde 
çalışmalarına başlayan SaiB, ilk önemli 
organizasyonunu halep ticari iş Zirvesi ile 
gerçekleştirdi. Zirve kapsamında SaiB heye-
ti, halep’te bir dizi resmi ve ticari temaslarda 
bulundu.

SaiB Genel Başkanı muhammed Ganim 
başkanlığındaki heyet, halep Sanayi odası 
Başkan yardımcısı ismail hac ile bir araya 
gelerek türkiye–Suriye ticareti, yatırım fır-
satları ve halepli iş insanlarının yaşadığı vize 
sorunları başta olmak üzere birçok konuyu 
ele aldı.

haleP’te üretim Sürüyor

halep Sanayi odası Başkan yardımcısı 
ismail hac, halkla ilişkiler ve özel kalem 
müdürü mustafa abdurrahman ile yönetim 
kurulu üyelerinin katıldığı toplantıda, şe-
hirdeki sanayi faaliyetlerine ilişkin önemli 
bilgiler paylaşıldı.

Son 17 aydır kayda değer bir ticari anlaşma 
yapılmadığı belirtilirken, buna rağmen 
üretimin devam ettiği vurgulandı. özellikle 
tekstil, gıda ve kimya sektörlerinde rekabetçi 
maliyetlerle üretimin sürdüğü ve yaklaşık 
bir yıldır birçok ülkeye ihracat yapıldığı ifade 
edildi.

Sanayi ekoSiStemi toParlanıyor

Savaş öncesinde yaklaşık 40 bin üyeye 
sahip olan halep Sanayi odası’nın üye 

sayısının bugün 10 bin 800’e ulaşması ise 
sanayi ekosisteminin yeniden toparlanmaya 
başladığını gösteren önemli bir veri olarak 
değerlendirildi.

“üyelerimiZin önünü aÇacaĞıZ”

SaiB Genel Başkanı muhammed Ganim, 
gerçekleştirilen ziyaretlerin tamamen ticari 
amaç taşıdığını belirterek, “Bu ziyaretler 
turistik değil, tamamen ticari amaçlıdır. 
temaslarımızı aylık olarak sürdüreceğiz ve 
daha kapsamlı bir programa dönüştüreceğiz. 
halep doğumluyum ve 20 yıldır Gaziantep’te 
sanayici bir aile olarak faaliyet gösteriyoruz. 
önümüzdeki süreçte halep ve Şam’da ya-
tırım planlarımız var. üyelerimizin önünü 
açmak için kararlılıkla çalışacağız.” dedi.
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milat halı Standına ZiyaretÇilerden yoĞUn ilGi

Gaziantepli firmalar fuarda yoğun ilgi görürken, milat halı da 
ziyaretçilerin en çok ilgi gösterdiği stantlardan biri oldu. milat halı 
yönetim kurulu Başkanı iskender kaplan, fuar süresince standla-
rına gösterilen ilgiden memnuniyet duyduklarını belirterek ulusla-
rarası fuarların Gaziantep ve türkiye için önemli bir tanıtım fırsatı 
sunduğunu ifade etti. kaplan, üretim, ihracat ve istihdam alanında 
ülke ekonomisine katkı sağlamaya devam edeceklerini söyledi. 
 
milat halı standında sergilenen özel tasarım ürünleri de fuarın dik-
kat çeken çalışmaları arasında yer aldı. kaplan, fuar kapsamında 
ticaret Bakanı ömer Bolat’a yüzde yüz ipek dokuma özel tasarım 
“Gaziantep kurtuluş Savaşı” ve Zeugma’nın “Çingene kızı” motifle-
rinden esinlenen halı çalışmasını hediye etti.

Milat Halı 
UlUSlArArASı 
FUArdA göz 
doldUrdU

Ticaret Bakanlığının 
desteğiyle Güneydoğu 

Anadolu Halı İhracatçıları 
Birliği (GAHİB) ve İstanbul 

Halı İhracatçıları Birliği (İHİB) 
iş birliğinde İstanbul’da 

düzenlenen Uluslararası Halı 
ve Yer Kaplamaları Fuarı’nda 

Milat Halı standı dikkat çeken 
markalarından biri oldu.

istanbul eXPo 
center’da düzenle-
nen fuara 21 ülke-

den yaklaşık 500 firma 
katılım sağladı. Sektör 
temsilcilerini bir araya 
getiren organizasyon, 
halı ve yer kaplamaları 
alanındaki 2026 trend-
lerin ve koleksiyonların 
sergilendiği önemli bir 
buluşma noktası oldu. 
Fuarın açılışı ticaret Ba-
kanı ömer Bolat’ın katı-
lımıyla gerçekleştirildi.

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu
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milat halı Standına ZiyaretÇilerden yoĞUn ilGi

Gaziantepli firmalar fuarda yoğun ilgi görürken, milat halı da 
ziyaretçilerin en çok ilgi gösterdiği stantlardan biri oldu. milat halı 
yönetim kurulu Başkanı iskender kaplan, fuar süresince standla-
rına gösterilen ilgiden memnuniyet duyduklarını belirterek ulusla-
rarası fuarların Gaziantep ve türkiye için önemli bir tanıtım fırsatı 
sunduğunu ifade etti. kaplan, üretim, ihracat ve istihdam alanında 
ülke ekonomisine katkı sağlamaya devam edeceklerini söyledi. 
 
milat halı standında sergilenen özel tasarım ürünleri de fuarın dik-
kat çeken çalışmaları arasında yer aldı. kaplan, fuar kapsamında 
ticaret Bakanı ömer Bolat’a yüzde yüz ipek dokuma özel tasarım 
“Gaziantep kurtuluş Savaşı” ve Zeugma’nın “Çingene kızı” motifle-
rinden esinlenen halı çalışmasını hediye etti.

Milat Halı 
UlUSlArArASı 
FUArdA göz 
doldUrdU

Ticaret Bakanlığının 
desteğiyle Güneydoğu 

Anadolu Halı İhracatçıları 
Birliği (GAHİB) ve İstanbul 

Halı İhracatçıları Birliği (İHİB) 
iş birliğinde İstanbul’da 

düzenlenen Uluslararası Halı 
ve Yer Kaplamaları Fuarı’nda 

Milat Halı standı dikkat çeken 
markalarından biri oldu.

istanbul eXPo 
center’da düzenle-
nen fuara 21 ülke-

den yaklaşık 500 firma 
katılım sağladı. Sektör 
temsilcilerini bir araya 
getiren organizasyon, 
halı ve yer kaplamaları 
alanındaki 2026 trend-
lerin ve koleksiyonların 
sergilendiği önemli bir 
buluşma noktası oldu. 
Fuarın açılışı ticaret Ba-
kanı ömer Bolat’ın katı-
lımıyla gerçekleştirildi.

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu

FİZİK TEDAVİ  ve REHABİLİTASYON

Medikal Tedaviler
Enjeksiyon Tedavileri
Egzersiz Programları
Elektroterapi (cihaz) Yöntemleri
Manuel Terapi Teknikleri
Bantlama
Kök hücre 
PRP 

El Rehabilitasyonları
Ortopedik Rehbilitasyon
Nörolojik Rehabilitasyon
Pediatrik Rehailitasyon
Lenfödem Rehabilitasyonu
Hacamat
Kupa
Botoks Enjeksiyonu



25MART 2026 MART 2026

GÜNCEL GÜNCEL

24

eyüp lojİStİk’ten 
Suriye atağı

Türkiye’nin 
köklü taşımacılık 

şirketlerinden Eyüp 
Lojistik, Suriye’de 

yeniden yapılanmayla 
artan lojistik talebini 

karşılamak için 
harekete geçti. Şirketin 

Yönetim Kurulu Başkanı 
Eyüp Bartık, Gaziantep 

depolarından çıkan 
araçların yaklaşık bir 

saatte Halep’e ulaştığını 
belirterek, Türkiye ve 

Avrupa’dan aldıkları 
yükleri Suriye’ye 

kapıdan kapıya 
taşıdıklarını söyledi.

Suriye’de yeni-
den yapılanma 
sürecinin hız 

kazanmasıyla birlikte 
eyüp lojistik, uzman 
kadrosu, güçlü filosu ve 
geniş lojistik ağıyla bu 
ülkeye yönelik lojistik 
faaliyetlerine ağırlık 
verdi. Şirket, türkiye ve 
avrupa çıkışlı yükleri 
Gaziantep’teki depola-
rında konsolide ederek 
Suriye’ye kapıdan kapı-
ya teslim ediyor.

ihracatÇı ve 
ithalatÇılara 
önemli avantajlar 
SUnUyor

eyüp lojistik yönetim 
kurulu Başkanı eyüp 

Bartık, Gaziantep mer-
kezli köklü bir lojistik 
firması olmalarının 
büyüyen Suriye pazarı 
için ihracatçı ve ithalat-
çılara önemli avantajlar 
sunduğunu vurgula-
yarak şöyle konuştu: 
“tüm türkiye’den ve 
avrupa’dan aldığımız 
yükleri Gaziantep’teki 
depolarımızdan Suri-
ye’ye transfer ederek 
kapıdan kapıya nakliye 
yapıyoruz. Bugün araç-
larımız halep’e yaklaşık 
bir saatte ulaşıyor. is-
tanbul’da Beylikdüzü’n-
den kadıköy’e iki saat 
sürebilen bir mesafede, 
halep’e bu sürede gide-
bilmek ciddi bir operas-
yonel avantaj.” dedi.

ihracattaki GüÇlü 
artıŞ, taleBi 
Büyütüyor

eyüp Bartık, türkiye’nin Su-
riye’ye ihracatındaki ivmenin 
taşımacılık tarafına da doğ-
rudan yansıdığını belirterek 
şu açıklamayı yaptı: “tim 
verilerine baktığımızda 2025 
yılı genelinde türkiye’nin Su-
riye’ye ihracatı bir önceki yıla 
kıyasla güçlü bir artış trendi 
yakaladı ve yıllık bazda 
yüzde 70’e yakın artışla 2,5 

milyar doların üzerine çıktı. 
Gıda grubu başta olmak 
üzere kimyevi maddeler, 
elektrik-elektronik, mobilya, 
kâğıt ve orman ürünleri gibi 
birçok sektörde yüzde 60–80 
bandında büyüme görüldü. 
makine, tekstil, demir-çelik, 
iklimlendirme ve madencilik 
ürünlerindeki artış ise Suri-
ye’de altyapı ve yeniden inşa 
faaliyetlerinin hızlandığını 
gösteriyor. 2026 yılında da 
Suriye’ye ihracattaki artış 
sürüyor.”

EYüp 
LojİSTİK, 

SUrİYE’DE 
YEnİDEn 

YApıLAnMAYLA 
ArTAn 

LojİSTİK 
TALEBİnİ 

KArŞıLAMAK 
İçİn HArEKETE 

GEçTİ

“SUrİYE ŞİrKETLEr İçİn 
UzUn vADELİ Bİr HEDEF, BU 
BöLGEYİ STrATEjİK oLArAK 
KonUMLAnDırıYorUz. 
ArTAcAK YATırıMLArLA 
BİrLİKTE HEM TürK 
İHrAcATçıSının HEM DE 
ULUSLArArASı FİrMALArın 
BöLGEDE DAHA AKTİF 
oLAcAğını önGörüYorUz. 
EYüp LojİSTİK oLArAK 
BU SürEçTE TAŞıMAcıLıK 
TArAFınDA GüçLü Bİr 
çözüM orTAğı oLMAYı 
HEDEFLİYorUz.”

“hıZ, Güvenilirlik 
ve maliyet avantajı 
SUnUyorUZ”

eyüp lojistik’in Suriye 
hattında uçtan uca hizmet 
sunduğunu vurgulayan 
Bartık, “hız, güvenilirlik 
ve operasyonel şeffaflık bu 

hatta müşterilerimiz için 
en kritik konular. Uzman 
kadromuz, güçlü filomuz ve 
geniş lojistik ağımızla sınır 
geçişlerinden saha teslima-
tına kadar tüm süreci tek 
elden yönetiyor, firmalara 
zaman ve maliyet avantajı 
sağlıyoruz” diye konuştu.
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tekStil Sektörü Dalgalı 
Bir Süreçten geçiyor:

çıkış yolu 
kalite ve 
MarkalaşMa

ABDULKADİr 
KonUKoğLU, KürESEL 
EKonoMİDE YAŞAnAn 
GELİŞMELErİn EMEK 
YoğUn SEKTörLErİ 
zorLADığını BELİrTErEK 
TEKSTİL SEKTörünün 
DE DALGALı Bİr 
DönEMDEn GEçTİğİnİ 
SöYLEDİ. KonUKoğLU, 
TürKİYE’nİn rEKABET 
Gücünü KorUYABİLMESİ 
İçİn KALİTE, MoDA 
vE MArKALAŞMAYA 
oDAKLAnMASı 
GErEKTİğİnİ vUrGULADı.

Sanko holding onursal 
Başkanı konukoğlu, 
Gaziantep ticaret odası 

meclis Salonu’nda düzenlenen 
toBB Gaziantep Genç Giri-
şimciler kurulu değerlendirme 
toplantısında genç girişimciler-
le bir araya geldi. konukoğlu, 
girişimcilik ve sektör deneyim-
lerine ilişkin değerlendirmeler-
de bulundu.

GiriŞimcilik üÇ Farklı 
yoldan GeliŞir

konuşmasında girişimciliğin 
farklı yollarla ortaya çıkabile-
ceğini ifade eden konukoğlu, 
“üç çeşit girişimci vardır. 
doğuştan gelen özelliklerle 

girişimci olunabilir. Bunun 
yanında iyi bir eğitim almak, 
işine odaklanmak ve başarılı 
insanları takip etmek de gi-
rişimciliği geliştiren önemli 
unsurlardır” dedi.

Genç girişimcilere yatırımlarını 
doğdukları şehirlerde yap-
maları tavsiyesinde bulunan 
konukoğlu, iş hayatında kar-
şılaşılan sorunlar karşısında 
panik yerine çözüm odaklı yak-
laşımın önemine dikkat çekti. 
insan ilişkilerinde saygı ve ya-
pıcı iletişimin başarının önemli 
bir parçası olduğunu vurgula-
yan konukoğlu, iş dünyasında 
nezaket ve görgü kurallarının 
değerine de değindi.

tekstil Bitmeyen Bir Sektör
küresel gelişmelerin etkisiyle 
emek yoğun sektörlerde zorlu 
bir süreç yaşandığını belirten 
konukoğlu, tekstil sektörü-
nün dönemsel olarak iniş ve 
çıkışlar yaşadığını söyledi.

“tekstil zaman zaman yükse-
lir, zaman zaman inişe geçer. 
Bir süre durağan ilerler, 
ardından yeniden yükselişe 
geçerek kaybettiklerini ka-
zandırır” diyen konukoğlu, bu 
süreçte verimsiz üretim tesis-
lerinin üretim dışı kalmasının 
kaçınılmaz olabileceğini ifade 
etti.

rekaBette kalite ve 
marka öne Çıkıyor

Sektörde zaman zaman kapa-
site fazlalığının oluşabildiğini 
dile getiren konukoğlu, bu 
durumun rekabeti zorlaştır-
dığını belirtti. özellikle Uzak 
doğu’nun maliyet avantajına 
karşı türkiye’nin farklı bir 
strateji izlemesi gerektiğini 
söyleyen konukoğlu, tekstilde 
kalite, moda ve markalaşma-
nın önemine dikkat çekti.

tekstil sektörünün insan ha-
yatının her döneminde ihtiyaç 
duyulan bir alan olduğunu 
vurgulayan konukoğlu, ye-
niden iş hayatına başlayacak 
olsa yine tekstil sektörünü 
tercih edeceğini belirterek, 
“tekstil bizim ruhumuza işle-
miş bir sektör” dedi.
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“Türk BuğDAyı kAliTe 
AçıSınDAn Birçok 
pAzArDA ilk Tercih 

oluyor. ancak 
depolama koŞullarının 

iyileŞtirilmeSi Büyük 
önem taŞıyor”

MAkArnA sekTöründe 
Küresel Güç: TürKiye

Türkiye Makarna Sanayicileri 
Derneği Yönetim Kurulu Başkanı 
Aykut Göymen, Türkiye Un 
Sanayicileri Federasyonu (TUSAF) 
tarafından Antalya’da düzenlenen 
20. Uluslararası Kongre ve Sergisi 
kapsamında gerçekleştirilen panelde 
makarna sektörüne ilişkin önemli 
değerlendirmelerde bulundu.

Türkiye makarna sanayicileri Derneği(TmsD) Başkanı Aykut gÖYmen:

S ektörün mevcut durumu ve gelece-
ğine ilişkin açıklamalarda bulunan 
Göymen, türkiye’nin hem makarna 

üretiminde hem de ihracatında dünyada 
ikinci sırada yer aldığını söyledi.

türkiye dünya ticaretinin yüZde 
26’Sını yönetiyor

türkiye’nin makarna üretimi ve ihracatın-
daki güçlü konumuna dikkat çeken Göy-
men, şu bilgileri paylaştı:

“türkiye dünyada hem üretimde hem de ih-
racatta ikinci sırada yer alıyor. 2024 yılında 
toplam 2 milyon 100 bin ton makarna üre-
timi gerçekleştirdik. Bunun 700 bin tonu iç 
pazarda tüketilirken, 1 milyon 400 bin tonu 
ihraç edildi. 2025 yılında da benzer bir tablo 
ortaya çıktı. Sadece yüzde 2’lik bir düşüş 
yaşansa da üretim yine yaklaşık 2 milyon 
100 bin ton seviyesinde gerçekleşti. iç pazar 
700 bin ton civarında stabil seyrederken ih-

racatımız 1 milyon 400 bin ton olarak devam 
etti.”

dünya makarna ticaretinin yaklaşık 5 
milyon ton seviyesinde olduğunu belirten 
Göymen, türkiye’nin bu ticaretin yaklaşık 
yüzde 26’sını gerçekleştirdiğini ifade etti.

“BU BaŞarı ekiP iŞi”

Sektörde elde edilen başarının ortak çalış-
maların sonucu olduğunu belirten Göymen, 
toprak mahsulleri ofisi (tmo) ile yürütülen 
iş birliğine de dikkat çekti.

“Bu başarı tek başına elde edilecek bir ba-
şarı değil. toprak mahsulleri ofisi ile stok, 
fiyat ve piyasa gelişmeleri konusunda sürek-
li dirsek teması içerisindeyiz. Sayın Genel 
müdürümüz görüş ve önerilerimize değer ve-
riyor. devletimiz de uygulamalar çerçevesin-
de sektörümüze önemli destekler sağlıyor. 
kendilerine teşekkür ediyoruz” dedi.

dünyadaki GeliŞmeler Sektörü de 
etkiledi

dünya politik gelişmelerinin makarna sektörünü 
de etkilediğini belirten Göymen, türkiye’nin ihracat 
pazarlarına ilişkin şu bilgileri verdi:

“makarna ihracatımızın yaklaşık yüzde 70’i afrika 
kıtasına yapılıyor. ürettiğimiz makarnaların yüzde 
75-80’i ekmeklik buğdaydan elde ediliyor. ancak 
makarnalık durum buğdayı ile yapılan üretimde 
önemli bir avantajımız var. Bu alandaki ihracatımı-
zın tamamını yerli buğday kullanarak gerçekleştire-
biliyoruz. türkiye hem iç pazara yetecek üretime sa-
hip hem de makarnalık buğdaydan yapılan ihracatı 
ithalat yapmadan karşılayabiliyor.”

iÇ tüketim 700 Bin ton

türkiye’de makarna tüketimine ilişkin verileri de 
paylaşan Göymen, iç pazarda yıllık tüketimin yakla-
şık 700 bin ton olduğunu söyledi.

“yurt içinde satılan tüm makarnalar türk Gıda 
kodeksi’ne göre makarnalık durum buğdayından 
üretiliyor. toplamda yaklaşık 2 milyon ton makar-
nalık buğday kullanıyoruz. Bunun tamamını yerli 
üretimden karşılayabiliyoruz” diye konuştu.

“Sadece kendimiZe yetmek yetmeZ”

Sektörün geleceğine ilişkin hedefleri de paylaşan 
Göymen, türkiye’nin yalnızca kendine yeten değil 
aynı zamanda ihracatta güçlü bir ülke olması gerek-
tiğini vurguladı. “Bizim hedefimiz sadece kendi ih-
tiyacımızı karşılamak değil. ihracatta kullandığımız 
buğdayın da mümkün olduğunca yerli üretimden 
sağlanması gerekiyor. Böylece hem üretimde hem de 
ihracatta daha güçlü bir konuma ulaşabiliriz.”

ihracat yaPılan ülkelerde 
FaBrikalar kUrUlUyor

türkiye’nin ihracat yaptığı bazı ülkelerde 
makarna fabrikalarının kurulmaya başladı-
ğını da dile getiren Göymen, bunun küresel 
ticaretin doğal bir sonucu olduğunu söyledi.

“her ülke kendi sanayisini kurmak ister. 
ihracat yaptığımız bazı ülkeler de kendi üre-
ticilerini korumak için gümrük duvarlarını 
yükseltiyor ve üretim yatırımları yapıyor. 
ham maddeye sahip olan ülkeler oyunun 
kurallarını daha kolay belirleyebiliyor.”

türk BUĞdaĞı kaliteSiyle tercih 
ediliyor

türk buğdayının kalite açısından birçok 
ülke tarafından tercih edildiğini belirten 
Göymen, özellikle lisanslı depoculuğun öne-
mine dikkat çekti.
“türk buğdayı kalite açısından birçok 
pazarda ilk tercih oluyor. ancak depolama 
koşullarının iyileştirilmesi büyük önem 
taşıyor. özellikle depolarda yaşanan haşerat 
kaynaklı zararlar kaliteyi ve ihracatı olum-
suz etkileyebiliyor.”
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DEİK TürKİYE-SUrİYE İŞ KonSEYİ BAŞ-
KAnı MAHSUM ALTUnKAYA, orTA Do-
ğU’DA GİDErEK ArTAn jEopoLİTİK GErİ-
LİMLErİn BöLGE EKonoMİSİ üzErİnDE 
çoK YönLü BASKı oLUŞTUrDUğUnU 
BELİrTErEK, İŞ DünYASının En BüYüK 
BEKLEnTİSİnİn İSTİKrAr vE önGörüLE-
BİLİrLİK oLDUğUnU vUrGULADı.

S on dönemde orta doğu genelinde 
yükselen siyasi ve askeri tansiyonun 
yalnızca güvenlik dengelerini değil, 

ekonomik dinamikleri de derinden sarstığını 
ifade eden altunkaya, artan belirsizlik orta-
mının yatırım, üretim ve ticaret süreçlerini 
doğrudan etkilediğine dikkat çekti.

altunkaya, “Bölgede tırmanan gerilim, piya-
salarda dalgalanmaya yol açarken, ticaret 
kanallarının daralmasına neden oluyor. Bu 
süreç, yalnızca belirli ülkeleri değil, tüm böl-
gesel ekonomiyi etkileyen bir zincir reaksiyon 
oluşturuyor” değerlendirmesinde bulundu.

maliyetler artıyor, Sektörler 
daralıyor

altunkaya, mevcut tablonun özellikle enerji, 
lojistik ve turizm sektörlerinde ciddi daralma-
ya yol açtığını belirterek şunları söyledi:
“enerji maliyetlerindeki artış ve lojistik 
hatlardaki aksaklıklar, ticaretin sürdürülebi-
lirliğini zorlaştırıyor. turizm sektörü ise belir-
sizlikten en hızlı etkilenen alanların başında 

geliyor. risk algısının yükselmesi, bölgeye 
yönelik ekonomik faaliyetleri önemli ölçüde 
yavaşlatıyor.”

iŞ dünyaSından diPlomaSi vUrGUSU

artan riskler karşısında iş dünyasının ön-
celiğinin gerilimin düşürülmesi olduğunu 
vurgulayan altunkaya, ekonomik istikrarın 
ancak barış ortamında mümkün olabileceğini 
ifade etti.

türkiye’nin denGeleyici rolü

altunkaya, türkiye’nin bölgedeki gelişmeler 
karşısında izlediği dengeli ve temkinli politi-
kanın önemine de dikkat çekerek, türkiye’nin 
krizlerin büyümesini önlemeye yönelik yapıcı 
bir rol üstlendiğini ifade etti.

Bölgesel gerilimlerin kontrol altına alınama-
ması durumunda ekonomik maliyetin daha 
da artacağına işaret eden altunkaya, kalıcı 
çözümün diplomasi ve iş birliğinden geçtiğini 
sözlerine ekledi.

ortA doğU’dA 
yükSelen 
gerİlİm 
Ekonomiyi 
Vuruyor 

Deİk Türkiye-suriye İş konseyi
Başkanı mahsum AlTUnkAYA
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Bir Şehrin hafızası 
ValiliK DuVarlarınDa

GazianTep’in hafızası MeKâna iŞlenDi

Gaziantep valiliği’nin yeni idari binasında 
hayata geçirilen Şehem Projesi, şehrin bin-
lerce yıllık tarihini sanat ve mimariyle buluş-

turarak devlet mekânını adeta bir şehir hafızasına 
dönüştürüyor. yesemek’in hitit aslanlarından 
Zeugma mozaiklerine, kurtuluş mücadelesi’nden 
cumhuriyet dönemine uzanan eserler; Gazian-
tep’in kültürel kimliğini ziyaretçilere güçlü bir 
anlatıyla sunuyor.

Gaziantep’in binlerce yıllık tarihi ve kültürel mira-
sı, Gaziantep valiliği’nin yeni hizmet binasında ha-
yata geçirilen Şehem Projesi ile sanat ve mimari 
aracılığıyla görünür hale getirildi. Şehrin kimliğini 
devlet mekânına taşıma fikriyle ortaya çıkan Şe-
hem projesinin mimarı murat Balcı projenin hikâ-
yesini ve uygulamasını okuyucularımızla paylaştı.

Gaziantep valiliği idari binasının 
sadece bir yönetim binası değil, 
aynı zamanda şehrimizin tarihini 
ve kültürel zenginliğini anlatan bir 
mekân olmasını arzu ettiklerini 
vurgulayan Balcı sorularımızı şu 
şekilde cevapladı:

öncelikle Şehem nedir, 
naSıl ortaya Çıktı? Böyle Bir 
Fikir naSıl doĞdU?

Ben Gaziantep’te doğmuş ve 
çok zengin bir kültürel mirasa 
sahip bu şehirde yetişmiş bir iş 
insanıyım. yıllar içerisinde birçok 
markanın oluşum sürecinde yer 
aldım ve çeşitli kamu kurumları 
ile bakanlıklarla farklı alanlarda 
çalışmalar yürüttüm. yeni yapılan 
Gaziantep valiliği idari binasının 
yalnızca bir yönetim binası değil, 
aynı zamanda şehrimizin tarihini 
ve kültürel zenginliğini anlatan bir 
mekân olmasını arzu ettim.

ortaya çıkan eserler şehrimizin 
tarihini ve kültürel zenginliğini 
yansıtan anlamlı bir bütün oluş-
turdu. Bu süreçte bizlere destek 
veren kemal Çeber’e ayrıca teşek-
kür etmek isterim. temennimiz, 
Şehem projesinin türkiye’nin 
farklı şehirlerinde de uygulanarak 
anadolu’nun eşsiz geçmişinin ya-
şatılmasına katkı sağlamasıdır. 

Projenin tarihi danışmanlığı için 
de Gaziantep Büyükşehir Beledi-
yesi müzeler ve kütüphaneler şube 
müdürü tarihçi murat dağ’a bura-
dan ayrıca teşekkür ediyorum.

GaZianteP valiliĞi 
yeni idari BinaSında 
yürüttüĞünüZ Şehem 
ProjeSi ÇalıŞmalarından 
önce SiZi en Çok 
heyecanlandıran neydi?

açıkçası daha işe başlamadan 
hayalini kurmak bile heyecan 
vericiydi. Çünkü mesele bir bi-
nayı süslemek değildi. Gazian-
tep gibi binlerce yıllık geçmişe 
sahip bir şehirde, devletin en 
önemli temsil mekânlarından 
birine şehrin kimliğini ve ha-
fızasını nasıl yansıtacağımızı 
düşünüyorduk. yaklaşık beş 
ay süren çalışmada hedefimiz, 
Gaziantep’in antik dönemden 
cumhuriyet’e uzanan hikâyesi-
ni mekân üzerinden okunabilir 
hâle getirmekti. Böyle projelerde 
insan yalnızca bugüne değil, 
geleceğe de bir iz bırakmanın 
sorumluluğunu hissediyor.

makam ana GiriŞinde 
yer alan yeSemek hitit 
aSlanları Projenin 
en dikkat Çekici 
UnSUrlarından Biri. BU 
tercih naSıl ortaya Çıktı?

Gaziantep denildiğinde çoğu 
kişinin aklına mutfak kültürü 
geliyor ancak bu şehir aynı za-
manda dünyanın en büyük açık 
hava heykel atölyelerinden biri 
olan yesemek açık hava heykel 
atölyesi gibi önemli bir mirasa 
da sahip.

Gaziantep Valiliği’nin 
iç mekânlarında 

gerçekleştirilen tarihî 
ve kültürel tasarım 

çalışmalarını tamamlayan 
MB Creative Proje’nin 

sahibi Murat Balcı ile bir 
araya geldik. Şehirlerin 

tarihî kimliğini görünür 
kılmayı amaçlayan ŞEHEM 

projesinin ortaya çıkış 
hikâyesini, uygulama 

sürecini ve gelecekteki 
hedeflerini konuştuk.

Gaziantep 
Sadece 
mutfağıyla 
değil, 
dünyanın en 
Büyük açık 
haVa heykel 
atölyelerinden 
Biri olan 
yeSemek ile 
de Büyük 
Bir tarihe 
eV Sahipliği 
yapıyor.

“



RÖPORTAJ RÖPORTAJ

32 33ARALIK 2025 ARALIK 2025
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1921 kUrtUlUŞ mücadeleSini 
anlatan rölyeF oldUkÇa 
ÇarPıcı. BU eSerde naSıl Bir 
anlatı kUrdUnUZ?

Bu rölyefte şehrin yaşadığı acıyı 
ve direnişi aynı anda anlatmak 
istedik. açlık, yıkım ve sefaletin 
yanında güçlü bir direniş ruhu da 
var. 27 insan silüeti ve belgelerle 
Gaziantep’e verilen istiklal madal-
yası’nı merkeze aldık.

atatürk’ün GaZianteP’e 
GeliŞi temalı taBlo neden 
BU kadar öZel?

Bu eser sadece bir tablo değil. 
mustafa kemal atatürk’ün 
Gaziantep’e gelişini anlatan 
devasa bir yağlı boya çalışma 
ve atatürk’ün gerçek beden 
ölçüleri esas alınarak hazır-

landı.

ayrıca atatürk’ün Gaziantep’e 
geldiğinde ilk adımını attığı ve 
halk arasında “atatürk deseni” 
olarak bilinen yaklaşık 85 yıllık 
antika bir kilim de özel olarak 
temin edildi. Bu tablonun 
önünde şehre dair hayır işleri 
için protokoller imzalandığında 
gerçekten çok duygusal anlar 
yaşandı. 

ZeUGma antik kenti’ne ait 
eSerlerin valilik BinaSında 
yer almaSı ne anlatıyor?

Zeugma antik kenti Gaziantep’in 
dünya mirasıdır. “europa’nın ka-
çırılışı mozaiği” başta olmak üzere 
kentin önemli eserlerini doğal taş-
larla yeniden çalıştık. amacımız, 
devlet binasına giren bir kişinin 
bu şehrin sadece yakın tarihiyle 
değil, binlerce yıllık geçmişiyle de 
karşılaşmasını sağlamaktı.

“Birlik haritaSı” 
ÇalıŞmaSının Fikri naSıl 
ortaya Çıktı?

Gaziantep’in 9 ilçesini 14 
metreye 4 metrelik dev bir harita 
üzerinde minyatür çizimlerle bir 
araya getirdik. ancak bununla 
yetinmedik. her ilçeden kendi 
toprağını getirerek harita üzerinde 
yerine yerleştirdik ve ilçeleri 
temsil eden ürünlerin maketlerini 
yaptık. Böylece yalnızca görsel 
değil, manevi değeri de güçlü bir 
birlik  haritası ortaya çıktı. 

“şeheM’i 
yAlnızcA Bir 

SAnAT projeSi 
olArAk görMek 
Doğru olMAz. 

Bu çalıŞma 
aSlında Bir 

Şehir hafızaSı 
Ve Şehir kimliği 

projeSidir”

BU Projeyi Genel 
olarak naSıl 
tanımlarSınıZ?

heykel, rölyef, mozaik ve 
resim çalışmalarıyla Gazi-
antep’in tarihini mekâna 
taşıyarak valilik binasını 
adeta şehrin kültürel kimliği-
ni anlatan bir temsil alanına 
dönüştürdük. aynı zamanda 
iç mekân düzenlemeleri ve 
mimari dokunuşlarla yapının 
hem estetik hem de işlevsel 
açıdan daha güçlü bir yapıya 
kavuşmasını hedefledik.

Bugün geriye dönüp baktığı-
mızda Gaziantep valiliği’nde 
şehir kimliği adına kıymetli 
eserlerin ortaya çıktığını 
görmek büyük bir gurur. 
temennimiz, Şehem pro-
jesinin türkiye’nin farklı 
şehirlerinde de uygulanarak 
şehirlerin kültürel hafızasını 
güçlendiren bir model hâline 
gelmesidir.
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HAlı Sektörü gücünü 
Bİr kez dAHA göSterdİ

Güneydoğu Anadolu 
Halı İhracatçıları 

Birliği ve İstanbul Halı 
İhracatçıları Birliği 

tarafından düzenlenen 
İstanbul Uluslararası 

Halı ve Zemin 
Kaplamaları Fuarı – 

ICFE 2026’a yoğun 
katılım gerçekleşti. 

Halı sektörünün 2026 
koleksiyonlarının 

sergilendiği fuarda, 
dünya makine halısı 

üretiminin yüzde 73’ünü 
karşılayan Gaziantep 

firmaları dikkat çekti.

tüyaP organizasyonuyla 
istanbul Fuar merkezi’nde 
gerçekleştirilen fuar, halı 
sektörünün dünyanın dört bir 
yanından üretici, tasarımcı 
ve alıcıları bir araya getirdi. 
üçüncü yılında uluslararası 
statü kazanarak “ınternational 
carpet & Flooring expo” adıyla 

düzenlenen fuar, sektörün en 
önemli küresel buluşma nok-
talarından biri olduğunu bir 
kez daha gösterdi.

GaZiantePli halıcılar 
FUara damGa vUrdU

Bu yıl 25 ülkeden 400’ün üze-
rinde firmanın katıldığı fuarda, 
dünya makine halısı üreti-
minin yaklaşık yüzde 73’ünü 
gerçekleştiren Gaziantepli 
üreticiler dikkat çekti.

102 ülkeden yaklaşık 40 bin 
ziyaretçinin ağırlanmasının 
beklendiği fuarda, 173’ü Gazi-
antep’ten olmak üzere toplam 
180 GahiB üyesi firma stant 
açarak yeni koleksiyonlarını 
ve üretim gücünü uluslararası 
alıcılarla buluşturdu.

aÇılıŞa üSt düZey katılım

Fuarın açılış törenine ticaret Bakanı ömer Bolat 
başta olmak üzere ticaret Bakan yardımcısı 
volkan ağar, Gaziantep milletvekili Bünyamin 
Bozgeyik, istanbul valisi davut Gül, Gaziantep 
Büyükşehir Belediye Başkanı Fatma Şahin, 
Şahinbey Belediye Başkanı mehmet tahmazoğlu 
ve Şehitkamil Belediye Başkanı Umut yılmaz 
katıldı.

açılışta konuşan Bakan Bolat, türkiye’nin halı 
üretimi ve ihracatında dünya liginde üst sıralar-
da yer aldığını belirterek Gaziantep’in sektördeki 
rolüne dikkat çekti. Bolat, Gaziantep’in güçlü 
üretim kapasitesi ve sektörel kümelenmesiyle 
dünya halı sektöründe önemli bir merkez haline 
geldiğini ifade etti.

Sektörün taSarım Gücü öne Çıktı

toplam 11 salonda 100 bin metrekarelik 
alanda düzenlenen fuar boyunca sek-
törün tasarım ve yenilikçi yönünü öne 
çıkaran birçok etkinlik gerçekleştirildi.

Fuar kapsamında düzenlenen carpet 
design awards Sergisi, halı tasarım 
yarışması Sergisi, her motif Bir hikâye 
Sergisi, carpet talks Programı ve Benim 
Parçam Workshop’u ziyaretçilerden 
yoğun ilgi gördü.

türk halı Sektörünün Gücü Bir 
keZ daha GöSterildi

Zeynal abidin kaplan, türkiye’nin 
makine halısı üretiminde dünya lider-
lerinden biri olduğunu belirterek fuarın 
uluslararası lisansla düzenlenmesinin 
sektör için büyük bir gurur olduğunu 
ifade etti. kaplan, istanbul’da düzenle-
nen fuarın artık dünya halı sektörünün 
en önemli organizasyonlarından biri 
haline geldiğini vurguladı.

dünya halı sektörünü istanbul’da 
buluşturan ıcFe 2026, türk halı 
sektörünün üretim gücünü, tasarım 
kapasitesini ve ihracat potansiyelini bir 
kez daha uluslararası arenaya taşıyarak 
başarıyla tamamlandı.

ticaret Bakanı ömer 
Bolat, “Gaziantep 
halı Sektöründe 
adeta Bir yıldız 

haline Geldi. hAlı 
SekTörünDeki güçlü 

küMelenMe SAyeSinDe 
DünyA çApınDA 
TAnınAn ve TüM 

DünyAyA ihrAcAT 
yApAn Bir şehir olDu.”
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ticaret Bakanı ömer 
Bolat, “Gaziantep 
halı Sektöründe 
adeta Bir yıldız 

haline Geldi. hAlı 
SekTörünDeki güçlü 

küMelenMe SAyeSinDe 
DünyA çApınDA 
TAnınAn ve TüM 

DünyAyA ihrAcAT 
yApAn Bir şehir olDu.”
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Gaziantep Genç İş İnsanları Derneği (GAGİAD), 17. olağan 
Genel Kurul Toplantısı’nın ardından yeni yönetimiyle 
çalışmalarına hızlı başladı. üyelerin yoğun katılımıyla 
gerçekleştirilen genel kurulda derneğin Yönetim Kurulu 
Başkanlığı görevine Yunus Kara seçilirken, Kadınlar 
Kurulu Başkanlığına ise Ayten Kara getirildi.

üniverSite–kent iŞ 
BirliĞi Gündemde

Ziyaret programı kapsamında 
Gaziantep üniversitesi’ne 
(Gaün) de bir ziyaret gerçek-
leştiren GaGiad heyeti, üni-
versite–kent iş birliği çerçeve-
sinde hayata geçirilebilecek 
ortak projeleri değerlendirdi.
Gaün rektörü Sait mesut 
doğan, üniversitelerin 
bulundukları şehirle güçlü 
bağlar kurmasının önemine 
dikkat çekerek, üniversite ile 

kent arasındaki etkileşimi 
artıracak her türlü çalışmayı 
desteklediklerini ifade etti.

Ziyarette konuşan GaGiad 
Başkanı yunus kara ise 
üniversite ile iş dünyası ara-
sında kurulacak güçlü köprü 
sayesinde genç girişimcilerin 
önünün açılacağını belirtti. 
kara, yapılacak iş birlikleri 
sayesinde üniversite öğrenci-
lerinin iş dünyasına daha hızlı 
adapte olmasının hedeflendi-
ğini vurguladı.

GAGiAD yEni 
DÖnEmE
HIZLI BAŞLADI

Genel kurul sonrasında 
değerlendirmelerde bulu-
nan Başkan yunus kara, 

GaGiad’ın genç iş insanlarının 
temsil gücünü artıran önemli bir 
platform olduğunu belirterek, 
derneğin bundan sonraki süreçte 
de    ve Gaziantep’in ekonomik 
gelişimine destek olmaya devam 
edeceğini söyledi.

Protokol ve iŞ 
dünyaSına Ziyaretler

yeni yönetim, göreve gelir gelmez 
iş dünyası ve kamu kurumlarına 
yönelik ziyaret programı başlattı. 
Gaziantep protokolü ile iş dün-
yası sivil toplum kuruluşlarını 
ziyaret eden GaGiad yönetimi, 
yeni dönemde güçlü iş birlikleri 
geliştirmeyi hedefliyor.
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Son yıllarda dünya ekonomisi 
alışık olmadığımız ölçüde hızlı 
değişimlerin ve krizlerin yaşandığı 
bir dönemden geçiyor. Pandemiyle 
başlayan küresel kırılganlıklar, 
ardından gelen tedarik zinciri 
sorunları, yüksek enflasyon, deprem 
ve bölgesel çatışmalarla birlikte 
dünya ticaretinde ve ülkemizde 
belirsizliklerin arttığı bir tabloyla 
karşı karşıyayız.

Bugün ise Orta Doğu’da ABD, İsrail 
ve İran arasında başlayan savaşın 
küresel ekonomi üzerindeki olumsuz 
etkileri tüm dünyada yakından takip 
ediliyor. Dünya enerji ticaretinin 
kalbi konumunda olan Hürmüz 
Boğazı’nda yaşanan aksamalar, 
petrol ve doğal gaz fiyatlarında 
ciddi dalgalanmalara yol açıyor. 
Enerji fiyatlarındaki artış ise üretim 
maliyetlerinden lojistiğe kadar 
küresel ticaretin tüm dinamiklerini 
doğrudan etkiliyor.

Böylesi bir ortamda navlun ücretleri, 
sigorta maliyetleri ve savaş risk 

primlerinin yükselmesi özellikle 
ihracatçı firmalar için maliyet 
baskısını giderek artırıyor. Savaşın 
ne kadar süreceğinin belirsiz olması 
ve bölgeye yayılması ise uluslararası 
piyasalarda dalgalanmaların daha da 
artmasına neden oluyor. Bu durum 
küresel tedarik zincirlerinde çok 
önemli kırılmaların yaşanabileceği 
anlamına geliyor.

Tüm bu küresel gelişmeler doğal 
olarak Türkiye ekonomisini ve üretim 
merkezlerini de doğrudan etkiliyor. 
Gaziantep güçlü üretim altyapısı 
ve ihracat kültürüyle Türkiye 
ekonomisinin önemli lokomotif 
şehirlerinden biri olmayı sürdürse 
de, son dönemde yaşanan küresel ve 
bölgesel gelişmeler sanayicilerimiz 
ve ihracatçılarımız açısından ciddi 
zorlukları beraberinde getiriyor. 
Artan maliyetler, küresel talepteki 
yavaşlama, uluslararası piyasalardaki 
belirsizlikler ile bölgemizdeki savaş 
ortamı üretim ve ihracat süreçlerinde 
işletmelerimizin üzerindeki baskıyı 
her geçen gün daha da artırıyor.

Makine halısı, tekstil, gıda, plastik ve kimya 
başta olmak üzere birçok sektörde güçlü bir 
üretim kapasitesine sahip olan Gaziantep’te, son 
dönemde özellikle enerji maliyetlerindeki artış, 
finansmana erişimde yaşanan zorluklar, lojistik 
giderlerindeki yükseliş ve küresel pazarlarda 
giderek sertleşen rekabet koşulları üreticilerimiz 
açısından önemli riskler oluşturuyor. Küresel 
talepte yaşanan dalgalanmalar da bazı 
sektörlerde sipariş hacimlerini ve ihracat 
performansını olumsuz etkileyebiliyor.

Ancak Gaziantep iş dünyasının en önemli 
özelliği kriz dönemlerinde dahi üretimden 
ve ihracattan vazgeçmemesidir. Girişimci 
ruhumuz, güçlü sanayi altyapımız ve hızlı 
adaptasyon kabiliyetimiz sayesinde zorlu 
dönemleri fırsata çevirebilecek bir dinamizme 
sahibiz. Dolayısıyla bu süreçten de güçlü bir 
şekilde çıkacağımızı umut ediyorum.

Bugün küresel rekabetin geldiği noktada 
şehir ekonomilerinin sürdürülebilir büyüme 
sağlayabilmesi için yalnızca üretmek yeterli 
değil. Katma değerli üretim, teknoloji 
yatırımları, markalaşma ve pazar çeşitliliği 
her zamankinden daha önemli hale gelmiş 
durumda. Gaziantep olarak biz de bu vizyonla 
üretim gücümüzü daha ileriye taşımayı ve 
ihracatımızı yeni pazarlara yaymayı hedefliyoruz.
Orta Doğu’da yaşanan savaşın ne kadar 
süreceğini ve küresel ekonomiyi nasıl 
etkileyeceğini bugün için kesin olarak öngörmek 
zor. Ancak bildiğimiz bir gerçek var ki o 
da üretimden, ihracattan ve çalışmaktan 
vazgeçmeyen şehirler her zaman ayakta 
kalmayı başarır. Gaziantep de bunu başaracak 
yegâne şehirlerdendir.

Gaziantep iş dünyası olarak tüm küresel 
risklere rağmen üretmeye, istihdam sağlamaya 
ve ülkemize döviz kazandırmaya kararlılıkla 
devam edeceğiz.

küresel 
belirsizlikler
ve gaziantep 
ekonomisi

GAZİANTEP TİCARET ODASI YöNETİm KuRulu BAşKANI TUnCAY YIlDIrIm

“Gaziantep’te 
üreticiler, artan 

enerji maliyetleri, 
finanSmana 

eriŞim zorlukları, 
yükSelen lojiStik 

Giderleri Ve 
küreSel rekaBet 
nedeniyle ciddi 
riSklerle karŞı 

karŞıya”
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pAnDEMİnİn En KArAnLıK 
GünLErİnDE, GAzİAnTEp’İn 
YoğUn BAKıM vE nİTELİKLİ 
YATAK İHTİYAcınA cEvAp 
vErMEK İçİn SADEcE 50 
GünDE YüKSELEn Bİr BAŞA-
rı HİKAYESİ: özEL BoSSAn 
HASTAnESİ. 62 Bİn METrE-
KArELİK DEvASA KApALı 
ALAnı, İHA/SİHA TEKnoLo-
jİSİYLE EŞDEğEr GörüLEn 
TıBBİ cİHAz pArKUrU vE 
“öncE İnSAn” DİYEn YönE-
TİM AnLAYıŞıYLA BoSSAn, 
SAğLıKTA STAnDArTLArı 
YEnİDEn BELİrLİYor. 

TEknoLojiyE 
yATIrIm,
SAğLIkTA 
DEğEr ÜrETir

özel Bossan hastanesi Genel müdürü kenan kahraman 
ile, Bossan hastanesi’nin onkolojideki yapay zeka devri-
minden amerika’dan ortadoğu’ya uzanan sağlık turizmi 

başarısına, ibrahimli’deki yeni hastane müjdesinden deprem 
sürecindeki kritik misyonlarına kadar tüm detayları konuştuk.

SaĞlıĞın GeleceĞi, GaZianteP’in viZyonUyla 
yeniden Şekilleniyor...

Bossan’ın kuruluşu klasik bir yatırım hikayesinden ziyade bir 
“sorumluluk” hikayesi olduğunu aktaran kahraman, “Pandemi-
nin en yoğun olduğu, şehrin nefes alacak yoğun bakım yatağına 
ihtiyaç duyduğu o kritik dönemde; valiliğimiz, Büyükşehir Bele-
diye Başkanımız Sayın Fatma Şahin ve il Sağlık müdürlüğü’nün 
yönlendirmesiyle harekete geçtik. yönetim kurulumuz tüm 
imkânlarını seferber etti ve bu dev tesis sadece 50 gün gibi rekor 
bir sürede tamamlandı. 1 Şubat 2021’de resmi açılışımızı yaptık 
ancak fiilen daha önce hasta kabulüne başlayarak pandeminin 
en zorlu günlerinde aktif rol üstlendik” dedi.

en Büyük öZel SaĞlık 
yatırımlarından BiriyiZ 

Gazikent bölgesinde, 62.000 
m² kapalı alanıyla bölgenin en 
büyük özel sağlık yatırımların-
dan biri olduklarının altını çizen 
kahraman, 256 yatak kapasitesi 
ve toplamda 113 yataklı dev bir 
yoğun bakım altyapısı (erişkin, 
yenidoğan, Çocuk, kvc ve 
koroner) yanı sıra, 9 tam dona-
nımlı ameliyathane ve 2 modern 
doğumhane hizmet verdiklerini 
söyledi. kahraman, yaklaşık 500 
kişilik uzman kadro ve teknolojik 
altyapıları ile dünya standartla-
rında bir sağlık merkezi oldukla-
rını vurguladı.

ileri teknoloji ve öZellikli 
BranŞlarda BoSSan Farkı

tam kapsamlı multidisipliner 
bir hizmet sunduklarını ve bazı 
alanlarda “referans merkez” 
konumunda olduklarını belirten 
kahraman, “özel Bossan hasta-
nesi olarak, geniş branş yelpaze-
miz ve güçlü uzman kadromuz ile 
hastalarımıza tam kapsamlı ve 
multidisipliner bir sağlık hizmeti 
sunmaktayız. temel branşların 
ötesinde, ileri düzey teknoloji 
gerektiren özellikli birimlerimizle 
bölge genelinde bir referans 
noktasıyız. onkoloji alanında 
teknolojik altyapımızla iddialıyız. 
radyasyon onkolojisi bölümü-
müzde bulunan elekta versa hd 
cihazı sayesinde, küçük tümör ve 
nodüllere cerrahiye gerek kalma-
dan, yapay zeka destekli yüksek 
hassasiyetli tedaviler uygula-
yabiliyoruz. ayrıca nükleer tıp 
merkezimizdeki Pet ve SPect 
cihazları, kanser tanı ve tedavi 
süreçlerinde en ileri düzeyde 
destek sağlıyor. kalp merkezimiz, 
Güneydoğu anadolu Bölgesi’n-
deki sayılı merkezlerden biri. ileri 
kardiyolojik tanı ve tedavi süreç-
lerini başarıyla yürütüyoruz. 

Özel Bossan Hastanesi genel müdürü kenan kahraman:

memnUniyette “SıFır hata” 
diSiPlini: 7/24 deneyim 
yönetimi

özel Bossan hastanesi’nin kısa sü-
rede yüksek hizmet kapasitesini ileri 
teknoloji ile birleştirerek, “onkoloji, 
kardiyovasküler tedaviler ve ileri 
görüntüleme altyapısı” özellikle bu 
üç temel alanda güçlü bir konum 
elde ettiklerini söyleyen kahraman 
sözlerine şöyle devam etti;

“onkoloji tarafında, cerrahiye alter-
natif sunabilen yüksek hassasiyetli 
tedavi yaklaşımları ve tanı süreç-
lerini destekleyen ileri nükleer tıp 
altyapısı ile bölgesel ölçekte referans 
olma hedefiyle ilerliyoruz. kardiyoloji 
ve girişimsel işlemlerde ise eş za-
manlı farklı disiplinleri destekleyen 
altyapımız sayesinde kompleks vaka-
lara hızlı ve etkin müdahale imkânı 
sunulmaktadır. tanı süreçlerinde 
hız ve doğruluğu artıran ileri görün-

tüleme teknolojilerimiz, klinik karar 
süreçlerini güçlendirirken hasta de-
neyimini de doğrudan iyileştirmekte-
dir. Bunun yanı sıra, özellikli hizmet 
birimlerimiz ile standart sağlık hiz-
metinin ötesine geçen, kapsamlı ve 
entegre bir tedavi modeli sunuyoruz. 
özetle, özel Bossan hastanesi; ileri 
teknoloji, multidisipliner yaklaşım ve 
yüksek hizmet kapasitesi ile bölgesel 
bir sağlık merkezi olma yolunda güç-
lü bir şekilde konumlanmaktadır.” 

vicdan ve teknolojinin 
keSiŞim noktaSı: “önce haSta 
yararı”

özel Bossan hastanesi’ni farklı kılan 
temel unsur, karar alma süreçle-
rinde ticari önceliklerin değil, hasta 
yararının belirleyici olmasıdır. Bu 
yaklaşım, yalnızca hizmet sunumun-
da değil, yatırım kararlarından klinik 
süreçlere kadar tüm organizasyon 
yapısına yansımaktadır. amacımız, 
hastaların ihtiyaç duyduğu tüm tanı 
ve tedavi süreçlerini tek merkezde, 
eksiksiz ve güvenilir şekilde karşı-
layabilmektir. ayrıca hasta deneyi-
mini yalnızca tıbbi sonuçlarla sınırlı 
görmüyor; iletişim, erişilebilirlik, 
konfor ve süreç yönetimi gibi unsur-
ları da hizmet kalitesinin ayrılmaz 
bir parçası olarak ele alıyoruz. Bu 
bütüncül yaklaşım sayesinde özel 
Bossan hastanesi, sadece bir sağlık 
hizmeti sunucusu değil, güven ve 
sürdürülebilir kalite üzerine konum-
lanan bir sağlık kurumu olarak öne 
çıkmaktadır.”

BoSSAn hASTAneSi 
olArAk, geniş 

BrAnş yelpAzeMiz 
ve güçlü uzMAn 

kADroMuz ile 
haStalarımıza 

tam kapSamlı Ve 
multidiSipliner 

Bir Sağlık hizmeti 
Sunmaktayız 

‘
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pAnDEMİnİn En KArAnLıK 
GünLErİnDE, GAzİAnTEp’İn 
YoğUn BAKıM vE nİTELİKLİ 
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TİM AnLAYıŞıYLA BoSSAn, 
SAğLıKTA STAnDArTLArı 
YEnİDEn BELİrLİYor. 

TEknoLojiyE 
yATIrIm,
SAğLIkTA 
DEğEr ÜrETir
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mini yalnızca tıbbi sonuçlarla sınırlı 
görmüyor; iletişim, erişilebilirlik, 
konfor ve süreç yönetimi gibi unsur-
ları da hizmet kalitesinin ayrılmaz 
bir parçası olarak ele alıyoruz. Bu 
bütüncül yaklaşım sayesinde özel 
Bossan hastanesi, sadece bir sağlık 
hizmeti sunucusu değil, güven ve 
sürdürülebilir kalite üzerine konum-
lanan bir sağlık kurumu olarak öne 
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amerika’dan aSya’ya UZanan SaĞlık 
köPrüSü: GloBal viZyon

açılıştan bugüne Sağlık turizmi yetki Belgesi’ne 
sahip bir kurum olarak uluslararası standart-
larda hizmet verdiklerini vurgulayan kahraman, 
“Bugün sadece komşu coğrafyalara değil, kıta-
lararası bir güven ağına sahibiz. hastanemizde 
bugün başta amerika ve kanada olmak üzere; 
özbekistan, Suriye, kuzey ırak ve iran gibi pek 
çok stratejik ülkeden gelen hastalarımızı ağırlı-
yoruz. Bu coğrafyalardan gelen misafirlerimizin 
tanı ve tedavi süreçlerini büyük bir titizlikle ve 
başarıyla yürütüyoruz. Gaziantep’in tıbbi yet-
kinliğini dünya genelinde tescilleyen bir merkez 
haline geldik” ifadelerini kullandı.

iBrahimli’ye yeni haStane müjdeSi

özel Bossan hastanesi olarak en büyük hedefle-
rinin, hastanenin tam kapasiteyle hizmet veren, 
hiçbir branşta eksikliği bulunmayan, bölgenin 
güçlü bir sağlık üssü haline getirmek olduğunu 
söyleyen kahraman, önümüzdeki süreçte; 
Gaziantep ibrahimli bölgesinde planladıkları 
ikinci bir hastane yatırımını da müjdeleyerek, 
sağlık turizmi alanındaki faaliyetlerin daha da 
büyütülmesi ve teknolojik altyapılarının sürekli 
olarak güçlendirilmesi hedeflediklerini söyledi. 
amaçlarının, Gaziantep ve çevresinde sağlık 
denildiğinde ilk akla gelen hastane olmak ve 
Bossan markasını yalnızca şehirde değil, bölge 
genelinde güçlü bir referans noktası haline ge-
tirmek olduğunu da sözlerine ekledi.

GaZianteP’i BölGeSel ve 
UlUSlararaSı SaĞlık üSSü haline 
Geldi

Gaziantep’in sahip olduğu sağlık altyapısı 
ve coğrafi konumu itibariyle bölgenin önemli 
sağlık merkezlerinden biri haline geldiğini 
belirten kahraman, “özel Bossan hastanesi 
olarak biz de bu sürece güçlü katkı sağlama-
yı hedefliyoruz. ileri teknoloji yatırımlarımız, 
geniş branş yapımız ve uluslararası hasta 
kabulümüz ile yalnızca Gaziantep’e değil, 
çevre illere ve yurt dışından gelen hastalara 
da hizmet vererek kentimizin, sağlık turizmi 
ve sağlık hizmetleri açısından cazibe merkezi 
olmasına katkıda bulunuyoruz.

Sektörel ZorlUklar ve 
Gelecek reÇeteSi: SaĞlıkta 
SürdürüleBilirlik

Pandemi sürecinde hastanenin, şehirde ar-
tan sağlık ihtiyacına hızlı cevap verebilmek 
adına olağanüstü bir çaba ile 50 gün gibi 
kısa bir sürede hizmete açıldığını anımsatan 
kahraman, “Bu süreçte özellikle yoğun 
bakım ihtiyacının karşılanmasında aktif rol 
üstlendik. deprem sürecinde ise bölge hal-
kının sağlık hizmetlerine erişimini kesintisiz 
şekilde sürdürebilmesi adına tüm imkanları-
mızı seferber ederek hizmet vermeye devam 
ettik. kriz dönemlerinde sağlık hizmetinin 
sürekliliğinin ne kadar önemli olduğunun 
bilinciyle hareket ettik” ifadelerini kullandı.
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Sanko holding’in sağlam temelleri 
üzerinde yükselen ve çeyrek asırlık 
bir tecrübeyi arkasına alan vizyo-
ner bir eğitim kurumu olduklarının 
altını çizen Fırat mümtaz asyalı 
sorularımızı şu şekilde cevapladı: 

Fırat Bey, okUyUcUlarımıZ 
iÇin SiZi tanıyaBilir miyiZ?

öncelikle ben bir öğretmenim, 
bir babayım ve ülkemizin eğitim 
sistemine katkıda bulunmak için 
çalışan bir eğitimciyim.

eğitim hayatımı manisa’da 
tamamladıktan sonra Boğaziçi 
üniversitesi matematik öğretmen-
liği Bölümü’nden mezun oldum. 
ardından yine aynı üniversitede 
“yetişkin eğitimi” alanında yüksek 
lisans yaptım. 1997 yılından bu 
yana farklı özel eğitim kurumların-
da yöneticilik görevleri üstlendim. 
Profesyonel yolculuğumun kesiş-
tiği özel Sanko okulları ailesine 
2018 yılı temmuz ayında Genel 
müdür olarak katıldım.

25 yıllık köklü Bir 
eĞitim kUrUmUSUnUZ. 
kUrUlUŞ hikâyeniZi SiZden 
öĞreneBilir miyiZ?

özel Sanko okulları olarak as-
lında güçlü bir hikâyeye sahibiz. 
okulumuzun kuruluş kararı mart 
2001’de alınıyor ve hemen ardın-
dan 12 mayıs 2001’de okul bina-

mızın temeli atılıyor. o dönemde 
inanılmaz bir özveriyle çalışılıyor ve 
sadece dört ay gibi kısa bir sürede 
tüm bina, donanımıyla birlikte 
tamamlanıyor. Böylece 10 eylül 
2001’de 530 öğrenciyle eğitime 
başlıyoruz. Bu başlangıç, bugün 
25. yılımızı kutlayan büyük bir eği-
tim yolculuğunun ilk adımı oluyor.

2005-2006 eğitim öğretim yılında 
abdülkadir konukoğlu Spor ve 
kültür merkezi hizmet vermeye 
başladı. merkezin bünyesinde 
öğrencilerimizin hem sporla hem 
sanatla iç içe büyüyebilecekleri 
yüzme havuzumuz, spor salo-
numuz ve konferans salonumuz 
bulunuyor.

yaklaşık bir yıl süren araştırma 
ve incelemeler sonucunda, eylül 
2012 tarihinde türkiye’nin ikinci; 
anadolu’nun ise ilk ve tek Fen ve 
teknoloji lisesi’ni açmanın guru-
runu yaşadık. Bu, sadece okulu-
muz için değil; bölge ve ülke adına 
da çok değerli bir kazanım oldu.

Bugün, Sanko holding’in sağlam 
temelleri üzerinde yükselen ve çey-
rek asırlık bir tecrübeyi arkasına 
alan vizyoner bir eğitim kurumu-
yuz. 25 yıldır olduğu gibi, bundan 
sonra da bilimle, sanatla, sporla; 
çağın gerekliliklerini takip eden, 
üreten, özgüveni yüksek bireyler 
yetiştirmek için çalışmaya devam 
edeceğiz.

GAzİAnTEp’TE 25 YıLLıK KöKLü GEçMİ-
ŞİYLE EğİTİMDE öncü Bİr roL üSTLE-

nEn özEL SAnKo oKULLArı, öğrEncİYİ 
MErKEzE ALAn YAKLAŞıMı vE “BüTün 
İnSAn” YETİŞTİrME vİzYonUYLA DİK-

KAT çEKİYor. AKAdEMİK BAŞArIyI; 
sAnAt, sPor, yABAnCI dİl VE tEKno-

lojİylE BütünlEŞtİrEn KUrUM, HEM 
YErEL DEğErLErİnE BAğLı HEM DE Ev-
rEnSEL BAKıŞ AçıSınA SAHİp BİrEYLEr 

YETİŞTİrErEK GELEcEğİn DünYASınA 
GüçLü Bİr ŞEKİLDE HAzırLAnıYor.

kÖkLÜ ÇInArIn GEnÇ DALI 
SAnko okuLLArI 25 yAŞInDA

üLKESİnE vE 
İnSAnLığA 

FAYDALı 
BİrEYLEr 

YETİŞTİrEn 
SAnKo 

oKULLArı; 
dönüŞtürEn 

VE İlHAM VErEn 
yEnİlİKÇİ 

EKosİstEMİylE 
GElECEğE İZ 
BIrAKIyor. 

2001 yılında eğitim yolculuğuna 
başlayan özel Sanko okulları, bu-
gün 25 yıllık deneyimiyle bölgenin 

en güçlü eğitim kurumlarından biri ola-
rak öne çıkıyor. özel Sanko okulları Ge-
nel müdürü Fırat mümtaz asyalı Bey’in 
liderliğinde sürdürülen eğitim anlayışı; 
öğrenciyi merkeze alan, sorgulayan, araş-
tıran ve üreten bireyler yetiştirmeyi hedef-
leyen çağdaş bir yaklaşımı temel alıyor.

Uluslararası programlardan yabancı dil 
eğitimine, teknolojik altyapıdan sanat ve 
spor faaliyetlerine kadar geniş bir yelpa-
zede öğrencilerine fırsatlar sunan kurum, 
“Gaziantep’ten dünyaya açılan bir eğitim 
ekolü olma” vizyonuyla hareket ediyor. 
25. yıl kapsamında hayata geçirilen pro-
jeler ve stratejik planlamalar ise Sanko 
okullarının geleceğe emin adımlarla iler-
lediğini gösteriyor.

eĞitim anlayıŞınıZı 
ve kUrUm olarak 
öncelikleriniZi naSıl 
tanımlarSınıZ?
miSyon ve viZyonUnUZU 
öĞreneBilir miyiZ?

Bizim için eğitimin merkezinde 
öğrenci yer alıyor. her öğrencinin 
kendine özgü bir potansiyeli 
olduğuna inanıyor ve bu potan-
siyeli ortaya çıkarmaya odaklanı-
yoruz. ezberden uzak, sorgula-
yan, araştıran ve üreten bireyler 
yetiştirmeyi hedefliyoruz.

“evrensel bilgi, yerel değerler, 
bütün insan” felsefemizden yola 
çıkarak; öğrencilerimizi yerel 
değerlerini özümsemiş, aynı 
zamanda evrensel bilgiyle dona-
tılmış birer bütün insan olarak 
yükseköğretim yolculuğuna 
uğurluyoruz.

öğretmenlerimizin rehberliğin-
de güvenli ve destekleyici bir 
öğrenme ortamı oluşturuyor; en 
güncel eğitim yaklaşımlarıyla 
öğrenciyi merkeze alan bir okul 
kültürü yaratmayı amaçlıyoruz. 
Çünkü biz biliyoruz ki öğren-
mekten keyif alan mutlu öğrenci, 
başarılı öğrencidir.
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okUllarınıZdan meZUn olan Bir 
öĞrencinin yaBancı dil düZeyi naSıl 
olUyor?

nitelikli yabancı dil eğitimi, özellikle de ingilizce, 
velilerin özel okulları tercih etmesinde en önemli 
nedenlerin başında geliyor. özel Sanko okul-
ları olarak biz de kurulduğumuz ilk günden bu 
yana bu alana büyük önem veriyor; öğrencile-
rimizin ingilizceye maruz kalarak yabancı dili 
yaşamın bir parçası olarak deneyimlemelerini 
hedefliyoruz.

Bu doğrultuda okul öncesi, ilkokul bir ve ikinci 
sınıf seviyelerimizde co-teaching (iki öğret-
menle, çift dilli eğitim) modelini uyguluyoruz. 
öğrencilerimiz sınıf içinde sürekli ingilizceye 
temas ederek dili doğal yoldan öğrenme fırsatı 
yakalıyor. ingilizceyi bir ders konusu olmaktan 
çıkarıp onların düşünme biçimi hâline getirmeyi 
amaçlıyoruz.

ilkokul ikinci sınıftan itibaren ispanyolca veya 
almanca dillerinden birini seçme imkânı su-
narak ikinci yabancı dil eğitimini başlatıyoruz. 
Böylece öğrencilerimiz daha küçük yaşlardan 
itibaren çok dilli bakış açısına sahip olabiliyor-
lar.

tüm bu çalışmaların çıktısı olarak mezun-
larımız, yabancı dili yalnızca akademik bir 
gereklilik olarak değil; kendilerini özgüvenle 

ifade edebildikleri bir iletişim aracı olarak kul-
lanabiliyorlar. konuşma, dinleme, okuma ve 
yazma becerilerini uluslararası standartlarda 
geliştirmiş şekilde mezun oluyorlar.

amacımız; öğrencilerimizin kültürlerarası ileti-
şim kurabilen, yurt dışı programlara rahatlıkla 
katılabilen ve global dünyada kendine güvenle 
yer alabilen bireyler olarak yetişmesidir. Böylece 
yabancı dil, mezunlarımız için hem eğitim hem 
de kariyer hayatlarında güçlü bir avantaj yara-
tıyor.

okUllarınıZda UyGUladıĞınıZ 
UlUSlararaSı ProGramlardan 
BahSeder miSiniZ?

okulumuz okul öncesi ve ilkokul kademelerinde 
2021 yılından bugüne, Uluslararası ilk yıllar 
Programı (ıB – PyP) uygulanıyor. PyP uygulama-
larıyla küçük yaştan itibaren öğrencilerimizi; so-
ran sorgulayan, dönüşümlü düşünen, risk alan, 
araştırmacı, duyarlı ve öğrenmelerine sahip çı-
kan öğrenciler olarak yetiştirmeyi hedefliyoruz.

lise 10 ve 11. Sınıf öğrencilerimiz için çeşitli 
alanlarda ileri düzey aP (advanced Placement) 
dersleri sunuyoruz. aP derslerini alan öğrenci-
lerimiz, college Board tarafından düzenlenen 
sınavlarla başarılı olmaları halinde, yurt dışı 
üniversite kabullerinde ciddi manada avantajlı 
bir konuma geçebiliyorlar.

BiZlere Sanko 
okUllarındaki teknolojik 
ÇalıŞmalar hakkında BilGi 
vereBilir miSiniZ?

öğretmenlerimizin teknolojik do-
nanımlarını artırmak için eğitimler 
düzenliyor, çeşitli uygulama ve 
platformların etkin kullanımını 
teşvik ediyoruz. ayrıca kodlama 
programlarımızla öğrencilerimizin 
problem çözme ve inovatif düşün-
me becerilerini destekliyoruz. ro-
botik, üç boyutlu tasarım ve yapay 
zekâ temelli çalışmalar ise onları 
geleceğin mesleklerine hazırlıyor.

kısacası teknolojiyi öğrenmenin 
merkezine değil; öğrencilerin 
yaratıcı, üretken ve aktif bireyler 
olarak yetişmesini destekleyen 
güçlü bir araç olarak konumlandı-
rıyoruz.

öĞrencileriniZin kültürel 
ve SanatSal etkinliklere 
katılmaları iÇin neler 
yaPıyorSUnUZ?

Sanatı, öğrencilerimizin çok yönlü 
gelişimlerinin vazgeçilmez bir 
parçası olarak görüyoruz. estetik 
bir bakış açısı kazanmaları, müzik 
kültürü oluşturmaları ve en az bir 
müzik aletini çalabilir hâle gel-
meleri temel hedeflerimizden biri. 
tiyatrodan resme, müzikten dansa 
uzanan geniş etkinliklerle onların 
sanatsal yönlerini geliştirmeyi 
önemsiyoruz. Çünkü biz “bütün 
insan” yetiştirme felsefemizi ancak 
kültür, sanat ve sporun birlikte 
yer aldığı bir eğitim anlayışıyla ta-
mamlayabileceğimize inanıyoruz.

SPortiF Faaliyetlerin 
öĞrenciler üZerindeki 
etkileri neler olUyor? 

Sportif faaliyetlerin öğrencilerin 
yalnızca fiziksel gelişimlerine değil; 
karakter, sosyal beceri ve yaşam 
alışkanlıklarına da önemli katkılar 
sağladığına inanıyorum. Spor 
yapan çocuklar öz disiplin, takım 
ruhu, sorumluluk bilinci ve hedefe 
odaklanma gibi becerileri günlük 
yaşamlarına da taşıyorlar. Bunun-
la birlikte özgüvenleri artıyor, stres 
yönetimi güçleniyor ve empati 
kurabilme becerileri gelişiyor. 

hanGi PrenSiPler SiZi 25 
yılda köklü Bir eĞitim 
kUrUmU hâline Getirdi?

özel Sanko okulları’nın değer-
leri; köklü vizyonumuz, “bütün 
insan” felsefemiz ve atatürk ilke ve 
inkılaplarının ışığında şekillendi. 
değişen dünyaya uyum sağlarken 
özümüzü, millî ve manevi değer-
lerimizi korumak; evrensel bakı-
şımızı kaybetmememiz ve sürekli 
kendimizi yeniliyor olmamız, 25 
yıldır bizi ayakta tutan en sağlam 
dayanağımız oldu.

“dürüstlük ve etik”, “vizyonerlik, 
yenilikçilik ve Girişimcilik”, “iş 
Birliği, takım Çalışması ve etkili 
iletişim”, “Sorunu tanımlama, 
Problem Çözme ve Çözüm odaklı-
lık” ve “duygusal Zekâ, Sosyal Far-
kındalık ve duygusal Bütünlük” 
en temel beş değerlimiz. işte bu 
değerler sayesinde, çeyrek asırdır 
aynı kararlılıkla eğitim yolculuğu-
muzu sürdürüyoruz.

25.yıla öZel ne 
tür kUtlamalar, 
Projeler veya 
toPlUmSal etkinlikler 
PlanlıyorSUnUZ? 25.yıl 
anıSına kalıcı Bir 
ProjeniZ var mı?

25. yıl kutlamalarımız için 
“köklü Çınarın Genç dalı 
Sanko okulları 25 yaşında” 
söylemini sloganımız olarak 
belirledik. Sloganımızda yer 
alan “köklü Çınar” kavramı 
vizyonuyla bizlere her zaman 
güç veren Sanko holding’i 
sembolize ederken, “Genç dal” 
kavramıyla da kurulduğu ilk 
günden bugüne kendini geliş-
tiren Sanko okullarını temsil 
ediyor. 

kalıcı projelerimizden ilki, 25. 
yıl belgeselinin çekimiydi. Pro-
je kapsamında, okulumuzun 
kuruluş hikayesini, kurucula-
rımızın vizyonunu ve öğrencile-
rimiz ile mezunlarımızın başarı 
öykülerini yansıtan kapsamlı 
bir belgesel hazırlayarak tarihe 
bir not düşmüş olduk.

25. yılımızı kutlarken gerçek-
leştirdiğimiz bir diğer önemli 
etkinlik de, Sanko okulları-
nın gelecek yıllarda gerçekleş-
tireceği önemli çalışmalara yön 
verecek geniş katılımlı bir “ara-
ma konferansı” düzenlemek 
oldu. düzenlenen arama kon-
feransının ardından, okulumu-
zun hedeflerini netleştiren beş 
yıllık bir stratejik plan oluştur-
duk. hazırlanan Stratejik Plan 
okulumuzun gelecek beş yılına 
ışık tutacaktır.

oluşturduğumuz kapsamlı 
etkinlik takvimi ile hayata 
geçireceğimiz tüm çalışmalar; 
hem kurumsal hafızamız hem 
de gelecek nesiller için önemli 
bir miras olacaktır. 
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de kariyer hayatlarında güçlü bir avantaj yara-
tıyor.

okUllarınıZda UyGUladıĞınıZ 
UlUSlararaSı ProGramlardan 
BahSeder miSiniZ?

okulumuz okul öncesi ve ilkokul kademelerinde 
2021 yılından bugüne, Uluslararası ilk yıllar 
Programı (ıB – PyP) uygulanıyor. PyP uygulama-
larıyla küçük yaştan itibaren öğrencilerimizi; so-
ran sorgulayan, dönüşümlü düşünen, risk alan, 
araştırmacı, duyarlı ve öğrenmelerine sahip çı-
kan öğrenciler olarak yetiştirmeyi hedefliyoruz.

lise 10 ve 11. Sınıf öğrencilerimiz için çeşitli 
alanlarda ileri düzey aP (advanced Placement) 
dersleri sunuyoruz. aP derslerini alan öğrenci-
lerimiz, college Board tarafından düzenlenen 
sınavlarla başarılı olmaları halinde, yurt dışı 
üniversite kabullerinde ciddi manada avantajlı 
bir konuma geçebiliyorlar.

BiZlere Sanko 
okUllarındaki teknolojik 
ÇalıŞmalar hakkında BilGi 
vereBilir miSiniZ?

öğretmenlerimizin teknolojik do-
nanımlarını artırmak için eğitimler 
düzenliyor, çeşitli uygulama ve 
platformların etkin kullanımını 
teşvik ediyoruz. ayrıca kodlama 
programlarımızla öğrencilerimizin 
problem çözme ve inovatif düşün-
me becerilerini destekliyoruz. ro-
botik, üç boyutlu tasarım ve yapay 
zekâ temelli çalışmalar ise onları 
geleceğin mesleklerine hazırlıyor.

kısacası teknolojiyi öğrenmenin 
merkezine değil; öğrencilerin 
yaratıcı, üretken ve aktif bireyler 
olarak yetişmesini destekleyen 
güçlü bir araç olarak konumlandı-
rıyoruz.

öĞrencileriniZin kültürel 
ve SanatSal etkinliklere 
katılmaları iÇin neler 
yaPıyorSUnUZ?

Sanatı, öğrencilerimizin çok yönlü 
gelişimlerinin vazgeçilmez bir 
parçası olarak görüyoruz. estetik 
bir bakış açısı kazanmaları, müzik 
kültürü oluşturmaları ve en az bir 
müzik aletini çalabilir hâle gel-
meleri temel hedeflerimizden biri. 
tiyatrodan resme, müzikten dansa 
uzanan geniş etkinliklerle onların 
sanatsal yönlerini geliştirmeyi 
önemsiyoruz. Çünkü biz “bütün 
insan” yetiştirme felsefemizi ancak 
kültür, sanat ve sporun birlikte 
yer aldığı bir eğitim anlayışıyla ta-
mamlayabileceğimize inanıyoruz.

SPortiF Faaliyetlerin 
öĞrenciler üZerindeki 
etkileri neler olUyor? 

Sportif faaliyetlerin öğrencilerin 
yalnızca fiziksel gelişimlerine değil; 
karakter, sosyal beceri ve yaşam 
alışkanlıklarına da önemli katkılar 
sağladığına inanıyorum. Spor 
yapan çocuklar öz disiplin, takım 
ruhu, sorumluluk bilinci ve hedefe 
odaklanma gibi becerileri günlük 
yaşamlarına da taşıyorlar. Bunun-
la birlikte özgüvenleri artıyor, stres 
yönetimi güçleniyor ve empati 
kurabilme becerileri gelişiyor. 

hanGi PrenSiPler SiZi 25 
yılda köklü Bir eĞitim 
kUrUmU hâline Getirdi?

özel Sanko okulları’nın değer-
leri; köklü vizyonumuz, “bütün 
insan” felsefemiz ve atatürk ilke ve 
inkılaplarının ışığında şekillendi. 
değişen dünyaya uyum sağlarken 
özümüzü, millî ve manevi değer-
lerimizi korumak; evrensel bakı-
şımızı kaybetmememiz ve sürekli 
kendimizi yeniliyor olmamız, 25 
yıldır bizi ayakta tutan en sağlam 
dayanağımız oldu.

“dürüstlük ve etik”, “vizyonerlik, 
yenilikçilik ve Girişimcilik”, “iş 
Birliği, takım Çalışması ve etkili 
iletişim”, “Sorunu tanımlama, 
Problem Çözme ve Çözüm odaklı-
lık” ve “duygusal Zekâ, Sosyal Far-
kındalık ve duygusal Bütünlük” 
en temel beş değerlimiz. işte bu 
değerler sayesinde, çeyrek asırdır 
aynı kararlılıkla eğitim yolculuğu-
muzu sürdürüyoruz.

25.yıla öZel ne 
tür kUtlamalar, 
Projeler veya 
toPlUmSal etkinlikler 
PlanlıyorSUnUZ? 25.yıl 
anıSına kalıcı Bir 
ProjeniZ var mı?

25. yıl kutlamalarımız için 
“köklü Çınarın Genç dalı 
Sanko okulları 25 yaşında” 
söylemini sloganımız olarak 
belirledik. Sloganımızda yer 
alan “köklü Çınar” kavramı 
vizyonuyla bizlere her zaman 
güç veren Sanko holding’i 
sembolize ederken, “Genç dal” 
kavramıyla da kurulduğu ilk 
günden bugüne kendini geliş-
tiren Sanko okullarını temsil 
ediyor. 

kalıcı projelerimizden ilki, 25. 
yıl belgeselinin çekimiydi. Pro-
je kapsamında, okulumuzun 
kuruluş hikayesini, kurucula-
rımızın vizyonunu ve öğrencile-
rimiz ile mezunlarımızın başarı 
öykülerini yansıtan kapsamlı 
bir belgesel hazırlayarak tarihe 
bir not düşmüş olduk.

25. yılımızı kutlarken gerçek-
leştirdiğimiz bir diğer önemli 
etkinlik de, Sanko okulları-
nın gelecek yıllarda gerçekleş-
tireceği önemli çalışmalara yön 
verecek geniş katılımlı bir “ara-
ma konferansı” düzenlemek 
oldu. düzenlenen arama kon-
feransının ardından, okulumu-
zun hedeflerini netleştiren beş 
yıllık bir stratejik plan oluştur-
duk. hazırlanan Stratejik Plan 
okulumuzun gelecek beş yılına 
ışık tutacaktır.

oluşturduğumuz kapsamlı 
etkinlik takvimi ile hayata 
geçireceğimiz tüm çalışmalar; 
hem kurumsal hafızamız hem 
de gelecek nesiller için önemli 
bir miras olacaktır. 
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DÖnÜşÜm İÇİn 
ZAmAn kAlmADI

GAZİANTEP SANAYİ ODASI YöNETİm KuRulu BAşKANI ADnAn ÜnverDİ

1 Ocak 2026 sabahı itibarıyla Avrupa 
kapısında sadece ürünün kalitesine 
değil, karbon ayak izi raporunun 
doğruluğuna bakılmaya başlamıştır. 
Hazırlıksız yakalanan firmalarımız 
için artık telafi değil, mali yükümlülük 
döneminin söz konusu olduğunu göz 
önünde bulundurmamız gerekiyor.

Ülkemizin olduğu gibi Gaziantep 
sanayisinin de en büyük pazarının 
Avrupa Birliği’dir. SKDM sürecinde 
“öğrenme ve alıştırma” evresi 
sona ermiş olup, 2026 başından 
itibaren AB standartlarında (XML 
formatında) dijital raporlama 
yapamayan firmaların ciddi karbon 
vergileri ve pazar kaybı riskiyle karşı 
karşıya kalması söz konusudur.

Bugüne kadar Excel tablolarıyla 
veya manuel yöntemlerle yürütülen 
süreçler artık AB’nin talep ettiği 
veri setlerini karşılamaktan uzaktır. 
Özellikle 17 Aralık 2025’te açıklanan 
radikal regülasyon revizyonları ile 
sanayicimizin hata yapma lüksü 
kalmamıştır. Yanlış beyan, ihracatın 
durması anlamına gelmektedir. 
Bu riski ortadan kaldırmak adına, 
Odamız bünyesindeki Gaziantep 
Sanayi Odası Mesleki Eğitim Merkezi 
(GSOMEM), tüm teknik altyapısını 
ve dijital raporlama sistemlerini 
ihracatçımız için hazırlamıştır. 

GSOMEM, firmalarımızın verilerini 
AB sunucularıyla konuşabilen 
formatta raporlamasını sağlayacak 
teknolojik donanıma ve uzmanlığa 
tam kapasiteyle sahiptir.

Bu zorunlu dönüşümün maliyetini düşürmek isteyen 
KOBİ’ler için de önemli fırsatlar bulunmaktadır. 
GSOMEM’in TÜBİTAK 1831 Yeşil Dönüşüm Destek 
Programı kapsamında “Çözüm Ortağı” olarak yetkinliğini 
kanıtlamıştır.

Sanayicimiz bu sistemleri kurmak için maliyet endişesine 
kapılmamalıdır. TÜBİTAK 1831 programı, yeşil dönüşüm 
ve dijital raporlama altyapısını kuran KOBİ’lerimize 
çok ciddi hibe destekleri sunmaktadır. GSOMEM, hem 
bu teknik altyapıyı firmanıza kurmakta hem de bu 
hibelerden faydalanmaları için sürecin başından sonuna 
kadar rehberlik etmektedir. Yani devletimiz desteği 
veriyor, GSOMEM teknolojiyi kuruyor; sanayicimize ise 
sadece üretmeye devam etmek kalıyor.

Gaziantep sanayisinin rekabet gücünü korumak zorundadır 
ve bu sebeple, sürpriz bedeller ve gümrük duvarlarıyla 
karşılaşmamak için tüm üyelerimizi vakit kaybetmeden 
GSOMEM ile irtibata geçmeye davet ediyorum. Bu bir 
tercih değil, Gaziantep sanayisinin rekabet gücünü 
koruması için kaçınılmaz bir zorunluluk haline gelmiştir. 
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değil, karbon ayak izi raporunun 
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Hazırlıksız yakalanan firmalarımız 
için artık telafi değil, mali yükümlülük 
döneminin söz konusu olduğunu göz 
önünde bulundurmamız gerekiyor.

Ülkemizin olduğu gibi Gaziantep 
sanayisinin de en büyük pazarının 
Avrupa Birliği’dir. SKDM sürecinde 
“öğrenme ve alıştırma” evresi 
sona ermiş olup, 2026 başından 
itibaren AB standartlarında (XML 
formatında) dijital raporlama 
yapamayan firmaların ciddi karbon 
vergileri ve pazar kaybı riskiyle karşı 
karşıya kalması söz konusudur.

Bugüne kadar Excel tablolarıyla 
veya manuel yöntemlerle yürütülen 
süreçler artık AB’nin talep ettiği 
veri setlerini karşılamaktan uzaktır. 
Özellikle 17 Aralık 2025’te açıklanan 
radikal regülasyon revizyonları ile 
sanayicimizin hata yapma lüksü 
kalmamıştır. Yanlış beyan, ihracatın 
durması anlamına gelmektedir. 
Bu riski ortadan kaldırmak adına, 
Odamız bünyesindeki Gaziantep 
Sanayi Odası Mesleki Eğitim Merkezi 
(GSOMEM), tüm teknik altyapısını 
ve dijital raporlama sistemlerini 
ihracatçımız için hazırlamıştır. 

GSOMEM, firmalarımızın verilerini 
AB sunucularıyla konuşabilen 
formatta raporlamasını sağlayacak 
teknolojik donanıma ve uzmanlığa 
tam kapasiteyle sahiptir.

Bu zorunlu dönüşümün maliyetini düşürmek isteyen 
KOBİ’ler için de önemli fırsatlar bulunmaktadır. 
GSOMEM’in TÜBİTAK 1831 Yeşil Dönüşüm Destek 
Programı kapsamında “Çözüm Ortağı” olarak yetkinliğini 
kanıtlamıştır.

Sanayicimiz bu sistemleri kurmak için maliyet endişesine 
kapılmamalıdır. TÜBİTAK 1831 programı, yeşil dönüşüm 
ve dijital raporlama altyapısını kuran KOBİ’lerimize 
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bu teknik altyapıyı firmanıza kurmakta hem de bu 
hibelerden faydalanmaları için sürecin başından sonuna 
kadar rehberlik etmektedir. Yani devletimiz desteği 
veriyor, GSOMEM teknolojiyi kuruyor; sanayicimize ise 
sadece üretmeye devam etmek kalıyor.
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ve bu sebeple, sürpriz bedeller ve gümrük duvarlarıyla 
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GSOMEM ile irtibata geçmeye davet ediyorum. Bu bir 
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türk Şİrketlerİne 
küreSel rekABet gücü

171 mİlyonlUk teknolojİ HAmleSİ

İhracatçıların küresel pazarlarda daha 
güçlü yer alabilmesi amacıyla şirket ve 
marka alım desteklerinin kapsamını 
genişletildi. yeni düzenleme ile yurt 
dışı kira ve tanıtım giderlerine destek, 
ileri teknoloji şirket alımlarında faiz 
desteği 171 milyon liraya çıkarıldı.

Bakanlık, ihracatçı firmaların 
küresel pazarlardaki rekabet gü-
cünü artırmayı hedefleyen yeni 
bir destek düzenlemesini hayata 
geçirdi. ihracat destekleri hak-
kında karar kapsamında şirket 
ve marka alım desteği mekaniz-
masının kapsamı genişletilirken, 
firmaların yurt dışındaki faali-
yetlerini doğrudan destekleyecek 
yeni unsurlar devreye alındı.

kira ve üyelik Giderlerine yıllık 7.5 
milyon lira deStek

yeni düzenlemeye göre, şirket ve marka alım 
desteği kapsamında satın alınan yurt dışında 
yerleşik şirketlerin veya markaların destek 
kapsamına alınan yurt dışı birimlerine ilişkin 
kira giderleri ile paylaşımlı ofislere yönelik üyelik 
giderleri desteklenecek. Bu kapsamda söz konu-
su giderler, birim başına yıllık 7 milyon 500 bin 
liraya kadar ve yüzde 50 oranında karşılanacak.

yurt dışı birimi kapsama alınan şirketlerin, satın 
alınan şirket veya markalar için yurt dışında ger-
çekleştirecekleri tanıtım ve pazarlama faaliyetleri 
de destek kapsamında olacak. Bu giderler her 
ülke için yıllık 9 milyon 500 bin liraya kadar ve 
yüzde 50 oranında desteklenecek.

tanıtım ve PaZarlama 
Faaliyetlerine Stratejik katkı 
 
yeni düzenleme kapsamında, yurt dışı 
birimi bulunan şirketlerin yanı sıra 
belirli şartları sağlayan firmalar da 
tanıtım ve pazarlama desteklerinden 
yararlanabilecek. yurt içi marka tescili 
başvurusu bulunan şirketlerin, yurt 
dışı birimi bulunmayan ülkelerde 
gerçekleştirecekleri tanıtım ve 
pazarlama giderleri yüzde 50 oranında 
ve yıllık 9 milyon 500 bin liraya kadar 
desteklenecek. 
 
ileri teknoloji alımlarında 171 
milyon liralık rekor limit 
 
yurt dışında ileri teknolojiye sahip 
ve teknoloji transferi sağlayacak 
şirketlerin satın alınmasına yönelik 
destekler de artırıldı. Bu kapsamda 
mali ve hukuki danışmanlık giderleri 
yüzde 50 oranında ve yıllık 28 milyon 
liraya kadar desteklenecek. 
 
ayrıca bu alımlar için kullanılan 
kredilerin faiz desteği üst limiti 45 

milyon liradan 171 milyon liraya 
çıkarıldı. türk lirası kredilerde 5 puan, 
döviz ve dövize endeksli kredilerde ise 2 
puan faiz desteği sağlanacak. 
 
UlUSlararaSı marka aĞlarına 
enteGre olmak mümkün 
 
yetkililer, küresel rekabette artık 
yalnızca ürün değil marka gücünün 
ve pazar hakimiyetinin belirleyici 
olduğunu vurguluyor. Bu kapsamda 
genişletilen destek mekanizmasıyla 
türk firmalarının uluslararası 
marka ağlarına entegrasyonunun 
güçlendirilmesi hedefleniyor. 
 
katma deĞerli Büyümenin önü 
aÇılıyor 
 
yeni destek modeliyle, türk 
firmalarının yurt dışında satın aldıkları 
yabancı markalara ait birimlerin kira 
giderleri ile bu markalara yönelik 
tanıtım ve pazarlama faaliyetleri destek 
kapsamına alındı. Böylece şirketlerin 
pazarı hazır markaları satın alarak ileri 
entegrasyon sağlamaları teşvik ediliyor.
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bir destek düzenlemesini hayata 
geçirdi. ihracat destekleri hak-
kında karar kapsamında şirket 
ve marka alım desteği mekaniz-
masının kapsamı genişletilirken, 
firmaların yurt dışındaki faali-
yetlerini doğrudan destekleyecek 
yeni unsurlar devreye alındı.

kira ve üyelik Giderlerine yıllık 7.5 
milyon lira deStek

yeni düzenlemeye göre, şirket ve marka alım 
desteği kapsamında satın alınan yurt dışında 
yerleşik şirketlerin veya markaların destek 
kapsamına alınan yurt dışı birimlerine ilişkin 
kira giderleri ile paylaşımlı ofislere yönelik üyelik 
giderleri desteklenecek. Bu kapsamda söz konu-
su giderler, birim başına yıllık 7 milyon 500 bin 
liraya kadar ve yüzde 50 oranında karşılanacak.

yurt dışı birimi kapsama alınan şirketlerin, satın 
alınan şirket veya markalar için yurt dışında ger-
çekleştirecekleri tanıtım ve pazarlama faaliyetleri 
de destek kapsamında olacak. Bu giderler her 
ülke için yıllık 9 milyon 500 bin liraya kadar ve 
yüzde 50 oranında desteklenecek.

tanıtım ve PaZarlama 
Faaliyetlerine Stratejik katkı 
 
yeni düzenleme kapsamında, yurt dışı 
birimi bulunan şirketlerin yanı sıra 
belirli şartları sağlayan firmalar da 
tanıtım ve pazarlama desteklerinden 
yararlanabilecek. yurt içi marka tescili 
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GÜNCEL

“Profesyonel 
Üretim ArTIK 
Kaçınılmaz”

Tarımda Teknolojik devrim Başladı

Gaziantep’ten dünyaya uzanan bir tarım vizyonu… Orgatech Kimya ve Sedef Tarım A.Ş. 
Yönetim Kurulu Başkanı Niyazi Sögüt, Referans Ekonomi’ye verdiği özel röportajda; 

Antep fıstığında görülen periyodisiteye, yani “var yılı–yok yılı” sorununa yönelik 
geliştirdiği bilimsel çözümleri; yüksek teknoloji ve Ar-GE odaklı üretim modelini 
ve küresel hedeflerini anlattı. Ziraat Yüksek Mühendisi Sögüt, tarımın gıda güvenliği ve 

sağlıklı nesiller yetiştirilmesi açısından büyük önem taşıdığını belirterek, doğru planlama ve 
teknoloji kullanımıyla Türkiye’nin en güçlü stratejik alanlarından biri olduğunu ifade etti.

Sedef Tarım A.Ş.
Yönetim Kurulu Başkanı 

niyazi söğüt

ülkemizin bereketli toprakları 
bugün yalnızca geleneksel tarımla 
değil; yüksek teknoloji ve ar-Ge 
ile şekillenen yeni bir üretim anla-
yışıyla anılıyor. Bu dönüşümün ön-
cülerinden biri ise Gaziantep’ten çı-
kan, çocukluk tutkusunu akademik 
birikim ve girişimcilikle buluşturan 
Orgatech Kimya ve Sedef Tarım 
A.Ş. Yönetim Kurulu Başkanı, Ziraat 
Yüksek Mühendisi Niyazi Sögüt. 
tarımın geleceğini şekillendiren 
projeleri ve stratejik vizyonuyla 
bölge üreticilerine ilham veren 
Söğüt, profesyonel üretim artık 
kaçınılmaz olduğunu vurguladı.

orgatech kimya, Sedef tarım a.Ş. ve 
Genomis chemical markalarıyla tarı-
mı teknoloji ile birleştirip stratejik bir 
alana taşıyan Sögüt; Antep fıstığında 
periyodisite “var yılı yok yılı” sorununa 
bilimsel çözümler geliştirirken, dünya 
markası traktörleri bölge çiftçisiyle 
buluşturuyor. Sögüt, bu vizyonuyla 
yalnızca bir yatırımcı değil, aynı 
zamanda tarımda dönüşümün yol 
haritasını çizen bir aktör olarak öne 
çıkıyor. referans ekonomi Genel ya-
yın yönetmeni ahmet yavuz, niyazi 
Sögüt ile topraktan fabrikaya, yerli 
üretimden dünya pazarlarına uzanan 
yolculuğu konuştu.



57MART 2026

GÜNCEL

“Profesyonel 
Üretim ArTIK 
Kaçınılmaz”

Tarımda Teknolojik devrim Başladı

Gaziantep’ten dünyaya uzanan bir tarım vizyonu… Orgatech Kimya ve Sedef Tarım A.Ş. 
Yönetim Kurulu Başkanı Niyazi Sögüt, Referans Ekonomi’ye verdiği özel röportajda; 

Antep fıstığında görülen periyodisiteye, yani “var yılı–yok yılı” sorununa yönelik 
geliştirdiği bilimsel çözümleri; yüksek teknoloji ve Ar-GE odaklı üretim modelini 
ve küresel hedeflerini anlattı. Ziraat Yüksek Mühendisi Sögüt, tarımın gıda güvenliği ve 

sağlıklı nesiller yetiştirilmesi açısından büyük önem taşıdığını belirterek, doğru planlama ve 
teknoloji kullanımıyla Türkiye’nin en güçlü stratejik alanlarından biri olduğunu ifade etti.

Sedef Tarım A.Ş.
Yönetim Kurulu Başkanı 

niyazi söğüt

ülkemizin bereketli toprakları 
bugün yalnızca geleneksel tarımla 
değil; yüksek teknoloji ve ar-Ge 
ile şekillenen yeni bir üretim anla-
yışıyla anılıyor. Bu dönüşümün ön-
cülerinden biri ise Gaziantep’ten çı-
kan, çocukluk tutkusunu akademik 
birikim ve girişimcilikle buluşturan 
Orgatech Kimya ve Sedef Tarım 
A.Ş. Yönetim Kurulu Başkanı, Ziraat 
Yüksek Mühendisi Niyazi Sögüt. 
tarımın geleceğini şekillendiren 
projeleri ve stratejik vizyonuyla 
bölge üreticilerine ilham veren 
Söğüt, profesyonel üretim artık 
kaçınılmaz olduğunu vurguladı.

orgatech kimya, Sedef tarım a.Ş. ve 
Genomis chemical markalarıyla tarı-
mı teknoloji ile birleştirip stratejik bir 
alana taşıyan Sögüt; Antep fıstığında 
periyodisite “var yılı yok yılı” sorununa 
bilimsel çözümler geliştirirken, dünya 
markası traktörleri bölge çiftçisiyle 
buluşturuyor. Sögüt, bu vizyonuyla 
yalnızca bir yatırımcı değil, aynı 
zamanda tarımda dönüşümün yol 
haritasını çizen bir aktör olarak öne 
çıkıyor. referans ekonomi Genel ya-
yın yönetmeni ahmet yavuz, niyazi 
Sögüt ile topraktan fabrikaya, yerli 
üretimden dünya pazarlarına uzanan 
yolculuğu konuştu.



RÖPORTAJ RÖPORTAJ

58 59ARALIK 2025 ARALIK 2025

orGatech Sınırları aŞarak 
GloBal Bir marka olUyor
orGatech markaSıyla BUGün 
hanGi ülkelerin toPraklarına 
dokUnUyorSUnUZ? ihracat 
aĞınıZdan BahSeder miSiniZ?

ihracat rotamızda stratejik 
pazarlar yer alıyor. Şu an itibarıyla 
dış pazardaki gücümüzü özellikle 
azerbaycan, romanya, italya ve 
Suriye üzerinden şekillendiriyoruz. 
özellikle bu dönemde bu dört ülkeye 
gerçekleştirdiğimiz ihracatla, yerli 
üretim formüllerimizi uluslararası 
standartlarda kabul ettirmiş durum-
dayız. ilerleyen yıllarda bu ihracat 
ağını genişletmek hedeflerimiz ara-
sında yer alıyor.

orGatech’i diĞer Firmalardan 
ayıran en temel Fark nedir? 
üreticiler neden SiZi tercih 
ediyor? 

Biz sadece ürün satmıyoruz. 
antep fıstığı özelinde mühendis 
ekiplerimiz arazide bizzat kontrol 
yaparak ağacın gelişimini ve sürgün 
boylarını değerlendiriyor. Uygulama 
aşamasında da çiftçimizin yanında 
oluyoruz. Bu teknik takip, fıstıktaki 
“yok yılı” kavramını ortadan kaldırı-
yor. doğru dokunuşlarla rekoltede 
ilk etapta %80, ilerleyen süreçte ise 
%100e varan artışlar sağlıyoruz. 
hedefimiz sadece miktar değil; boş 
oranını %3lere düşürmek, taneyi 
irileştirmek ve kaliteyi artırmaktır. 
kalite arttığında ürünün katma de-
ğeri ve satış fiyatı da %15 oranında 
artıyor.

ÇiFtÇiye “Balık tUtmayı” 
öĞretiyorUZ
anteP FıStıĞı Stratejik Bir 
ürün. BölGedeki üreticilerin 
BU ürüne BakıŞ aÇıSı naSıl? 

üreticilerimiz artık oldukça 
profesyonel ve bilinçli. Biz deyim 
yerindeyse “balık tutmayı şiar 
edinmiş” çiftçilerle yol yürüyoruz. 
danışmanlık verdiğimiz üreticiler, 

diğer çiftçilere de örnek olarak bu gelişim 
halkasını büyütüyor. Biz onlara sadece 
kâr odaklılığı değil, üretim bilincini 
aşılıyoruz. orgatech olarak, bölgemizin 
ve ülkemizin kalkınmasına katma değer 
sağlayan, milli geliri yükselten ürünlerin 
maksimum seviyelerde üretilmesini sağ-
layacak bir zincir kurmaya çalışıyoruz ve 
bu yolda ilerliyoruz. 

kUraklık BölGemiZin en Büyük 
GerÇeĞi
GeÇtiĞimiZ yıl yaŞanan kUraklık 
üretimi naSıl etkiledi? 

düşük yağış ve kuraklık, bölgemiz-
de ürün verimiz ve rekolteyi etkileyen 
önemli bir etken olarak karşımıza çıkıyor. 
Bundan dolayı yağışın olmadığı yıllarda 
çiftçilerimizin alternatif sulama metot-
larını edinebilmesi gerekiyor. kuraklık 
bölgemizin en büyük gerçeği. yağışın 150 
mm’nin altına düştüğü dönemlerde sula-
ma hayati önem taşıyor. Fıstık kuraklığa 
dayanıklı olsa da takviye edilmediğinde 
ağaç ölümleri ve arazi kayıpları kaçınıl-
maz oluyor. Bu noktada kuyu veya hid-
rant sistemleriyle suyun mutlaka araziye 
ulaştırılması gerekiyor.

iŞ hayatına atılım SüreciniZ 
naSıl GeliŞti? 

aslında tarımla iç içe büyü-
düm. henüz üniversiteye gitme-
den önce 3 dekarlık bahçemizde; 
fasulye, maydanoz ve lahana gibi 
ürünler yetiştiriyordum. tarımsal 
üretim benim için bir işten öte bir 
tutkuydu. Bu tutku beni ziraat fa-
kültesi’ne yönlendirdi. 2008 yılın-
da başladığım üniversite eğitimim 
süresince de boş durmadım; bir 
yandan teorik eğitim alırken diğer 
yandan seracılık ve meyvecilik 
faaliyetlerimi sürdürdüm.

anteP FıStıĞında verim 
arayıŞının SonUcU: 
orGatech ve GenomiS 
chemical
orGatech maceraSı ve 
BU Serüvenin BaŞlanGıÇ 
hikâyeSi nedir? 

Zirai ilaç ve gübre satışını 
perakende olarak sürdürürken, 
piyasada antep fıstığının beslen-
mesine yönelik ciddi bir eksiklik 
olduğunu fark ettik. antep fıstığı 
ve zeytin doğası gereği her yıl aynı 
verimi veren bir ürün değil. “var 
yılı” ve “yok yılı” olarak bilinen bu 
durum, hem çiftçimiz hem de milli 
gelirimiz için büyük bir dezavan-
tajdı. Bu ayrımı ortadan kaldır-
mak adına ar-Ge çalışmalarımıza 
başladık. küçük, orta ve büyük 
denemelerden aldığımız başarılı 
sonuçlar neticesinde, ürünün 
her sene alınmasını sağlayan özel 
formülasyonlar keşfettik. Bu keşfi 
sanayiye taşımak amacıyla 2017 
yılında nizip organize Sanayi 
Bölgesi’ndeki üretim tesisimizi 
faaliyete geçirdik.

orGatech iSminin Bir 
hikâyeSi var mı? 

elbette. ismimiz, organik ve 
kimyasal ürünleri birbirini destek-
leyecek şekilde harmanlama anla-
yışımızdan doğdu. toprağa zarar 

vermeden, yapısını bozmadan ve 
çoraklaştırmadan maksimum ve-
rim almayı hedefleyerek başardık. 
kısacası “organik teknolojiler”, 
toprağı koruyarak her yıl ürün 
alma metodumuzun bir yansıma-
sıdır.

Stratejik ve yükSek 
teknolojili üretim
üretim alanlarınıZdan 
ve ürünleriniZin 
öZelliklerinden BahSeder 
miSiniZ? 

ürettiğimiz bitki besleme 
ürünleri şu an devlet desteği 
kapsamındadır. Biz bir anlamda 
yüksek stratejik ve teknolojik 
ürünler geliştiriyoruz. hatta devlet 
nezdinde ürünlerimiz, iha ve Siha 
gibi yüksek teknoloji sınıfındaki 
ürünlerle aynı standartta değer-
lendiriliyor. dünyada muadili 
olmayan, patentli şablonlarını 
kendimizin oluşturduğu ve doğru-
dan “antep Fıstığı” ismiyle ruhsat-
landırdığımız özel serilerimiz var. 
Sadece fıstık değil; sebze, meyve ve 
tarla bitkileri gibi toprağın üzerin-
deki her türlü üretim için bölgeye 
ve sulama koşullarına (susuz 
tarım veya damlama sulama gibi) 
özel çözümler sunuyoruz. Saha 
mühendislerimizle çiftçi arasında 
kurduğumuz bu güçlü senkroni-
zasyon, sürdürülebilir bir üretim 
döngüsü sağlıyor.

orgatech olarak, bölgemizin 
ve ülkemizin kalkınmasına 
katma değer sağlayan, milli 
geliri yükselten ürünlerin 
maksimum seviyede üretil-
mesini sağlayacak bir zincir 
kurmayı hedeflediklerini ve bu 
yolda kararlılıkla ilerledikleri-
ni vurgulayan Ziraat yüksek 
mühendisi niyazi Sögüt, soru-
larımızı şu şekilde yanıtladı:

öncelikle SiZi tanıyalım, 
niyaZi SöGüt kimdir? 

1989 yılında Gaziantep’in 
nizip ilçesinde dünyaya 
geldim. ilk ve ortaöğrenimimi 
nizip’te tamamladıktan sonra 
konya Selçuk üniversitesi Zi-
raat Fakültesi Bahçe Bitkileri 
Bölümü’nden mezun oldum. 
yüksek lisans eğitimimi ise 
Şanlıurfa harran üniversite-
si’nde tamamladım. evli ve iki 
çocuk babasıyım.

“SADece FıSTık 
Değil; SeBze, 

Meyve ve 
TArlA BiTkileri 
giBi toprağın 
üzerindeki her 

türlü üretim için 
özel çözümler 

Sunuyoruz”

üreTiciler 
ArTık DAhA 
Bilinçli ve 
proFeSyonel. 
Biz, çiFTçiMize 
‘BAlık TuTMAyı’ 
öğreTerek 
veriMi 
ArTırıyor, 
üreTiM Bilincini 
yAyArAk 
Bölge ve ülke 
kAlkınMASınA 
kATMA Değer 
SAğlıyoruz.

“
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anteP FıStıĞı, yükSek emek iSteyen Bir ürün. 
orGatech kimya ürünlerinin, anteP FıStıĞının 
GeliŞimine katkıSı nedir? yükSek verim almak 
mümkün mü?

Fıstık, gelişim eğrisi yavaş ve emek isteyen zorlu bir 
bitkidir. Bunun nedeni ise gelişim eğrisinin düşük olması 
ve yavaş büyümesidir. ancak biz orgatech olarak bu süreci 
2-3 kat hızlandırdık. eskiden 15 yılda ürün alınan araziler-
den, artık 6 yıl gibi kısa bir sürede ürün almaya başlıyoruz. 
dikimden hasada kadar 6 yılda ürün aldığımız meyve 
bahçelerimiz mevcut. Bunlar düzenli bakım şartlarında ve 
kontrol altında yetiştirilen bahçelerde mevcut bulunmak-
tadır. amerika, iran, afganistan ve Suriye’deki üretimlerin 
önüne geçmek, kaliteyi arttırmak anlamında bu verimliliği 
sağladığımızda ihracat verilerimiz, ürünün katma değeri, 
ürünün fiyatlamasıyla ilgili konular da yukarıya doğru 
evrilecektir.

“FıStıĞının tadı meZoPotamya’nın miraSıdır”
BölGede Sadece FıStık yetiŞtirilmeSi BaZen 
eleŞtiriliyor. BU konUdaki GörüŞünüZ nedir? 

Bu coğrafyada eşsiz bir mikroklima hakim. haziran, 
temmuz ve ağustos aylarında esen samyeli rüzgarları fıs-
tığın aromasını, “rehasını” ve besin değerini bambaşka bir 
seviyeye taşıyor. türkiye’nin 81 ilinde buğday yetiştirebilir-
siniz ama bu kalitede fıstığı sadece bu enlemlerde yetiştire-
bilirsiniz. Bu yüzden bu bölgeye özel yatırımlar yapılmalı ve 
Fırat suyunun Barak ovası ile buluştuğu sulama projeleri 
hızla tamamlanmalıdır.

Fırat’ın Bereketi Barak ovaSı 
ile BUlUŞUyor
Fırat SUyUnUn Barak ovaSı’na 
taŞınmaSının BölGe tarımı 
ve FıStık üretimi iÇin önemi 
nedir?

Bu proje, bölgemiz için tam 
anlamıyla bir kader birliğidir. Şu 
an itibarıyla P1 projesi kapsamında 
köylerimizin yaklaşık %15lik kısmı 
suya kavuşmuş durumda. P2 etabı-
nın da devreye alınmasıyla birlikte, 
köylerimizin %25i daha suyun be-
reketiyle buluşacak. Sulu tarıma 
geçişin somut karşılığı çok net, 
sulamayla birlikte verim artışı 
%250lere kadar çıkabiliyor. eğer 
bu sulama projelerini hızlandırıp 
bölgede susuz bir karış toprak 
bırakmazsak, katma değerli ürün-

lerimiz dünya pazarında çok daha 
stratejik bir konuma yükselecek. 
Şunu unutmamalıyız; dünyanın 
hiçbir yerinde bu toprakların 
sunduğu ‘reha’ ve lezzete sahip bir 
antep fıstığı bulma şansınız yok. 
Bu eşsiz mirası suyla buluşturmak, 
bölge ekonomisini şaha kaldıracak-
tır.

2026 SeZonU Beklentileri: 
yaĞıŞlar UmUt veriyor
2025’in ZorlU kUraklık 
Sürecinden Sonra 2026 yılına 
Bereketle BaŞladık. BU 
dUrUm anteP FıStıĞı öZelinde 
rekolte Beklentilerini naSıl 
Şekillendiriyor?

2025’in o zorlu kuraklık süreci-
ni geride bırakıp 2026 yılına gerçek-
ten büyük bir bereketle başladık. Şu 
an itibarıyla bölgemizde ulaştığımız 
yaklaşık 600 milimetrelik yağış 
miktarı, antep fıstığının ihtiyaç 
duyduğu su rezervini büyük oranda 
karşılamış durumda. ancak her ne 
kadar şartlar şu an için lehimize 
görünse de kesin bir rekolte tahmini 
yapmak için henüz erken. önümüz-
deki mahsulün asıl karakteri, nisan 
ve mayıs aylarında ağaçlarda oluşa-
cak olan ‘meyve gözleriyle’ netleşe-
cek. eğer bu hassas geçiş sürecinde 
bir don felaketi ya da dolu yağışı 
gibi beklenmedik bir olumsuzlukla 
karşılaşmazsak, bu bol yağışların 
etkisiyle rekoltenin oldukça yüksek 
olacağını öngörüyoruz. 

ülkemiZde tarımSal 
üretimin Planlı ve 
BölGeSel BaZda ya-
PılmaSı, arZ FaZlaSını 
önleyerek Fiyat dü-
ŞüŞlerinin ve ÇiFtÇi 
Zararının önüne GeÇ-
mek iÇin Büyük önem 
taŞıyor. 
 
GaZianteP öZelinde 
iSe taBlo olUmlU 
SUlama deStekleri 
ve UyGUn krediler 
üreticiyi rahatlatır-
ken, GaZianteP Büyük-
Şehir BelediyeSi’nin 
tohUmdan hayvan-
cılıĞa UZanan deStek-
leri ve “tarım okUlU” 
ProjeSi, hem üretimi 
GüÇlendiriyor hem 
de GeleceĞin BilinÇli 
ÇiFtÇilerinin yetiŞme-
Sine katkı SaĞlıyor.

FırAT nehri 
Suyunun BArAk 

ovASı’nA 
TAşınMASıylA 
BirlikTe Sulu 

TArıMA geçiş hız 
kAzAnıyor;
Bu durum 

tarımSal Verimi 
yüzde 250’ye 

kadar artıraBilir.

‘
‘

ProFeSyonel üretim 
kaÇınılmaZ: “eSki yöntemler 
ile üretim yaParak daha 
FaZla ürün alamaZSınıZ”
anteP FıStıĞı üreticilerimiZe 
Bir yol haritaSı ÇiZecek 
olUrSanıZ, onlara 
hanGi tavSiyelerde 
BUlUnUrSUnUZ?

açık konuşmak gerekirse; antep 
fıstığı çiftçimiz artık profes-

yonel üretime geçmek zorunda. 
dünyayla rekabet edebilmek, 
ürünümüzü hak ettiği değerde 
ihraç edebilmek ve gerçek anlamda 
kârlılık elde edebilmek için eski 
alışkanlıkları geride bırakmalıyız. 
Bu yolun ilk adımı kendini geliştir-
mektir. Biz orgatech ve Sedef ta-
rım olarak; köy odalarından büyük 
toplantı salonlarına kadar uzanan 
geniş bir ağda düzenli seminerler, 
sunumlar ve bilgilendirme top-
lantıları yapıyoruz. Bu eğitimleri 
dikkate alıp bilimsel yöntemlerle 
yoluna devam eden çiftçilerimizin 
verim ortalaması, standart üretim 
yapanlara oranla yüzde 300 artmış 
durumda.

Şu gerçeği kabul etmeliyiz: ‘hiç ya-
tırım yapmadan, masraf etmeden 
ürün alayım’ dönemi artık kapan-
dı. topraklarımızı düzenli olarak 
iyileştirmeli, su kaynaklarımızı 
zenginleştirmeli ve modern tarımın 
gerekliliklerini yerine getirerek 
maksimum verimi hedeflemeliyiz. 
toprağa ne verirseniz, o da size 
fazlasını geri verir.
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GEnoMİS cHEMİcAL 
vE orGATEcH KİMYA, 
ürETİM TESİSLErİnİ 

BüYüTüYor; HEdEF, ürün 
ÇEŞİtlİlİğİnİ ArtIrMAK, 
İHrACAtI GüÇlEndİrMEK 

VE PAZAr AlAnlArInI 
GEnİŞlEtMEK.

antonio carraro’yU diĞer 
traktör markalarından 
ayıran en temel öZellik 
nedir, anlatır mıSınıZ?

2019 yılında başlattığımız 
görüşmeler, tam altı yıllık zorlu 
ve kararlı bir sürecin ardından 
2025 yılında meyvesini verdi. 
antonio carraro’nun alçak 
kaput yüksekliği ve manevra 
kabiliyeti yüksek modelleriyle 
artık fıstık ağaçlarımızın dal-
larına dokunmadan, verimi 
koruyarak tarım yapabiliyoruz. 
altı yıllık bu sabırlı sürecin 
sonunda dünya devini bölge 
çiftçimizin hizmetine sunma-
nın gururunu yaşıyoruz.”

traktör Sektöründe 
dünya devleri: antonio 
carraro ve taFe
traktör Sektöründe 
dünya devi olan 
antonio carraro’yU 
BölGeye kaZandırma 
SüreciniZden BahSeder 
miSiniZ? 

2025 yılının nisan ayı 
itibarıyla, dünyanın en kaliteli 
bahçe traktörleri üreticisi 
olan italyan antonio carraro 
markasını bölgemiz için bün-
yemize kattık. Şu an Gazian-
tep, Şanlıurfa ve kilis illerin-
deki 6 şubemiz ile bölge bayisi 
olarak hizmet veriyoruz. 

BU yatırım ÇiFtÇi iÇin ne 
anlama Geliyor?

Bu yatırımı yapmamızın 
ardında çok somut bir ihtiyaç 
vardı: antep fıstığı, ‘etek dal’ 
dediğimiz alt kısımlardan ve-
rim alınan bir ağaçtır. Bugüne 
kadar bölgede kullanılan 
yüksek yapılı traktörler, ağaç 
aralarına girebilmek için bu 
alt dalların kesilmesini zorun-
lu kılıyordu. Bu durum çiftçi-
mizin rekoltesinde yüzde 30 
ila yüzde 50 arasında ciddi bir 
kayba yol açıyordu. Biz bu ka-
yıpları raporladık ve çözümün 
dünya standartlarında bir 
teknoloji olduğunu gördük. 

Bir mühendiSlik harikaSı: 
Güvenli ve verimli tarım
antonio carraro 
traktörlerini rakiPlerinden 
ayıran, ÇiFtÇinin “rüyaSı” 
haline Getiren temel teknik 
öZellikler nelerdir?

antonio carraro, tam 117 yıldır 
dünyada ‘en kaliteli bahçe traktörü’ 
unvanını gururla taşıyor. onu bir 
dünya devi yapan en önemli özelliği, 
actıo™ adını verdiğimiz salınımlı 
şase sistemidir. Bu sistem sayesin-
de traktör, en engebeli arazilerde 
bile dört tekerleğiyle yere tutunur, 
asla askıda kalmaz ve devrilme 
riskini minimum seviyeye indirir. 
Bölgemizde maalesef traktör devril-
meleri sonucu yaşanan can kayıp-
ları bizi derinden üzüyor; antonio 
carraro’nun sunduğu bu denge ve 
güvenlik, bu tür kazaları da ortadan 
kaldırıyor. ön ve arka kısım ara-
sındaki kusursuz ağırlık dengesi, 
ekipmanla tam bir uyum içerisinde 
çalışmasını sağlıyor. kaliteli donanı-
mı, ekonomik yakıt tüketimi, ergo-
nomik tasarımı ve sunduğu yüksek 
konforla bu marka, çiftçilerimiz için 
sadece bir araç değil, bir vizyondur. 
imkânı olan her çiftçinin ilk tercihi 
haline gelmesi,117 yıllık mühendis-
lik dehasının bir sonucudur.

GüÇ ve ekonomi Bir arada: 
taFe traktörleri BölGe 
ÇiFtÇiSinin yeni GöZdeSi
BölGeniZdeki Farklı Bitki 
türleri ve demoGraFik 
yaPılara UyUm SaĞlayacak 
yeni Bir traktör arayıŞına 
GirdiĞiniZi BiliyorUZ. BU 
SüreÇte taFe markaSıyla 
yollarınıZ naSıl keSiŞti?

Çiftçilerimizin talepleri ve böl-
gemizin değişen tarımsal ihtiyaçları 
doğrultusunda, hem sağlam hem de 
fiyat-performans dengesi yüksek bir 
marka arayışına başladık. Bu araş-
tırmalarımız sonucunda karşımıza 
dünya devi taFe çıktı. taFe, hin-
distan merkezli bir dev olmasının 
yanı sıra, massey Ferguson mar-
kasına 15 yılı aşkın süredir üretim 
yapan köklü bir geçmişe sahip.

en önemli gelişme ise markanın 
manisa organize Sanayi Bölgesi’nde 
gerçekleştirdiği devasa yatırımlarla 
türkiye’de üretime başlamasıdır. 
‘yerli ve milli’ belgesine sahip olan 
taFe, bu sayede devlet destekleme-
leri kapsamında yer alıyor. Ziraat 
Bankası üzerinden satın alındığın-
da faiz oranının da %50lik kısmı 
devlet tarafından karşılanıyor. yani 
çiftçimize hem dünya kalitesinde 
bir teknoloji hem de çok ciddi bir 
ekonomik finansman avantajı sun-
muş oluyoruz.”

Güvenin adreSi SedeF tarım
taFe traktörün kıSa Sürede GördüĞü 
yoĞUn ilGide SedeF tarım’ın rolünü naSıl 
tanımlarSınıZ?

Sedef tarım a.Ş. olarak bugüne kadar kurduğumuz 
tüm iş birliklerinde tek bir pusulamız oldu: üreticimizin 
faydası. Bu yaklaşım, çiftçilerimizin zihninde ‘Sedef tarım 
öneriyorsa, bu marka alınır’ şeklinde çok güçlü bir referans 
oluşturdu. Bu güven sayesinde, taFe, bölgemizde pek ta-
nınan bir marka değil, ancak Sedef tarım a.Ş. referansıyla 
çok kısa sürede hızlı şekilde satışlar gerçekleştirdik. ta-
Fe’nin önümüzdeki birkaç yıl içinde bölgenin en çok tercih 
edilen markası olacağına inancımız tam.”

BU dev oPeraSyonU kaÇ merkeZden 
yönetiyorSUnUZ? ŞUBe aĞınıZdan BahSeder 
miSiniZ?

Şu an Şanlıurfa; Birecik ve halfeti dahil olmak üzere 
sadece traktör üzerine hizmet veren iki lokasyon bayiliği-
miz bulunuyor. Gaziantep merkez ve nizip’te ise traktör 
odaklı iki şubemiz var. özellikle nizip merkez şubemiz 
bizim ‘amiral gemimiz, burada gübre, traktör, danışmanlık 
ve ekipman üretimi tek bir noktadan, entegre bir şekilde 
yönetiliyor. orgatech markamızla da hem türkiye geneline 
hem de yurt dışına yönelik geniş bir üretim ve tedarik ağını 
kumanda ediyoruz.”

GenomiS chemical ve orGatech kimya öZelinde 
Gelecek hedeFleriniZ nelerdir?

2022 yılında izmir’de faaliyete başlayan Genomis 
chemical, zengin içerikli ve bölgeye özel formülasyonlarıyla 
kısa sürede pazarda güçlü bir konum elde etti. Şu anda 
hem Genomis chemical hem de orgatech kimya bünyesin-
de kapasitemizi artırıyor ve üretim tesislerimizi büyütüyo-
ruz. hedefimiz, ürün gamını genişletmek, ihracatı artırmak 
ve pazarlama ağımızı daha profesyonel bir seviyeye taşı-
mak. Bu yatırımlar, yalnızca bugünü değil, bölge tarımının 
geleceğini de şekillendiriyor.
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Gelecek viZyonU ve GenÇ 
GiriŞimciler
GenÇ neSillerin kırSala 
dönmeSi ve tarıma yönelmeSi 
konUSUndaki Projeleri naSıl 
deĞerlendiriyorSUnUZ?

hükümetimiz son dönemde bu konuda 
çok kıymetli teşvikler geliştiriyor. Genç çift-
çilere yönelik doğrudan destekler, uygun fi-
yatlı krediler ve üretim yapmak isteyenlerin 
arazi sahibi olabilmesi için sunulan düşük 
faizli finansman modelleri, sektöre can suyu 
oluyor. ancak burada madalyonun diğer 
yüzüne de bakmak lazım.

“emek olmadan yemek olmaZ”
GenÇ GiriŞimcilere ve tarıma 
yönelmek iSteyen kimSelere 
tavSiyeleriniZ neler?  

Günümüz gençliğinde maalesef ‘hızlı 
yoldan para kazanma’ anlayışı çok hakim. 
Fakat hayatın ve toprağın değişmez bir 
gerçeği var, emek olmadan yemek olmaz. ta-
rım, sabır ve sadakat isteyen bir iştir. kısa 
sürede zengin olma hayaliyle bu işe girilmez; 
toprak size verdiğiniz emeğin karşılığını 

zamanla ve bereketle öder. Gençlerimizin bu 
teşvikleri birer fırsat olarak görüp, modern 
tekniklerle sabrı birleştirmeleri gerekiyor.”

tarım, dünyanın sonuna kadar var olacak 
tek sektördür. ancak günümüz gençliğinde 
“hızlı para kazanma” arzusu var. hayatın 
gerçeği şudur: emek olmadan yemek olmaz. 
Biz gençlerimizi modern yöntemlerle tanıştı-
rıyoruz. hatta teknoFeSt gibi platformlar-
da uzayda tarım veya aşırı kuraklıkta üretim 
gibi projelerine destek veriyoruz. teknolojiyi 
toprakla birleştiren gençler, bu sektörün 
geleceğidir.

Son olarak, 2026 yılı BeklentileriniZ 
nelerdir? 

2025’teki kuraklığın ardından 2026 
mart ayı itibarıyla aldığımız 600 mm’lik 
yağış, fıstığın su ihtiyacını karşılayacaktır. 
nisan-mayıs döneminde meyve gözlerini 
gördüğümüzde rekolte daha netleşecek an-
cak beklentimiz oldukça yüksek. ogatech ve 
Genomis chemical markalarımızla izmir’den 
Gaziantep’e, azerbaycan’dan italya’ya kadar 
geniş bir coğrafyada üretim ve ihracat ağımı-
zı büyütmeye devam ediyoruz. 
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GAZiAnTEp iŞ DÜnyASInIn 
TEmSiLi GÜÇLEniyor
türk iş dünyasının ticari diplomasi kurumu olan dış Ekonomik İlişkiler 
Kurulu (dEİK) bünyesinde faaliyet gösteren iş konseylerinin 2025 yılı seçimli 
olağan Genel Kurul toplantısında Gaziantepli iş insanları önemli görevlere 
seçilerek kentin iş dünyasındaki güçlü temsilini bir kez daha ortaya koydu.

altUnkaya türkiye–SUriye 
iŞ konSeyi BaŞkanı oldU

Gaziantep merkezli altunkaya 
Şirketler Grubu yönetim kurulu 
Başkanı mahsum altunkaya, oy 
birliğiyle deik türkiye–Suriye 
iş konseyi Başkanlığına seçildi.

yeni görevine ilişkin değerlen-
dirmelerde bulunan altunkaya, 
komşu ülke Suriye ile ekonomik 
ve ticari ilişkilerin geliştirilme-
sinin büyük önem taşıdığını 
belirterek şunları söyledi:

“Suriye ile ilişkilerin her alanda 
geliştirilmesi hem türkiye hem 
de Suriye için büyük önem 
taşıyor. yeni dönemde iki ülke 
arasındaki ticaret hacminin 
artırılması, ekonomik iş birlik-
lerinin güçlendirilmesi adına 
önemli çalışmalar yürüteceğiz.”

hUZeyFe dUrmaZ deik 
üyeliĞine SeÇildi

Genel kurulda Gaziantep’te 
uzun yıllardır sanayi ve ticaret 
alanında faaliyet gösteren iş in-
sanı huzeyfe durmaz da deik 
üyeliğine seçildi.

durmaz, seçimlerin ardından 
yaptığı değerlendirmede, se-
çilen iş konseyi başkanları ve 
yürütme kurullarını tebrik ede-
rek görevlerini devreden yöneti-
cilere bugüne kadar yaptıkları 
katkılar için teşekkür etti.

durmaz, üstlendiği görev 
kapsamında türkiye’nin dış 
ticaretinin gelişmesi ve iş dün-
yası arasındaki uluslararası 
iş birliklerinin güçlendirilmesi 
için çalışmaya devam edecekle-
rini ifade etti.

acar üÇüncü keZ türkiye–
ırak iŞ konSeyi BaŞkanı

deik seçimleri kapsamında 
Gaziantepli iş insanı halit acar 
da deik türkiye–ırak iş konseyi 
Başkanlığına üçüncü kez seçildi. 
acar ayrıca daha önce iki dönem 
başkan yardımcılığını yürüttüğü 
deik orta doğu ve körfez Bölgesi 
koordinatör Başkanlığına da ilk 
kez getirildi.

acar, aynı gün düzenlenen ticari 
diplomasi ödülleri töreninde 
türkiye–ırak iş konseyi, “medya 
Görünürlüğü” kategorisinde ödüle 
layık görüldü. türkiye ile ırak ara-
sındaki ekonomik ilişkilerin gelişti-
rilmesi amacıyla yoğun çalışmalar 
yürüten konsey, yatırım, altyapı, 
sanayi, lojistik ve ticaret alanların-
da yeni iş birlikleri hedefliyor.
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gAzİAntep SAnAyİSİne StrAtejİk BAğlAntı

Gaziantep’in üretim ve lojistik 
altyapısını güçlendirmesi hedeflenen 

Dülük–organize Sanayi Bölgesi (oSB) 
Tüneli projesinde çalışmalar hız 

kesmeden devam ediyor. Fatma Şahin, 
kısa sürede yüzde 25’i tamamlanan 

ve ulaşımda büyük kolaylık 
sağlayacak Dülük-oSB Tüneli’nin 

şehre değer katacağını söyledi.

Gaziantep’in sanayi ve ihracat 
potansiyelini destekleyecek nite-
likteki proje; Gaziantep Büyük-

şehir Belediyesi, Gaziantep organize 
Sanayi Bölgesi Başkanlığı ve karayolları 
Genel müdürlüğü iş birliğiyle yürütü-
lüyor. kent ekonomisinin en önemli 
üretim merkezlerinden biri olan oSB ile 
şehir merkezi arasındaki ulaşımın hız-
landırılması, hem çalışanların günlük 
ulaşımını kolaylaştıracak hem de lojis-
tik süreçlerde verimlilik sağlayacak.

Proje ile 45 dakikalık yol 10 
dakikaya inecek

Proje kapsamında 3 bin 800 metre 
uzunluğunda, çift tüplü ve üç şeritli 
iki tünelin inşasında 1.600 metre 
seviyesine ulaşıldı. Çalışmaların 
tamamlanmasıyla birlikte Gaziantep 
oSB ile şehir merkezi arasındaki ula-
şım süresi 45 dakikadan 10 dakikaya 
düşürülecek.

toplamda 8 bin 315 metre uzunluğa 
sahip olacak yol, dülük kavşağı’ndan 
başlayarak oSB içindeki ana arterlere 
ve taG otoyolu’na bağlanacak. iki 
yönde üçer şeritli olarak planlanan 
güzergah hem şehir içi trafiğe hem de 
lojistik ulaşıma hizmet verecek.

UlaŞım hattının Çok GüÇlendiĞi 
Bir yılı Birlikte tamamlamıŞ 
olacaĞıZ

incelemeler sonrası açıklamalarda 
bulunan Gaziantep Büyükşehir Bele-
diye Başkanı Fatma Şahin, çalışmanın 
tamamlandığında 300 bin sanayi işçisi 
için güvenli ulaşım sağlanacağını akta-
rarak şu ifadeleri kullandı:

“Geliş çift tünelimizin 1600 metre-
sindeyiz. yani işin dörtte birindeyiz. 
iş de çok iyi gidiyor. Bir yıl sonra bu 
çift tünelimizin yapıldığı 5 kilometre-
lik yolumuzun yapıldığı 5 kavşakla 
Şanlıurfa otobanı’na bağlandığımız, 
otobanı çevre yoluna bağladığımız ve 
şehrin ulaşım hattının çok güçlendiği 
bir yılı birlikte tamamlamış olacağız. 
karıncalar gibi çalışan dev eserler üre-
ten bir ekibin başkanı olmaktan büyük 
bir onur duyuyorum.”

mUtlU GaZianteP’i üreten 
GaZianteP’i Birlikte 
BaŞarmıŞ olacaĞıZ

Başta cumhurbaşkanı recep 
tayyip erdoğan ve Ulaştırma 
ve altyapı Bakanı abdulkadir 
Uraloğlu olmak üzere anka-
ra’da projeye destek veren tüm 
bakan ve yetkililere müteşekkir 
olduklarını aktaran Başkan 
Fatma Şahin, konuşmasını şu 
sözlerle tamamladı:

“Birlikte başarıyoruz. Ga-
ziantep modeli verimlilik ve 
koordinasyon demek. Söylem 

birliği ve eylem birliği demek. 
Bu şehir çok güzel büyüyor. 
irileşmeden sağlıklı büyümek 
için de bizim iki şeyi akıtmamız 
lazım. Birisi ulaşım, ikincisi su. 
Gördüğünüz gibi karla birlikte 
çok mutluyuz. Barajlarımız 
doluyor. herete’den gelen su-
dan çok güzel haberler geliyor. 
Bir yıl içerisinde Çetintepe ile 
herete bağlantısını tamamla-
mış olacağız. Şehrin hem içme 
suyu hem sulama suyuyla 
ilgili de çok güzel müjdelerimiz 
var. ayın 15’inde Sayın cum-
hurbaşkanımız Gaziantep’in 
yatırım Programı’nı açıklamış 
olacak. Biz de ayın 20’sinde 
‘ne söz verdik? Şu ana kadar 
ne yaptık? Bundan sonra ne 
yapacağız?’ bunu halkımızla 
paylaşmış olacağız. 

Bu güzel çalışma bittiğinde 
şehrin ana damarı olan or-
ganize, sanayinin, ticaretin 
merkeze olan sanayimiz akıllı 
sanayi olacak. yeşil sanayi ola-
cak ve bu bağlantı yollarıyla da 
rekabet etme gücü yükselecek. 
Günün sonunda işçimiz mutlu 
bir şekilde evine gidip dönecek. 
işverenimiz güven ve istikrar 
ortamında büyümeye devam 
edecek. mutlu Gaziantep’i 
üreten Gaziantep’i birlikte ba-
şarmış olacağız.”

Dülük–oSB tüneli’nDe 
çalışMalar Hızla ilerliyor

Söz konuSu 
proje, üretim 

Ve ihracat 
kapaSiteSine  
dolaylı katkı 
Sağlayacak 

Stratejik 
Bir altyapı 
yatırımına 

dönüŞtü
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tİryAkİ 
Agro ve 
yUdUm’dAn 
güçlü iş 
Birliği
Gaziantep merkezli Tiryaki Agro, Türkiye’nin 
önde gelen bitkisel yağ markalarından 
Yudum’u bünyesine kattı. Yaklaşık 1,5 yıl süren 
stratejik görüşmelerin ardından gerçekleşen 
satışla birlikte, Yudum markası artık Tiryaki 
Agro bünyesinde faaliyetlerini sürdürecek.

y udum, tarım ve gıda alanındaki 
dev yatırımlarıyla tanınan 
tiryaki agro bünyesine katıldı. 

2007 yılından bu yana Savola Gıda 
çatısı altında bulunan yudum, artık 
Gaziantep merkezli tiryaki agro şemsi-
yesi altında faaliyetlerini sürdürecek. 

tarım ve gıda alanındaki yatırımlarıyla 
tanınan tiryaki agro, bu adımla enteg-
re gıda değer zincirini köklü markalar-
la güçlendirmeyi hedefliyor. 

konuya ilişkin değerlendirmede 
bulunan tiryaki agro ceo’su Sü-
leyman tiryakioğlu, türkiye’den 

doğan global bir şirket olarak dünya 
genelinde beslenme çözümleri sunma ve 
sürdürülebilir bir gıda geleceği oluştur-
ma hedefi doğrultusunda yatırımlarını 
kararlılıkla sürdürdüklerini belirtti. tir-
yakioğlu, köklü ve tüketici nezdinde güç-
lü markaları yeniden türkiye merkezli 
bir grubun çatısı altında buluşturmanın 
önemli bir adım olduğunu ifade etti.

Savola Group ceo’su Sameh hassan ise 
yapılan anlaşmanın, tedarik mükemme-
liyeti ve entegre değer zinciri yaklaşımı 
açısından güçlü bir ortaklık oluşturdu-
ğunu vurguladı. hassan, yudum başta 
olmak üzere grubun markalarının uzun 
yıllardır türk tüketicisinin sofralarında 
yer aldığını belirterek, bu iş birliğinin 
daha güçlü ve rekabetçi bir yapının te-
melini oluşturacağını söyledi.

RİNOPLASTİRİNOPLASTİ
OBEZİTE

CERRAHİSİ

OBEZİTE

CERRAHİSİ

“Yeni Bir Hayata Sağlıkla Hafifleyin”“Yeni Bir Hayata Sağlıkla Hafifleyin”

Modern cerrahi yöntemlerle fazla 
kilolarınızdan kurtulmanız, daha sağlıklı 

bir yaşama adım atmanız için;
“hayat boyu yanınızdayız.”

Modern cerrahi yöntemlerle fazla 
kilolarınızdan kurtulmanız, daha sağlıklı 

bir yaşama adım atmanız için;
“hayat boyu yanınızdayız.”

Sağlıklı Bir Nefes, Doğal Bir GörünümSağlıklı Bir Nefes, Doğal Bir Görünüm

Hem sağlıklı nefes almanızı sağlayan hem de 
yüz hatlarınızla kusursuz uyum gösteren 

burun estetiği operasyonları için;
“hayat boyu yanınızdayız.”
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burun estetiği operasyonları için;
“hayat boyu yanınızdayız.”

ALTIN İĞnEALTIN İĞnE

Yıllara Meydan Okuyan Altın DokunuşYıllara Meydan Okuyan Altın Dokunuş

Altın iğne teknolojisiyle cildin alt katmanlarını 
onarıp kırışıklık ve lekeleri gidererek cildinize 

pürüzsüz bir gençlik kazandırmak için;
“hayat boyu yanınızdayız.”

Altın iğne teknolojisiyle cildin alt katmanlarını 
onarıp kırışıklık ve lekeleri gidererek cildinize 

pürüzsüz bir gençlik kazandırmak için;
“hayat boyu yanınızdayız.”

Koroner by-pass cerrahisinde ileri teknoloji 
ve üst düzey tecrübeyle tıkalı damarlarınıza 

güvenli yeni yollar açıyor, kalp sağlığınızı 
güvence altına alıyoruz.

Koroner by-pass cerrahisinde ileri teknoloji 
ve üst düzey tecrübeyle tıkalı damarlarınıza 

güvenli yeni yollar açıyor, kalp sağlığınızı 
güvence altına alıyoruz.

KORONER BY-PASS

CERRAHİSİ

Kalp Cerrahisinde Güven ve TecrübeKalp Cerrahisinde Güven ve Tecrübe
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Gaziantep; güçlü sanayisi, 
köklü tarihi ve dünyaca ünlü 
mutfağıyla Türkiye’nin yük-
selen şehirleri arasında yer 
alırken, turizm altyapısı da 
yeni yatırımlarla gelişimini 
sürdürüyor. Bu yatırımlar-
dan biri olan S Class Hotel & 
convention center, sunduğu 
hizmetler ve vizyonuyla 
şehrin turizm hedeflerine 
katkı sağlamayı hedefliyor.

S CLASS HoTEL 
& ConVEnTion 
CEnTEr’DEn

konAkLAmA 
VE konGrE 
TuriZminE 
DEV kATkI

otelin Genel müdürü So-
ner Sarıgül ile gerçekleş-
tirdiğimiz söyleşide, hem 

Gaziantep’in turizm potansiye-
lini hem de otelin bu potansiyel 
içindeki rolünü konuştuk.

GaZianteP: Çok katmanlı 
Bir tUriZm merkeZi

Gaziantep’in son yıllarda tu-
rizmde dikkat çekici bir ivme 
yakaladığını ve bu gelişimin 
tek bir alana bağlı olmadığını 
vurgulayan Sarıgül, şehrin 
gastronomi, kültür ve sanayiyi 
bir arada barındıran nadir 
destinasyonlardan biri oldu-
ğuna dikkat çekti. Sarıgül, 
Gaziantep’in özellikle UneSco 
tarafından “Gastronomi Şehri” 
ilan edilmesinin uluslararası 
tanınırlığı artırdığını ifade etti.

kentin turizm gücünün yalnız-
ca mutfakla sınırlı olmadığını 
belirten Sarıgül, Zeugma moza-
ik müzesi, Gaziantep kalesi, 
Bakırcılar Çarşısı ve emine Gö-
ğüş mutfak müzesi gibi önemli 
destinasyonların da ziyaretçile-
re zengin bir kültürel deneyim 
sunduğunu dile getirdi..

“Gaziantep artık sadece 
gezilen değil, deneyimlenen 
bir şehir. Ziyaretçiler burada 
yalnızca tarihî mekânları 
görmekle kalmıyor; aynı za-
manda yerel lezzetleri tadıyor, 
çarşı kültürünü yaşıyor ve 
şehrin ruhunu hissediyor,” 
diyen Sarıgül, bu çok yönlü 
yapının turistlerin şehirde 
daha uzun süre konaklama-
sını sağladığını belirtti.

konGre ve FUar tUriZmi 
GaZianteP’in GeleceĞi

Gaziantep’in güçlü sanayi alt-
yapısının turizme doğrudan 
katkı sağladığını ifade eden 
Sarıgül, özellikle iş seyahat-
leri, fuarlar ve kongrelerin 
şehir ekonomisinde önemli 
bir yer tuttuğunu söyledi.

organize sanayi bölgeleri, 
üretim gücü ve ticaret hac-
miyle Gaziantep’in iş dünyası 
açısından cazibe merkezi 
olduğunu belirten Sarıgül, 
“Şehrin önümüzdeki dönem-
de en hızlı gelişim gösterecek 
alanlarından biri kongre ve 
fuar turizmi olacak” dedi.

“Bir otelden FaZlaSını taSarladık”

Bu noktada S class hotel & convention 
center’in konumuna ve sunduğu imkanlara 
dikkat çeken Sarıgül, otelin yalnızca bir 
konaklama tesisi olarak değil, çok yönlü bir 
yaşam alanı olarak kurgulandığını söyledi.

Şehitkamil ilçesinde, şehirlerarası otogarın 
karşısında konumlanan otel; Gaziantep ha-
valimanı, organize sanayi bölgeleri ve şehir 
merkezine yakınlığıyla hem iş dünyasına 
hem de turistlere hitap ediyor.

toplam 120 oda ve 180 yatak kapasitesine 
sahip olan otel; deluxe, suit ve connection 
oda seçenekleriyle farklı ihtiyaçlara yanıt 
verirken, 4.000 metrekarelik kongre merkezi 
ve 2.000 kişilik salon kapasitesiyle büyük 
organizasyonlara ev sahipliği yapabilecek 
altyapı sunuyor.

konFor, GaStronomi ve SaĞlık Bir 
arada

otelin sunduğu hizmetlerin yalnızca konak-
lama ile sınırlı olmadığını belirten Sarıgül, 
misafir deneyimini bütüncül bir yaklaşımla 
ele aldıklarını söylüyor.

875 metrekarelik spa alanında kapalı havuz, 
sauna, buhar odası ve türk hamamı gibi im-
kanlar sunulurken; turkuaz, teras ve Pera 
restoranlarında hem yerel hem de uluslara-
rası mutfaklardan seçkiler yer alıyor.

Gaziantep gibi gastronomiyle öne çıkan bir 
şehirde yeme-içme deneyiminin büyük önem 
taşıdığını vurgulayan Sarıgül, bu alanda da 
iddialı olduklarını dile getirdi.

iStihdam ve Şehir ekonomiSine katkı

S class hotel’in yalnızca turizme değil, istih-
dama da katkı sağladığını belirten Sarıgül, 
tesisin tam kapasiteyle çalıştığında yaklaşık 
200 kişiye iş imkânı sunacağını ifade etti.

yerel ekonomiye katkı sağlamanın kendileri 
için öncelikli hedeflerden biri olduğunu 
vurgulayan Sarıgül, bu tür yatırımların şehir 
kalkınmasında önemli rol oynadığını söyledi. 

“GaZianteP tUriZmde daha yolUn 
BaŞında”

Gaziantep’in geleceğine dair değerlendirme-
lerde bulunan Sarıgül, şehrin henüz potansi-
yelinin tamamını kullanmadığını belirterek, 
“Gaziantep; tarihi, kültürü, gastronomisi ve 
sanayisiyle çok daha büyük bir turizm hac-
mine ulaşabilecek kapasiteye sahip. Biz de 
bu gelişimin bir parçası olmaktan gurur du-
yuyoruz. amacımız misafirlerimize sadece bir 
oda değil, unutulmaz bir deneyim sunmak” 
ifadesini kullandı.

“BU ŞEHİr; TArİHİ, 
KüLTürü, MUTFAğı vE 

SAnAYİSİYLE YüKSEK Bİr 
TUrİzM poTAnSİYELİnE 
SAHİp. UlUslArArAsI 

tAnItIM ArttIKÇA 
yABAnCI tUrİst sAyIsInIn 

dA yüKsElMEsİnİ 
BEKlİyorUZ”
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Bu tablo, hem yakın coğrafyadaki 
pazarların önemini hem de avrupa 
pazarında dönüşüm ve standartlar 
üzerinden yürüyen rekabetin 
artık vazgeçilmez hale geldiğini 
göstermektedir. özellikle ortadoğu’daki 
savaş ortamının derinleşmesi; lojistik 
güvenliği, sigorta maliyetleri, teslim 
süreleri ve enerji fiyatları üzerinden 
ihracatçımızın maliyet dengesini 
doğrudan etkilemekte; sipariş almak 
kadar siparişi öngörülebilir maliyetle ve 
zamanında teslim edebilmek de kritik 
hale gelmektedir.

Böylesi bir dönemde GaiB olarak 
odağımız; pazarı korumak, 
firmalarımızın rekabet gücünü ayakta 
tutmak ve dönüşüm süreçlerini 
hızlandırmaktır. ürün çeşitliliğimizin 
de gösterdiği üzere bölgemiz geniş bir 
yelpazede üretim yapabilen güçlü bir 
sanayi altyapısına sahiptir. Bizler, 
ihracatçılarımızın pazarlardaki 
sürekliliğini desteklemek amacıyla 
bilgilendirme ve kapasite geliştirme 
faaliyetlerimizi sürdürürken; 
finansmana erişimin güçlenmesi, 
lojistik hatlarda risk yönetiminin 
etkinleşmesi ve Pazar çeşitlendirmesinin 
hızlandırılması için de kamu–özel sektör 
iş birliği kanallarını aktif tutuyoruz. 

hedefimiz; ilk çeyrekte görülen yatay 
seyrin ötesine geçerek, istikrarlı ve 
öngörülebilir bir zeminde bölgemiz 
ihracatını yeniden ivmelendirmek ve 
üretim gücümüzü daha yüksek katma 
değerle dünya pazarlarına taşımaktır.

Jeopolitik riskler ve 
maliyet baskısı altında 
ihracatın geleceği

Tİm BAşKAN VEKİlİ VE GAİB KOORDİNATöR BAşKANI AHmeT FİkreT kİleCİ

2026’nın ilk çeyreği sürerken küresel 
ekonomide büyüme “dirençli ama 
kırılgan” bir görünüm sergiliyor; asıl 
belirleyici ise jeopolitik gerilimler, enerji 
ve navlun maliyetleri ile finansmana 
erişim koşullarının sıkılığı olmaya 
devam ediyor. türkiye genelinde 
ihracatın korunduğu, ancak maliyet–
kur dengesi ve talep oynaklığının 
firmaların rekabetçiliğini sınadığı bir 
dönemdeyiz. Bölgemiz açısından da 
tablo benzer durumda açıkçası. 

GaiB kayıtlarına göre 2026 
ocak–Şubat döneminde toplam 
ihracatımız 1,8 milyar dolar 
seviyesinde gerçekleşerek geçen yılın 
aynı dönemine göre %4,4 düşüş 
göstermiştir. Buna karşın son 12 
aylık ihracatımızın 11,9 milyar 
dolara ulaşarak %1,9 artması, geçici 
dalgalanmalara rağmen bölgemiz 
üretim kapasitesinin ve ihracat 
dayanıklılığının korunduğunu ortaya 
koymaktadır.

Gaziantep’in ocak–Şubat döneminde 
1,6 milyar dolarlık ihracatla 
türkiye’nin en çok ihracat yapan 
6. ili konumunu sürdürmesi 
de bu dayanıklılığın somut 
göstergelerindendir. Pazar dağılımımıza 
baktığımızda orta doğu ülkeleri %39,2 
pay ile ilk sırada yer alırken afrika 
%17,4 ve aB ülkeleri %16,7 pay ile 
takip etmektedir; 185 ülkeye ihracat 
yapılmış, ırak, aBd, Suriye, ingiltere, 
Suudi arabistan, italya ve almanya gibi 
pazarlar öne çıkmıştır. 

GELECEĞİN TRAKTÖRÜ!
işiniz tarım olduğunda

çözümünüz ERKUNT olsun!
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eĞitim kadromUZU Büyüttük

Pandemi döneminde yaşananları anlatan ka-
rakoç, “Bilindiği üzere 2020 yılında Pandemi 
dönemiyle karşı karşıya kaldık. Bu dönemde 
Pandemiye karşı alınan önlemlere de uyarak, 
öğretmenlerimiz öğrencilerin evlerine giderek yüz 
yüze eğitim vermeye devam etti. Bu uygulama-
mız büyük ilgi gördü, hem öğrencilerden hem de 
velilerden takdir topladı. Pandemi döneminde 
eğitim kadromuzu daha da büyüttük.”

ŞUBe SayıSı 3’e yükSeldi

eğitim kadrosunun büyümesiyle birlikte öğren-
cilere birebir dersler vermeye devam ettiklerini 
söyleyen karakoç, “Pandemi döneminin ardın-
dan eğitim-öğretim faaliyetlerimize daha fazla 
ivme kazandırmak hedefine odaklandık. Gazi-
antep halkına daha iyi hizmet verebilmek, fiziki 
şartlarımızı iyileştirmek adına Primemall avm 
bölgesinde yeni bir şubeyi faaliyete geçirdik. Bu 
şubemiz yaklaşık 3 yıldır hizmet eriyor. oradaki 
şubemizde aynı konseptle eğitime başladık. 
Birebir derslerin yanı sıra etüt masası ve grup 
derslerimize de devam ediyoruz.”

BileŞke eĞitim kUrUmlarından SeS 
Getiren UyGUlama 

Bileşke eğitim kurumlarının diğer özel eğitim 
kurumlarından ayrılan yönünü de anlatan kara-
koç, “Bileşke eğitim kurumlarında öğrencileri-
miz, öğretmenlerle birebir soru çözümlerine katı-
labiliyor. Geçmişte öğrenciler sıra ile öğretmenin 
yanına giderek sorularını sorarlardı. Biz ise bu 
sistemi değiştirdik. öğrencilerimiz, Soru Çözüm 
Paketi çerçevesinde randevu sistemiyle etüt sa-
atleri içerisinde öğretmenlerine sorabiliyorlar.”

üSt düZey eĞitim meyvelerini 
verdi

öğrencilere sunmuş olduğumuz yoğun ve 
üst düzey hizmet, kurum olarak büyük 
başarılara imza atmamıza imkan sağladı. 
kurulduğumuz ilk yıl düzenlenen üniver-
siteye Giriş Sınavında, 4 öğrencimiz başarı 
sıralamasında ilk 100’e girerek büyük bir 
başarıya imza attılar. ilerleyen yıllarda ise 
bu başarımızı daha artırdık. 2025 yılına 
geldiğimizde ilk 100’e 8, ilk 1000’e 20, ilk 
10 bine ise 50 öğrencimiz girmeyi başardı.”

kitleSel BaŞarıyı hedeFliyorUZ

öğrencilerin başarı sıralamalarını 
önemsedikleri kadar, kitlesel başarıyı da 
öncelediklerini söyleyen karakoç, “tüm 
öğrencilerimizin başarısı için faaliyetle-
rimizi sürdürüyoruz. Bileşke eğitim ku-
rumlarında eğitim gören öğrencilerimizin 
tamamının ciddi üniversite ve fakültelere 
yerleşmesini hedefliyoruz. Bu anlamda 
başarımızı da yukarıda saymış olduğu-
muz kritere göre belirliyoruz. yani ciddi 
fakülte ve üniversitelere yerleşen öğrenci 
sayısındaki artıştan yola çıkarak başarı 
tablomuzu ortaya koyuyoruz. Söz gelimi 
2025 yılında kaç öğrencinin tıp, hukuk 
veya mühendislik Fakültelerini kazandığı 
bizim için daha rasyonel bir istatistik so-
nuç oluyor.”

G aziantep’te eğitimin yükselen markası Bileşke 
eğitim kurumları, geliştirdiği eğitim modeliyle 
başarı üssü haline geldi. 2019 yılında faaliyetine 

başlayan, başarılı eğitim kadrosu, birebir eğitimi 
önemseyen anlayışı ile başarının da adresi oldu. Bileşke 
eğitim kurumları kurucu evren karakoç, Gaziantep 
eğitiminde ses getiren çalışmalarını ve daha fazlasını 
referans ekonomi Genel yayın yönetmeni ahmet yavuz’a 
anlattı. 

klaSik ve BireBir eĞitim Bir arada…

Bileşke eğitim kurumlarının eğitim- öğretime 2019 yı-
lında başladığını aktaran karakoç, “Bu tarihten bu yana 
da sürekli gelişmekte olan bir kurumuz. 2019 yılında 
emek’te ilk binamızı hizmete açtık. Burada çok yönlü 
çok konseptli bir kurs biçimi oluşturduk. Bu konsepti-
mizde klasik anlayışın yanında birebir eğitimlerin olduğu 
kurslar düzenledik. her öğrencimize mutlaka rehberlik 
hizmeti sunmaya başladık, öğrencilerimizi kendine özel 
bir etüt masası, soru çözümü ve deneme paketi oldu.”

Gaziantep eğitimine yeni bir 
soluk getiren Bileşke Eği-

tim Kurumları, farklı eğitim 
anlayışı, uzman kadrosu ile 

öğrencilerin potansiyelini zir-
veye taşıyor. Kurulduğu 2019 

yılından bu yana Türkiye’de 
derece yapan öğrenciler 

çıkaran kurum, Gaziantep’in 
eğitim çıtasını yukarı taşıyor. 
Bileşke Eğitim Kurumları Ku-
rucusu Evren Karakoç, kuru-

mun dünü, bugünü ve yarı-
nına dair merak edilenleri 

ile eğitimdeki başarı sırlarını 
referans Ekonomi’de anlattı.

EğiTimDE kiTLESEL 
BAŞArIyI HEDEFLiyoruZ 

Bileşke eğitim kurumları kurucusu evren kArAkoÇ:
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BireBir eĞitime 
odaklandık

Bileşke eğitim kurumları olarak 
öğrenciye bakış açılarının hiçbir 
zaman maliyet bazlı olmadığını 
kaydeden karakoç, “Çünkü eği-
timde ben böyle bir hesabın doğ-
ru olmadığını düşünüyorum. 
kurs merkezlerinde öğrencilere 
birebir ders anlatımı ve soru 
çözümü yaptırmak çok fazla 
tercih edilen bir durum değildir. 
Bu konular oldukça maliyetli 
konulardır. diğer kurumlarla 
rekabet ederken öğrencilere 
sunmuş olduğumuz eğitimi 
farklı, fiyat skalasını ise aynı 
ölçüde tutmaya gayret ettik. 
Bir yandan bunları yaparken, 
birebir eğitimlere odaklandık. 
öğretmen kadromuzu da işini 
layıkıyla yapan, taviz vermeyen 
arkadaşlardan oluşturduk.”

SeS Getiren kUrUm oldUk

2025 yılı ykS’de türkiye ikinci-
liği, dördüncülüğü, sekizinciliği, 
on üçüncülüğü derecesi yapan 
öğrenciler çıkardık. Bu öğrenci-
lerimiz aynı zamanda Gaziantep 
birincisi oldular. Bu anlayış ile 
Gaziantep’te ciddi ses getirdik. 
7 yıllık bir geçmişe sahibiz, çok 

kısa süre içerisinde Gaziantep’te 
köklü geçmişe sahip dershane 
ve özel okulların arasından 
sıyrılarak daha çok ses getiren 
kurum olduk.”

kentimiZdeki eĞitim 
yatırımları Çok önemli

Gaziantep’te süregelen eğitim 
yatırımları ve kente yönelik 
pozitif ayrımın kentin eğitimdeki 
başarısını olumlu yönde etkile-
diğini kaydeden karakoç, “Gazi-
antep eğitiminde ciddi anlamda 
bir yükseliş var. Fen liselerimiz 
başta olmak üzere çok başarılı 
okullarımız var, takdir ediyoruz. 
Gaziantep’te devlet okullarımız 
bilinçli olarak destekleniyor. 
hem Bakanlık hem de iş dünya-
sından okullarımıza ciddi anlam-
da destekler sunuluyor. tüm bu 
çalışmalar Gaziantep’in eğitim-
deki başarısını destekliyor.”

her 
öğrencinin 

BAşArıSını 
öneMSiyor, 
Bu yüzden 

BireBir eğitimi 
merkeze 

koyuyoruz

‘‘

GaZianteP’in BaŞarıSı her 
GeÇen Gün artıyor

Gaziantep’in kendine has 
kronikleşmiş bir takım sorun-
ları olduğunu belirten karakoç, 
“Bunların başında sanayi şehir 
olması nedeniyle ortaya çıkan 
kontrolsüz göç geliyor. olumsuz 
tabloya rağmen kentin eğitimde-
ki başarısı son yıllarda artıyor. 
önümüzdeki yıllarda bu başa-
rıların artarak devam edeceğine 
olan inancım tamdır.”

Fen liSeSi kUrma hedeFimiZ 
var

Gaziantep’te Bileşke eğitim ku-
rumları olarak 3 şube ile öğrenci-
lere eğitim hizmeti sunduklarını 
kaydeden karakoç, geleceğe 
dönük hedeflerini de anlattı. ka-
rakoç, “eğitim kurumlarının yanı 
sıra Gaziantep’te hem üst düzey 
hizmet veren, imkanlar sunan, 
fiziki ve donanımsal yeterliliğe 
sahip bir Fen lisesi kurma hede-
fimiz var.”

Atıktan Enerjiye,
Geleceğe Değer Katıyoruz.

Kimya ve Petrokimya Üretimi

Yem Sanayi Çözümleri Sürdürülebilir Enerji 
Hammaddeleri

Lojistik 
Operasyonlar
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Gaziantep organize Sanayi Bölgesi 
için kritik öneme sahip Fırat–oSB Su 

İsale Hattı projesi, düzenlenen törenle 
hizmete alındı. Yaklaşık 120 milyon 
dolarlık yatırım ile hayata geçirilen 

proje, Fırat nehri’nin suyunu Gaziantep 
organize Sanayi Bölgesi’ndeki 

sanayi tesislerine ulaştırarak bölge 
sanayisinin su ihtiyacını uzun vadede 

güvence altına almayı hedefliyor.

oSB açısından tarihi bir adım olan 
proje toplam 120 milyon dolara mal 
oldu. Fırat’ın suyunu Gaziantep or-
ganize Sanayi Bölgesindeki sanayi te-
sisleri ile buluşturan proje sayesinde 
Gaziantep sanayisinin gelecekte su-
suz kalma ihtimalinin önüne geçildi. 

6.organize Sanayi Bölgesinde dü-
zenlenen açılış törenine Sanayi ve 
teknoloji Bakanı Fatih kacır, Gazi-
antep valisi kemal Çeber, Gaziantep 
milletvekilleri, Büyükşehir Belediye 
Başkanı Fatma Şahin, oda, borsa ve 
ihracatçı birliklerinin başkan ve yöne-
ticileri, siyasi parti ve Stk temsilcile-
ri, bürokratlar ve sanayiciler katıldı. 

Sanayinin 
SürdürüleBilirliĞi iÇin 
Stratejik Proje

törende konuşan Sanayi ve tek-
noloji Bakanı mehmet Fatih kacır, 
Gaziantep’in üretim ve ihracattaki 
rolüne dikkat çekerek kentin 
türkiye sanayisi için önemli bir 
merkez olduğunu vurguladı.

iklim değişikliğinin etkilerinin 
giderek daha fazla hissedildiğini 
belirten kacır, su kaynaklarının 
hem şehirler hem de sanayi için 
stratejik önem taşıdığını ifade etti. 
Bu tür altyapı yatırımlarının, üre-
tim merkezlerinin sürdürülebilir-
liğini güçlendirdiğini belirten ka-
cır, Fırat–oSB Su isale hattı’nın 
Gaziantep sanayisinin mevcut ve 
gelecekteki su ihtiyacına önemli 
katkı sağlayacağını dile getirdi. 

GaZianteP modelinin SomUt 
Bir SonUcU

Gaziantep organize Sanayi Bölge-
si Başkanı cengiz Şimşek ise ko-
nuşmasında projenin uzun yıllar 
süren planlama ve ortak çabanın 
ürünü olduğunu belirtti.

Şimşek, iklim değişikliği, azalan 
yağışlar ve hızla tüketilen su 
kaynaklarının günümüzde suyu 
enerji ve petrolden bile daha 
stratejik hale getirdiğini ifade ede-
rek, sanayinin sürdürülebilirliği 
açısından su yönetiminin kritik 
önem taşıdığına dikkat çekti.

Fırat–oSB Su isale hattı’nın, sa-
nayi tesislerinin ihtiyaç duyduğu 
suyun kaliteli, güvenli ve sürdü-
rülebilir şekilde temin edilmesine 
yönelik önemli bir altyapı yatırımı 
olduğunu belirten Şimşek, proje-
nin Gaziantep’in üretim gücünü 
uzun vadede destekleyeceğini 
vurguladı.

55 kilometrelik dev altyaPı

Proje kapsamında yaklaşık 55 
kilometre uzunluğunda bir isale 
hattı inşa edildi. Fırat nehri’nden 
alınan su, 1300 milimetre ça-
pındaki çelik borular aracılığıyla 
Gaziantep oSB’ye ulaştırılıyor.

Bu kapsamlı altyapı sayesinde 
Gaziantep organize Sanayi Bölge-
si’nin su ihtiyacının uzun vadede 
karşılanması hedefleniyor.

oSB’de yeni yatırımlar ve 
SoSyal Projeler 

Gaziantep oSB’de yalnızca 
altyapı yatırımları değil, 
eğitim, sağlık ve ulaşım alan-
larında da önemli projeler 
hayata geçiriliyor.

Bölgedeki mesleki eğitimi 
güçlendirmek amacıyla 1200 
öğrenci kapasiteli özel Gazi-
antep oSB mesleki ve teknik 
anadolu lisesi için yeni bir 
atölye binası hizmete açıldı. 
yaklaşık 17 bin metrekarelik 
alana sahip bu binada 43 
farklı alan ve dal laboratuva-
rının yanı sıra yapay Zekâ ve 
yenilikçi üretim laboratuvar-
ları da bulunuyor.

Bölgede çalışan yüz binlerce 
kişi için sağlık hizmetlerinin 
erişilebilirliğini artırmak 
amacıyla bir hastane de 
hizmete alındı. ayrıca taG 
otoyolu köprülü kavşak 
Projesi ile oSB’ye ulaşım 
kolaylaştırılarak ağır tonajlı 
araçların mesafesi yaklaşık 
12 kilometre kısaltıldı.

Fırat’ın 
Suyu 
Sanayiyle 
Buluştu

FırAT’ın SUYUnU GAzİAnTEp 
orGAnİzE SAnAYİ BöLGESİnDEKİ 

SAnAYİ TESİSLErİ İLE 
BULUŞTUrAn FIrAt-osB İsAlE 

HAttI ProjEsİ GörKEMlİ 
törEnlE HİZMEtE AÇIldI
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Sektör 
neFeS 
Arıyor

tüm Mağazalar Birliği 
Girişimci İş İnsanları 
derneği yönetim Kurulu 
üyesi İslam özaltın, 
beyaz eşya sektörünün 
ekonomik koşullar 
nedeniyle zor bir süreçten 
geçtiğini belirterek 
sektöre destek verilmesi 
gerektiğini söyledi.

Finansmana erişimin zorlaşması ve alım gücünün 
düşmesi tüketici tercihlerini değiştirdi. Geçmiş yıl-
larda lüks olarak görülen klima ve derin dondurucu 

gibi ürünler bir dönem temel ihtiyaç haline gelse de mevcut 
ekonomik şartlar nedeniyle yeniden ertelenebilir alışveriş-
ler arasına girdiğini ifade etti.

SatıŞlarda Bir Gerileme yaŞandı

2025 yılında beyaz eşya ihracatında yüzde 3 ile 10 arasında 
düşüş yaşandığını belirten özaltın, ihracata gönderilen an-
cak talebin azalması nedeniyle iç piyasaya yönelen ürünle-
rin de beklenen satış seviyesine ulaşamadığını söyledi. Bu 
durumun iç pazarda satışların yine yüzde 3 ile 10 arasında 
gerilemesine ve ciroların düşmesine neden olduğunu ifade 
etti. özaltın, sektörün satışları artırmak amacıyla 2026 yı-
lında daha erişilebilir ürünler ve elden 15 aya kadar taksit 
gibi kampanyalar uygulamaya başladığını dile getirdi.

Firmalara Bayilerine SahiP Çıkmaları ÇaĞrıSında 
BUlUnUyorUZ

Beyaz eşya ve çeyiz mağazalarının da zor bir süreçten geç-
tiğini belirten özaltın, üretici firmalara bayilerine destek 
olmaları çağrısında bulundu. hem üreticilerin hem de satış 
noktalarının ekonomik baskı altında olduğunu söyleyen 
özaltın, 2026 yılının bayileri destekleme yılı olması gerekti-
ğini ifade etti.

2024–2025 Fiyatlarına ürün SatıyorUZ

talepteki zayıflama nedeniyle bazı ürünlerin hâlâ 2024–
2025 fiyatlarıyla satıldığını belirten özaltın, işletmelerin 
giderleri belirli bir noktaya kadar karşılayabildiğini vur-
guladı. Sektörün sürdürülebilirliği için kdv indirimi, SGk 
prim desteği ve vergi düzenlemeleri gibi adımların önem 
taşıdığını ifade etti.

Tüm mağazalar Birliği girişimci 
İş İnsanları Derneği Yönetim 
kurulu Üyesi İslam Özaltın:
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Prof. dr. Gürsoy , Bu hastalığın tedavisin-
de sıradan ağrı kesicilerin, uyku ilaçları-
nın, kas gevşeticilerin  ve özellikle korti-
ZonUn yeri olmadığının altını çizdi. 

Gaziantep özel hatem hastanesi’nde 
fibromiyalji ve miyofasiyal ağrı sendromu-
nun uluslararası standartlara uygun şe-
kilde tedavi edildiğini belirten Fizik tedavi 
ve rehabilitasyon Uzmanı Prof. dr. Savaş 
Gürsoy, tedavi süreciyle ilgili şu bilgileri 
paylaştı:

ortalama altı aylık ilaç tedavisine ek ola-
rak fizik tedavi ve rehabilitasyon uygula-
maları, PrP ve kök hücre tedavileri, kupa 
ve kuru iğneleme yöntemleri başarıyla 
uygulanmaktadır. ortalama 3–6 aylık 
ilaç tedavisi ve 30 seanslık rehabilitasyon 
programı ile hastalarımızın yaşamla yeni-
den kucaklaşmasını hedefliyoruz.”

iŞ StreSi altındaki Bireylere öZel 
rehaBilitaSyon ProGramı

Prof. dr. Gürsoy, özellikle yoğun stres al-
tında çalışan beyaz yakalı bireylerde daha 
sık görülen ara bir klinik tabloya dikkat 
çekti.

mükemmeliyetçi, sınırlı kaygıları olan bu 
bireylere yönelik özel bir program uygu-
ladıklarını ifade eden Gürsoy, programın 
içeriğini şu sözlerle anlattı:

“Bir haftalık  rehabilitasyon programı, 
daha çok eğitim ağırlıklıdır. Beş gün bo-
yunca günde 75 dk egzersiz ve egzersiz 
eğitimiyle birlikte, iki kez  30 dakikalık 
teorik seminer sunumları yapılmaktadır.

“ağrıyla yaşamak bir seçim olamaz, far-
kındalık yeterli. kendinize yönelik farkın-
dalığınız, zamanınızın olmamasıyla   geçiş-
tirilmemeli,” önerisiyle  sözlerini bitirdi.

Gaziantep özel Hatem Hastanesinin Fizik 
Tedavi ve rehabilitasyon Uzmanı prof. 
Dr. Savaş Gürsoy, özellikle kadınlarda sık 
görülen ve sıklıkla eksik/yanlış tedavi 
edilen fibromiyalji hastalığı hakkında 
önemli açıklamalarda bulundu.  “Beyaz 
yakalı kadınlar” ve “İş gücü kayıplarını” 
birlikte değerlendirerek, hastalığın top-
lumsal bir sorun olduğunu belirtti.

yAŞAm 
kALiTEniZin 
“ÖrTÜLÜ 
HIrSIZI”:  
FiBromiyALji 
SEnDromu

Prof. dr. Gürsoy, özellikle sabah-
ları hissedilen “hiç uyumamış” 
gibi yorgunluk, vücudun hemen 

her noktasında ağrı, boyun-bel hare-
ketlerinde sertlik, halsizlik ve dikkat 
dağınıklığı gibi yakınmalarla tanınan 
fibromiyaljinin; iş ve sosyal yaşamı 
ciddi şekilde etkilediğini belirtti.

“kimi Belirtiler vücUdUn imdat 
ÇıĞlıĞıdır”

Bu çığlıkların duyulması gerektiğine 
değinen dr. Gürsoy; fibromiyaljinin, 
sıklıkla  stresin eşlik ettiği yoğun iş 
temposunun doğal bir sonucuymuş 
gibi algılandığına dikkat çekti. 

türkiye’de 25–50 yaş arası kadınların 
yaklaşık %45’inde, erkeklerin ise 
%30’unda sırasıyla fibromiyalji ve 
miyofasiyal ağrı sendromuna rastlan-
dığını vurgulayan Gürsoy;  tablonun 
bir halk sağlığı sorunu olarak değer-
lendirilmesi gerektiğini belirtti.

hastanın, iyileşmeyi istemesi ve tedavi 
protokollerine uyması, başarının ana 
bileşenidir.



SAĞLIK SAĞLIK

84 85MART 2026 MART 2026

Prof. dr. Gürsoy , Bu hastalığın tedavisin-
de sıradan ağrı kesicilerin, uyku ilaçları-
nın, kas gevşeticilerin  ve özellikle korti-
ZonUn yeri olmadığının altını çizdi. 

Gaziantep özel hatem hastanesi’nde 
fibromiyalji ve miyofasiyal ağrı sendromu-
nun uluslararası standartlara uygun şe-
kilde tedavi edildiğini belirten Fizik tedavi 
ve rehabilitasyon Uzmanı Prof. dr. Savaş 
Gürsoy, tedavi süreciyle ilgili şu bilgileri 
paylaştı:

ortalama altı aylık ilaç tedavisine ek ola-
rak fizik tedavi ve rehabilitasyon uygula-
maları, PrP ve kök hücre tedavileri, kupa 
ve kuru iğneleme yöntemleri başarıyla 
uygulanmaktadır. ortalama 3–6 aylık 
ilaç tedavisi ve 30 seanslık rehabilitasyon 
programı ile hastalarımızın yaşamla yeni-
den kucaklaşmasını hedefliyoruz.”

iŞ StreSi altındaki Bireylere öZel 
rehaBilitaSyon ProGramı

Prof. dr. Gürsoy, özellikle yoğun stres al-
tında çalışan beyaz yakalı bireylerde daha 
sık görülen ara bir klinik tabloya dikkat 
çekti.

mükemmeliyetçi, sınırlı kaygıları olan bu 
bireylere yönelik özel bir program uygu-
ladıklarını ifade eden Gürsoy, programın 
içeriğini şu sözlerle anlattı:

“Bir haftalık  rehabilitasyon programı, 
daha çok eğitim ağırlıklıdır. Beş gün bo-
yunca günde 75 dk egzersiz ve egzersiz 
eğitimiyle birlikte, iki kez  30 dakikalık 
teorik seminer sunumları yapılmaktadır.

“ağrıyla yaşamak bir seçim olamaz, far-
kındalık yeterli. kendinize yönelik farkın-
dalığınız, zamanınızın olmamasıyla   geçiş-
tirilmemeli,” önerisiyle  sözlerini bitirdi.

Gaziantep özel Hatem Hastanesinin Fizik 
Tedavi ve rehabilitasyon Uzmanı prof. 
Dr. Savaş Gürsoy, özellikle kadınlarda sık 
görülen ve sıklıkla eksik/yanlış tedavi 
edilen fibromiyalji hastalığı hakkında 
önemli açıklamalarda bulundu.  “Beyaz 
yakalı kadınlar” ve “İş gücü kayıplarını” 
birlikte değerlendirerek, hastalığın top-
lumsal bir sorun olduğunu belirtti.

yAŞAm 
kALiTEniZin 
“ÖrTÜLÜ 
HIrSIZI”:  
FiBromiyALji 
SEnDromu

Prof. dr. Gürsoy, özellikle sabah-
ları hissedilen “hiç uyumamış” 
gibi yorgunluk, vücudun hemen 

her noktasında ağrı, boyun-bel hare-
ketlerinde sertlik, halsizlik ve dikkat 
dağınıklığı gibi yakınmalarla tanınan 
fibromiyaljinin; iş ve sosyal yaşamı 
ciddi şekilde etkilediğini belirtti.

“kimi Belirtiler vücUdUn imdat 
ÇıĞlıĞıdır”

Bu çığlıkların duyulması gerektiğine 
değinen dr. Gürsoy; fibromiyaljinin, 
sıklıkla  stresin eşlik ettiği yoğun iş 
temposunun doğal bir sonucuymuş 
gibi algılandığına dikkat çekti. 

türkiye’de 25–50 yaş arası kadınların 
yaklaşık %45’inde, erkeklerin ise 
%30’unda sırasıyla fibromiyalji ve 
miyofasiyal ağrı sendromuna rastlan-
dığını vurgulayan Gürsoy;  tablonun 
bir halk sağlığı sorunu olarak değer-
lendirilmesi gerektiğini belirtti.

hastanın, iyileşmeyi istemesi ve tedavi 
protokollerine uyması, başarının ana 
bileşenidir.



87MART 2026 MART 2026

GÜNCEL GÜNCEL

86

etkinliğin büyük bir özveri 
ve çabanın eseri olduğunu 
kaydeden toBB Gazian-

tep kadın Girişimciler kurulu 
Başkanı ayşen ahi, şu ifadeleri 
kullandı:

“Bu projeyle özellikle ev hanımla-
rımıza ulaşmak ve onların sahip 
oldukları yetenekleri ekonomik 
değere dönüştürmelerine destek 
olmak istiyoruz. evde üreten, 
ancak ürünlerini sergileme ve 

satışa sunma imkânı bulamayan 
kadınlarımız için bu organizas-
yon önemli bir fırsat sunuyor. 
her bir standın arkasında büyük 
bir emek ve azim var. kadınları-
mızın ‘ben de yapabilirim’ diyerek 
üretime adım atmaları hem 
özgüvenlerini güçlendiriyor hem 
de aile bütçelerine katkı sağlıyor. 
tüm ev hanımlarımızı üretmeye, 
cesaret etmeye ve bu dayanış-
manın bir parçası olmaya davet 
ediyoruz.”

EVDE ÜrETEn 
kADInLAr 
EkonomiyE 
DEğEr kATIyor

Gaziantep Sanayi odası (GSo) ve 
Türkiye odalar ve Borsalar Birliği 

Gaziantep Kadın Girişimciler 
Kurulu (ToBB Gaziantep KGK) iş 

birliğinde, 8 Mart Dünya Kadınlar 
Günü kapsamında düzenlenen ve 

geleneksel hale gelen “Ekonomide 
üretime Katılan Eller projesi Satış 

Günleri” etkinliğinin 12’ncisi yapıldı.

ekonomide üretime katı-
lan eller Projesi Satış Gün-
leri etkinliği ile özellikle ev 
kadınlarının ev ortamında 
büyük emekle hazırladıkla-
rı el işi ürünler daha geniş 
kitlelerle buluşturulurken, 
kadınların üretime katılımı 
teşvik edilerek ekonomik 
hayatta daha görünür 
olmaları hedefleniyor.

hatay ve kilis gibi deprem-
den etkilenen illerden gelen 
kadın girişimcilerin de yer 
aldığı etkinlikte; bakır işçi-
liğinden çeyizlik ürünlere, 
cam işlemeden bebek örgü 
kıyafetlerine, amigurumi-
den el işleme çanta, mum 
ve sabuna kadar pek çok 
el emeği ürün sergilendi ve 
satışa sunuldu. etkinlik, 
özellikle ev ortamında 
üretim yapan kadınların 
ekonomik hayata katılımını 
teşvik etmeyi amaçlıyor.
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Türkiye İhracatçılar Mec-
lisi (TİM) Suriye Masası 
Başkanı celal Kadooğlu, 
Suriye’de devlet yapı-
lanmasının güçlenmesi, 
belirsizliklerin azalması ve 
risklerin yönetilebilir hâle 
gelmesinin ihracatı olumlu 
etkilediğini belirtti. Ka-
dooğlu, özellikle inşaat, 
enerji ve gıda sektörlerin-
de güçlenen iş birliği ve 
düzenli lojistik akışın, tica-
retin sadece hacim olarak 
değil, aynı zamanda nitelik 
açısından da büyümesi-
ni sağladığını vurguladı. 
2026 hedeflerinin, ihracatı 
çeşitlendirerek sürdürü-
lebilir bir büyüme yakala-
mak olduğunu ifade etti.

a ynı zamanda Güneydoğu anadolu 
hububat Bakliyat yağlı tohumlar ve 
mamulleri ihracatçıları Birliği Başka-

nı olan tim Suriye masası Başkanı kadooğlu, 
Suriye ile ilişkilerin her geçen gün daha sağ-
lam bir zemine taşındığını ifade etti. tim Su-
riye masasının faaliyetleri ile ilgili bilgi veren 
Başkan kadooğlu, “Suriye’de devlet yapısının 
daha öngörülebilir bir çerçeveye kavuştuğu 
bu dönemde temaslarımızı sistematik biçim-
de artırarak çalışmalarımızı yoğunlaştırdık. 
Sınır ticaretindeki operasyonel belirsizlik-
lerin azalması ve lojistik akışların düzenli 
ritme oturmasıyla ortaya çıkan fırsatı, ku-
rumsal diyalog kanallarıyla destekledik. Bu 
yaklaşımın somut çıktılarından biri, halep’te 
türkiye ve Suriye’nin önde gelen firmaları 
arasında imzalanan iş birliği protokolüydü; 
bu anlaşma Suriye’nin yeniden imarına yö-
nelik güçlü bir ilk adım oldu” dedi.

ortak yatırım Projeleri Büyük 
önem taŞıyor

tim Suriye masası’nın önümüzdeki 
dönem çalışma programını da anlatan 
Başkan celal kadooğlu, “tim Suriye 
masası olarak 2026 yılında da odağımız 
ticareti daha kurumsal, daha öngörü-
lebilir ve sürdürülebilir bir zeminde bü-
yütmek olacak. Sahadan gelen ihtiyaç-
ları kamu otoriteleriyle eş zamanlı ele 
alan diyalog ve çözüm mekanizmalarını 
sürekli canlı tutacağız. ayrıca mal tica-
retinin yanında ortak yatırım ve uzun 
vadeli proje modellerinin güçlenmesine 
öncelik vereceğiz. 2026 için beklenti-
miz, istikrar–yatırım–ticaret ilişkisinin 
daha da güçlenmesi ve ihracatın nitelik 
ve çeşitlilik açısından daha da derinleş-
mesidir” şeklinde açıklamada bulundu. 

iŞ dünyaSı riSkleri yakından 
iZliyor 

Suriye’de yeni dönemle birlikte daha 
öngörülebilir bir kamu düzeni, daha az 
operasyonel belirsizlik ve daha düzenli 
işleyen lojistik bir akış sağladığına dikkat 
çeken celal kadooğlu, şöyle devam etti:

“Bu üç unsur bir araya gelince ticaret 
sadece hacim olarak büyümüyor, güven 
zemini güçlendikçe ilişkinin niteliği de 
değişiyor. ülkemizin 2025’te yüzde 70’e 
yakın bir artışla 2,6 milyar dolara ulaşan 
Suriye’ye ihracatı, yıl geneline yayılan te-
masların ve sahadaki koordineli uyumun 
da bir sonucu oldu. 

üstelik bu pazar artık yalnızca sınır ille-
rinin konusu değil; Gaziantep’in yanı sıra 
istanbul ve ankara gibi üretim merkezle-
rinde de dikkat çekici artışlar görüyoruz. 
Sahada, istikrar ve karşılıklı güvenin 
güçlenmesiyle ticaret daha sağlam bir ze-
mine taşındı. Bununla birlikte iş dünyası 
hâlâ riskleri yakından izliyor. en çok dile 
getirilen başlıklar sınır ticaretine ilişkin 
operasyonel süreçler, lojistik akışın 
sürekliliği ve sahadaki uygulamaların 
öngörülebilirliği etrafında yoğunlaşıyor. 
Biz de bu yüzden sahadan gelen ihtiyaç-
ları kamu otoriteleriyle eş zamanlı ele 
alıp çözüm üretme refleksini sürekli canlı 
tutmaya odaklanıyoruz.”

öne Çıkan Sektörler: inŞaat, 
enerji ve Gıda 

Suriye’de yeni dönemde altyapı, şehir-
leşme, enerji arzı ve gıda güvenliği gibi 
alanlarda ciddi bir yeniden yapılanma 
ihtiyacı bulunduğunu söyleyen Başkan 
celal kadooğlu, türk firmalarının Suriye 
ile ilişkilerde önemli avantajlara sahip 
olduğuna dikkat çekti. kadooğlu, “Bu 
alanlarda türk şirketleri esnek tedarik 
gücü, uygun maliyet yapısı ve bölgeyi 
yakından tanıyan şirket kültürüyle doğal 
bir üstünlük taşıyor. özellikle inşaat ve 
müteahhitlik tarafında, dünya çapında 
deneyime sahip türk müteahhitlerinin 
yeniden imarda belirleyici rol üstlene-
bileceğini öngörüyoruz; halep’te imza-
ladığımız protokolde bu yeni dönemin 

kapısını aralayan somut bir adım oldu. 
Bu nedenle ‘erken giren kazanır’ diyebi-
leceğimiz başlıkların başında; yeniden 
imar odaklı inşaat/altyapı işleri ve temel 
ihtiyaçlara dönük tedarik zinciri alanları 
geliyor” dedi. 

ihracat artıŞını Sürdürmek 
iStiyorUZ

Güneydoğu anadolu’nun hububat, 
bakliyat, yağlı tohumlar ve mamulleri ih-
racatı 2025’te 3,6 milyar dolar olduğunu 
belirten kadooğlu, “türkiye genelinde, 
sektörümüzün Suriye’ye ihracatı bu 
dönemde 700 milyon dolar ile ilk sırada 
yer alırken, bölgemizin Suriye’ye hubu-
bat ihracatı 400,9 milyon dolar olarak 
kaydedildi. Sektörün genel beklentile-
rinden birisi, yurt içinde artan maliyetler 
karşısında döviz gelirlerinin adil karşılık 
üretebilmesidir. 

Suriye özelindeki beklentimiz ise 
istikrar–yatırım–ticaret ilişkisinin güç-
lenmesiyle ihracatın nitelik ve çeşitlilik 
açısından daha da derinleşmesidir. arzu 
ettiğimiz gelişmeler gerçekleştiği takdirde 
bu yıl Güneydoğu’nun genel hububat 
ihracatının 4 milyar doları, Suriye’ye hu-
bubat ihracatının ise 500 milyon doları 
geçeceğini umut ediyoruz” ifadelerine yer 
verdi.

inŞAAT, EnErji 
VE GIDA: TÜrk 
iHrACATInIn 
SuriyE roTASI
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çeleBioğulları 
tASteAtlAS’ın 
en İyİlerİ ArASındA

GAstronoMİ 
AlAnIndA dünyAnIn 

En GEnİŞ VErİ 
tABAnInA sAHİP 

olAn VE En PrEstİjlİ 
yEMEK rEHBErİ 

tAstEAtlAs’A 
GAZİAntEP dAMGA 

VUrMAyA dEVAM 
Edİyor

Gastronomi dünyasının 
saygın dijital 

rehberlerinden TasteAtlas 
tarafından hazırlanan 

listede Gaziantep’in köklü 
baklava geleneği bir kez 

daha öne çıktı. Kentin 
önemli markalarından 

çelebioğulları 
Baklavacısı, kullanıcı 

yorumları ve gastronomi 
eleştirmenlerinin 

değerlendirmeleriyle 
dünyanın öne çıkan 

baklavacıları arasında ilk 
10’da yer alarak büyük 

bir başarıya imza attı.

y üzyıllardır süregelen ustalık 
geleneğiyle hazırlanan Ga-
ziantep Baklavası, yalnızca 

türkiye’de değil dünya genelinde 
de en sevilen tatlılar arasında 
gösteriliyor. tasteatlas’ın hazırla-
dığı listelerde baklava, dünyanın 
en lezzetli tatlıları arasında üst 
sıralarda yer alırken, bu lezzeti 
en iyi sunan adresler de ulusla-

rarası gastronomi çevrelerinin 
dikkatini çekiyor. Bu kapsamda 
Gaziantep’ten Çelebioğulları Bak-
lavacısı’nın listeye girmesi şehirde 
büyük bir gurur kaynağı oldu.

kültürel Bir miraSın 
küreSel teScili

Çelebioğulları Baklavacısı tara-
fından yapılan açıklamada ise 
tasteatlas listesinde yer almanın 
yalnızca bir başarı değil, aynı 
zamanda Gaziantep mutfağının 
köklü mirasının uluslararası 
düzeyde takdir edilmesi anlamına 
geldiği vurgulandı. açıklamada, 
Gaziantep baklavasının özgün 
reçetesi, üretim disiplini ve kalite 
anlayışının dünya gastronomi 
sahnesinde güçlü bir yer edindiği 
ifade edildi.

"Organik Teknolojiler”
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Bir atölyeden başlayan yolculuk 
SEkTÖrDE LiDErLiğE uZAnDI

o rman endüstri mü-
hendisi 44 yaşındaki 
ayşe Pınar tümük-

lü, 16 yıl önce çalıştığı mo-
bilya fabrikası iflas edince 
kendi iş yerini kurmaya ka-
rar verdi. Çevresindekilerin 
“mobilyacılık kadın işi değil” 
ve “kadından mobilyacı 
olmaz” diyenlere kulak as-
mayan tümüklü, toplumsal 
ön yargıları yıkarak büyük 
bir başarıya imza attı.

yıllar içinde edindiği de-
neyimle kendi işletmesini 
kuran tümüklü, hazır mo-
bilya satışı üzerine açtığı ilk 
atölyesinin yanında üretime 
de başladı. işletmesinde 
zamanla marangozluk 
becerilerini de geliştiren tü-
müklü, kendi işletmesinde 
kesimden döşemeye kadar 

tüm işlemleri tek başına 
yapıyor.

önce Patron, Sonra 
BaŞkan oldU

toplumsal önyargılara 
rağmen hayalini kurduğu 
mobilyacılık mesleğinde bü-
yük başarılara imza atarak 
kendi işinin patronu olan 
tümüklü, azmi ve kararlılığı 
sayesinde önce patron, son-
ra da başkan oldu.

Gaziantep mobilya ihra-
catçılar Birliği derneği ve 
oğuzeli ilçesine kurulacak 
mobilya kent’in kooperatif 
başkanlığını da yürüten 
tümüklü, kentin önemli 
odalarından olan Gaziantep 
mobilyacılar odası’nın ilk 
kadın adayı oldu.

Gaziantep’te 
yaşayan Ayşe 

pınar Tümüklü, 
mobilyacılık 

mesleğine 
adım attığında 

çevresinden 
“Kadınsın, 

yapamazsın” 
ve “Kadından 

mobilyacı 
mı olur” 

söylemlerine 
aldırmadı, azim 

ve gayretle 
yoluna devam 

ederek hem 
patron hem de 

başkan oldu.

GaZianteP’i moBilya üretiminin 
merkeZi yaPmayı hedeFliyor

12 Şubat’ta yapılan olağan genel 
kurulda aldığı yüksek oyla odanın 
20 yıllık eski yönetimini geride bıra-
karak yeni başkan seçilen tümüklü, 
meslektaşları için girdiği bu zorlu 
yolda Gaziantep’i mobilya üretiminin 
merkezi yapmayı hedefliyor.

mesleğe ilk adım attığında “kadından 
mobilyacı mı olur” diyen erkek mes-
lektaşlarının da desteğiyle başkan 
olan tümüklü, yaptığı ihracatla hem-
cinslerine örnek oluyor.

kendi markasını oluşturan, iç pi-
yasanın yanı sıra 8 ülkeye de ürün 
ihracatı gerçekleştiren tümüklü, 
azmi, çalışkanlığı ve başarılarıyla 
hemcinslerine de örnek oluyor.

“20 yıldır BU Sektördeyim”

orman endüstri mühendisi olduğu-
nu belirten tümüklü, “2005 yılında 
mezun oldum. 2006 yılında da mobil-
ya üretimine dahil oldum. 20 yıldır bu 
sektördeyim ve 20’nci yılımız inşallah 
bitiyor. mobilya üretimi yapıyorum. 
orman endüstri mühendisi olduğum 
için sektör alanlarımız mobilya üzeri-
nedir. Ben de bundan dolayı mobilya 
üretimini seçtim. mobilya üretiminde 
çalıştığım ve mobilyacı olduğum için 
çok mutluyum. 

“kadınları temSil ediyorUZ”

2006 yılında Gaziantep’e 
geldiğini ve 2010 yılında üretime 
başladığını belirten tümüklü, 
“ilk etapta ‘kadından mobilyacı 
mı olur’ diyorlardı. erkeklerin 
egemen olduğu bir sektör olduğu 
için ve kadın olduğumuz için 
buna benzer söylemler oluyordu. 
Fakat dünya garip bir dünya, 
2006 yılında ‘kadından mobilyacı 
mı olur’ diyen Gaziantep’imizin 
değerli esnafı şu anda bizi 
mobilyacılar oda başkanı olarak 
seçtiler. 

“üretmeye ve ÇalıŞmaya 
devam edeceĞiZ”

ilk şirketini 2008 yılında kurdu-
ğunu belirten tümüklü, “2010 
yılında üretime başladım. 2010 
yılından beri üretim yapmaya ve 
üretmeye devam ediyorum. ilk 
etapta 2010 yılında bir ülkeyle ih-
racata başladım. ilk olarak ırak’a 
ihracat yapıyordum. Şu anda 7-8 
ülkeye ihracatımız var. Bir kadın 
girişimci olarak üretmeyi seviyo-
rum. kalifiye eleman bulmakta 
ciddi sıkıntı yaşadığımız için 
teknolojisi gelişmiş makinelere ya-
tırım yaptık. Şu anda son teknoloji 
makinelerle üretim yapmaktayız. 
üretmeye ve çalışmaya devam ede-
ceğiz” ifadelerini kullandı.

“ülkemiZin üreten 
kadınlara ihtiyacı var”

kadınları mobilya sektöründe 
görmek istediğini belirten ayşe 
Pınar tümüklü, “mobilya sektörü 
kadınlara hitap ediyor. kadınlar 
evin içerisinde de en çok mobilya 
ile meşgul olduğu için üretimlerde 
de kadınların artması gerektiğini 
düşünüyoruz. Bizler kadınları-
mızı bu sektöre davet ediyoruz, 
çekinmesinler. kadınlar güçlüler 
ve kadınlar istedikleri her şeyi ya-
pabilirler. Bizim üreten kadınlara 
ihtiyacımız var. ülkemizin de üre-
ten kadınlara ihtiyacı var. cinsiyet 
ayrımı yapmıyoruz. Fakat bütün 
ülkenin üretmesi gerekiyor” diye 
konuştu.

ormanendüStri 
mühendiSi ayŞe 
pınar tümüklü, 

20 yıllık 
DeneyiMiyle 

üreTiM, ihrAcAT 
ve SekTör 

TeMSilciliğini
Bir ArADA 

yürüTüyor.

Sektör için 
Girdiğim 
Bu zorlu 
yolda 

Gaziantep’i 
moBilya 

üretiminin 
merkezi 
haline 

Getirmeyi 
hedefliyorum

‘
‘
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Şehitkamil Belediye 
Başkanı Umut Yılmaz’ın 

öncülüğünde hayata 
geçirilen projeler, Gazian-
tep’te sosyal belediyecilik 
anlayışına yeni bir boyut 

kazandırmaya devam edi-
yor. Gölbucks kafeleriyle 
vatandaşların beğenisini 
kazanan Yılmaz, şimdi de 

“Buckslava” markasıyla 
hem yerel kalkınmayı 

destekleyen hem de sos-
yal sorumluluğu merkezi-
ne alan örnek bir projeyi 

kente kazandırdı.

kısa süre önce hizmet verme-
ye başlayan Buckslava, açıldı-
ğı günden bu yana yoğun ilgi 

görerek Gazianteplilerin uğrak nok-
talarından biri haline geldi. Uygun 
fiyat politikasıyla kaliteli ürünleri 
vatandaşlarla buluşturan marka, 
özellikle her kesimden insanın erişe-
bileceği bir hizmet anlayışıyla dikkat 
çekiyor. lezzeti, sunumu ve samimi 

ortamıyla kısa sürede büyük beğeni 
toplayan Buckslava, şehirde adeta 
yeni bir marka değeri oluşturdu.

Geliri Şehit ve GaZi 
ailelerine

iki şube ve bir karavan ile hizmet 
veren Buckslava, sadece bir işletme 
olmanın ötesine geçerek toplumsal 
dayanışmanın güçlü bir örneğini 
sergiliyor. Projeyi benzerlerinden 
ayıran en önemli özellik ise elde edi-
len gelirlerin büyük bir bölümünün 
her ay düzenli olarak şehit ve gazi 
yakınlarına aktarılması. Bu yönüyle 
Buckslava, hem ekonomik bir değer 
üretirken hem de toplumsal sorum-
luluğu ön planda tutarak anlamlı 
bir misyon üstleniyor.

yErELDEn 
yÜkSELEn 
DEğEr: 
BuCkSLAVA

Şehitkamil Belediye Başkanı Umut yıl-
maz’ın “Burada kahve fiyatına kahve 
var” sloganıyla hayata geçirdiği Gölbu-
cks zincirinin yeni halkası Gölbucks 
konak, Gaziantep kalesi çevresinde 
hizmete açıldı. tarihi bir antep evinin 
restore edilmesiyle oluşturulan kafe, 
mimarisi ve uygun fiyatlı kaliteli hiz-
met anlayışıyla dikkat çekiyor. 

yılmaz, Gölbucks’ın sosyal belediye-
ciliğin somut bir örneği olduğunu be-
lirterek, vatandaşlara kaliteli ürünleri 
erişilebilir fiyatlarla sunmayı hedefle-

diklerini ifade etti. Gölbucks konak’ın, 
kentin tarihini yaşatan ve Gaziantep 
kültürünü yansıtan önemli bir sosyal 
alan olacağını vurguladı.

gölBuCkS, kent turizMine yeni Bir renk kattı

2. Organize Sanayi Bölgesi Celal Doğan 
Bulvarı No:56 ŞEHİTKAMİL/GAZİANTEP 

Tel: 0342 337 55 66 
www.usluguven.com.tr - info@usluguven.com.tr

Gaziantep
Güven Boya

POLYESTER İPLİKTE KALİTE
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kamu kurumları, yerel yönetim-
ler, üniversiteler, sivil toplum 
kuruluşları, özel sektör temsilci-
leri ve gönüllüler; dört ana başlık 
altında oluşturulan 14 tematik 
masa aracılığıyla yürüttükleri ça-
lışmalar sonucunda, Gaziantep’in 
Sıfır atık yol haritası’nı şekillen-
dirdi. Çalışmalarda; kent ölçeğin-
de somut politika önerileri, kısa, 
orta ve uzun vadeli uygulama ve 
izleme mekanizmaları ile ulusal 
hedeflerle uyumlu şehir ölçekli 
dönüşüm stratejileri kapsamlı 
biçimde ele alındı.

konferansta çalıştay çıktıları ile 
“Şehir Sıfır atık hedef Belgesi”ne 
ilişkin sunum, il Çevre, Şehircilik 
ve iklim değişikliği il müdür vekili 
harun topçu tarafından gerçek-
leştirildi.

GaZianteP, iSraFla 
mücadelede ve SıFır atık 
hareketinde yalnıZca Bir 
UyGUlama alanı deĞil, 
aynı Zamanda GüÇlü Bir 
kültürel BeŞiktir

Programda konuşan ibrahim 
yumaklı, Gaziantep’te düzenlenen 
toplantının yerelde geliştirilen bil-
gi ve deneyimlerin ulusal politika-
lara aktarılması açısından önemli 
olduğunu vurguladı. Gaziantep’in 
sanayi ve ticaret gücünün yanı 
sıra güçlü tarımsal üretimi ve 
köklü mutfak kültürüyle öne çık-
tığını belirten yumaklı, özellikle 
antep fıstığı üretiminde türki-

ye’nin dünyada üçüncü sırada 
bulunduğunu ve ülke üretiminin 
yaklaşık yarısının Gaziantep’te 
gerçekleştirildiğini ifade etti. 
 
Gaziantep’in UneSco yaratıcı Şe-
hirler ağı’na gastronomi alanında 
dahil edilen türkiye’nin ilk şehri 
olduğunu hatırlatan yumaklı, bu 
yönüyle kentin israfla mücadele 

ve sıfır atık yaklaşımında güçlü 
bir kültürel örnek oluşturduğunu 
söyledi. ayrıca iklim değişikliği, 
kuraklık ve nüfus artışı nedeniyle 
su kaynakları ve gıda güvenliğinin 
giderek daha kritik hale geldiğine 
dikkat çekti. 

coP31 yüksek düzeyli iklim 
Şampiyonu Samed ağırbaş, Sıfır 
atık vakfı’nın çalışmalarına deği-
nerek Gaziantep’in Birleşmiş mil-
letler tarafından seçilen 20 şehir 
arasında yer almasının önemli bir 
başarı olduğunu ifade etti.

Gaziantep üniversitesi rektörü 
Prof. dr. Sait mesut doğan, 
sıfır atık yaklaşımının yalnızca 
çevresel bir politika değil; aynı 
zamanda ekonomik, toplumsal 
ve kültürel bir dönüşümün temel 
yapı taşlarından biri olduğunu 
vurguladı.

hasan kalyoncu üniversitesi 
mütevelli heyeti Başkanı haluk 
kalyoncu ise üniversitenin sıfır 
atık konusundaki çalışmalarının 
artarak süreceğini belirtti.

iklim 
değiŞikliği, 
kuraklık Ve 
nüfuS artıŞı 
nedeniyle Su 
kaynakları 

Ve Gıda 
GüVenliği 
kritik Bir 
Süreçten 
Geçiyor

‘
‘SıFır atıkta 

yerelden 
UlUSAlA 
güçlü Adım

Sıfır Atık vakfı 
koordinasyonunda, 

Gaziantep Büyükşehir 
Belediyesi iş birliği 

ve Gaziantep 
valiliği himayesinde 

düzenlenen 
“Yerelden Ulusala: 

İsraf ve Atık” temalı 
çalıştayın Gaziantep 

etabı, İbrahim 
Yumaklı’nın katılımıyla 

gerçekleştirilen 
sonuç konferansıyla 

tamamlandı; toplantıda 
kentin sıfır atık yol 
haritası ele alındı.

S ıfır atık hareketi’nin 
kurucusu ve Sıfır 
atık vakfı onursal 

Başkanı emine erdoğan’ın 
vizyonu ve himayelerinde, 
israfla mücadelede yerel çö-
zümlerin ulusal politikalara 
dönüştürülmesini amaçla-
yan çalıştayların Gaziantep 
bölümü, hasan kalyoncu 
üniversitesi kongre ve kül-
tür merkezi’nde düzenlenen 
sonuç konferansıyla sona 
erdi.

Programa Bakan yumak-
lı’nın yanı sıra Gaziantep 
Büyükşehir Belediye 
Başkanı Fatma Şahin, Ga-
ziantep valisi kemal Çeber, 
Sıfır atık vakfı Başkanı 

ve coP31 yüksek düzeyli 
iklim Şampiyonu Samed 
ağırbaş, ilgili kurum ve 
kuruluşların temsilcileri ile 
il protokolü katıldı.

tarım ve orman Bakanı 
ibrahim yumaklı, Gazi 
şehirde yürütülen yerel 
uygulamaların sıfır atık yak-
laşımının yerel ölçekte so-
mut ve ölçülebilir sonuçlar 
ürettiğini ortaya koyduğunu 
belirterek, Gaziantep Bü-
yükşehir Belediyesi’nin ev-
sel atıklardan enerji üretimi 
projesi ile yürütülmesinde 
ortak olduğu “Geri dönü-
şüm evde Başlar” ve “yeşil 
antep” projelerini güçlü ör-
nekler olarak nitelendirdi.
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ünİverSİteden SAnAyİye 
DijiTal çözüM haTTı

Gaziantep’te 
sanayinin 

teknik, 
üretim ve 

Ar-Ge odaklı 
sorunlarına 

hızlı ve 
proje bazlı 

çözümler 
sunmak 

amacıyla 
Gaziantep 

üniversitesi 
Mühendislik 

Fakültesi 
bünyesinde 

yeni bir dijital 
başvuru 

sistemi hayata 
geçirildi.

y eni sistemle sanayi temsilcileri yaşa-
dıkları sorunları doğrudan üniver-
siteye iletebilecek, akademisyenler 

ise başvuruları proje bazlı değerlendirerek 
bilimsel ve uygulanabilir çözümler gelişti-
recek.

Uygulamayla üniversite bünyesindeki aka-
demik bilgi birikiminin sahaya taşınması, 
sanayinin ihtiyaçlarına hızlı ve erişilebilir 
çözümler sunulması hedefleniyor. dijital 
platform sayesinde akademik çıktılar ticari-
leşebilir sonuçlara dönüştürülerek bölgesel 
kalkınmaya katkı sağlanması amaçlanıyor.

Gaziantep üniversitesi rektörü Prof. dr. 
Sait mesut doğan, sanayi temsilcilerinin 
sorunlarını sistem üzerinden doğrudan 
yazabileceklerini belirterek, akademisyen-
lerin bu başvuruları proje yaklaşımıyla ele 
alacağını söyledi.

üniversite–sanayi iş birliğini stratejik 
bir öncelik olarak gördüklerini vurgu-
layan doğan, üniversitelerde üretilen 
bilginin sahaya taşınmasının ve 
sanayinin ihtiyaçlarına hızlı çözümler 
sunulmasının önemine dikkati çekti.

yeni sistemle iş birliğini daha etkin, 
daha erişilebilir ve sonuç odaklı hale 
getirmeyi hedeflediklerini ifade eden 
doğan, “üniversiteler yalnızca eğitim 
veren kurumlar değil; aynı zamanda 
üretimin, teknolojinin ve kalkınmanın 
doğrudan paydaşıdır. akademik bilgi 
birikimimizi sanayimizin hizmetine 
sunuyoruz. Bilginin raflarda kalmadı-
ğı, sahaya dokunduğu ve katma değe-
re dönüştüğü bir model inşa ediyoruz. 
üniversitemizin bilgi gücünü ülkemi-
zin üretim potansiyeliyle buluşturma-
ya, proje bazlı kalıcı üniversite-sanayi 
iş birlikleri geliştirmeye kararlılıkla 
devam edeceğiz.” dedi.”
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tArımA dev HİBe deSteğİ 
yürürlüğe gİrdİ

tarımsal 
üretimi 

artırmak için 
hazırlanan 
yeni destek 

paketi 
yürürlüğe 
girdi. 2026 

yılı boyunca 
uygulanacak 
kararla, atıl 
arazilerde 

üretim 
yapacak 

gerçek ve 
tüzel kişilere 

proje 
bedelinin 
yüzde 75’i 
oranında 

devlet hibesi 
sağlanacak.

tarım arazilerinin kullanı-
mının etkinleştirilmesi için 
işlenmeyen, nadasa ayrılan 
ve işlemeli tarıma uygun ol-
mayan alanlar öncelikli olmak 
üzere, uygun tarımsal üretim 
yöntemlerinin kullanılması 
suretiyle bitkisel üretimin 
artırılmasına yönelik yatırım 
projelerinin desteklenmesine 
ilişkin usul ve esaslar belirlen-
di.

iŞlenmeyen ve nadaSa 
ayrılan alanlar iÇin yeni 
dönem

tarım arazilerinin kullanı-
mının etkinleştirilmesinin 
desteklenmesine ilişkin 
cumhurbaşkanı kararı, resmi 
Gazete’de yayımlanarak 1 
ocak’tan itibaren geçerli ol-
mak üzere yürürlüğe girdi.
karar, tarım ve orman Bakan-
lığına bağlı il tarım ve orman 
müdürlüklerince hazırlanan ve 
Bakanlıkça onaylanan bitkisel 
üretimin geliştirilmesi ve ta-
rımsal hasılanın artırılmasına 
yönelik yatırım projelerine 
ilişkin Çiftçi kayıt Sistemi’ne 
(ÇkS) kayıtlı arazilerdeki hibe 
desteklerini içeriyor. Buna 
göre, verilecek hibeler 1 ocak 
ile 31 aralık 2026 tarihlerini 
kapsıyor.

iklim deĞiŞikliĞi dikkate 
alınarak Stratejik 
üretim

işlenmeyen veya nadasa bıra-
kılan arazilerin uygun müna-
vebe planı ve ekim yöntemleri 
kullanmak suretiyle tarımsal 
üretime kazandırılması, iklim 
değişikliği dikkate alınarak 
uygun çeşitlerle öncelikle yağlı 
tohumlu bitkiler, baklagil ve 
hububat ile sebze üretiminin 
geliştirilmesi, işlemeli tarıma 
uygun olmayan arazilerde 
katma değeri yüksek bitki tür-
lerinin üretiminin artırılması, 
doğal ekolojilerinde var olan 
bitki türlerinin aşılama, çeşit 
değişimi ve benzeri teknik 
uygulamalarla birim alandan 
elde edilen verimin artırılması 
desteklemeler arasında yer 
alıyor.

Proje toPlam Bedelinin aZami 
yüZde 75’i hiBe olacak

hibe oranları, belirlenen destekleme konu-
ları için proje toplam bedelinin azami yüzde 
75’i olacak. diğer kamu kurum ve kuruluş-
ları ve üretici örgütleriyle proje kapsamın-
da işbirliği yapılabilecek. hibelerden gerçek 
veya tüzel kişiler yararlanabilecek.
hibelerden kamu kurum ve kuruluşları ile 
ortaklıkları yararlanamayacak. diğer kamu 
kurum ve kuruluşlarından aynı konuda 
hibe alan yatırımlar, Bakanlıkça yapılan 
doğrudan destekler hariç olmak üzere ka-
rar kapsamında desteklenmeyecek.

aynı araZi iÇin iki yıl üSt üSte 
deStek olmayacak

üretim planlaması kapsamına alınan 
ürünlerin belirlenen tarım havzaları dı-
şında yetiştirilmesi durumunda destek 
verilmeyecek, aynı arazi için iki yıl üst üste 
destek olmayacak.

hakSıZ ödemeler kanUni 
FaiZiyle Geri alınacak

haksız yere yapılan destekleme 
ödemelerine ilişkin projede 
hibe olarak desteklenen kısmın 
bedeli, gecikme zammı oranları 
dikkate alınarak kanuni faiziyle 
geri alınacak. haksız ödemenin 
yapılmasında ödemeyi sağla-
yan, belge veya belgeleri düzen-
leyen gerçek ve tüzel kişiler ile 
destekten yararlananlar, geri 
alınacak tutarların tahsilinde 
müştereken sorumlu tutulacak.

Belirtilen destekleme ödeme-
lerinden, idari hata sonucu 
düzenlenen belgelerle yapılan 
ödemeler hariç, haksız yere 
yararlandığı tespit edilen üreti-
ciler, 5 yıl süreyle hiçbir tarım-
sal destekleme programından 
yararlandırılmayacak.
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gtB’den mıSır’dA 
tArım ve gıdA odAklı 
iş Birliği HaMleSi
Gaziantep Ticaret Borsası (GTB) Yönetim Kurulu Başkanı 
Mehmet Akıncı, Türkiye odalar ve Borsalar Birliği (ToBB) 
Başkanı rifat Hisarcıklıoğlu öncülüğünde Mısır’da 
düzenlenen Türkiye–Mısır oda ve Borsalar İş Birliği Forumu 
kapsamında gerçekleştirilen programa katıldı.

beraberindeki heyetin katılımıyla 
“türkiye–mısır üçüncü ülkelerde 
iş Birliği” toplantısı gerçekleştiril-
di. toplantıda, iki ülkenin üçüncü 
pazarlarda ortak hareket etmesi-
ne yönelik fırsatlar değerlendiri-
lirken; özellikle tarım ve tarımsal 
gıda sanayi başta olmak üzere 
karşılıklı ticaretin geliştirilmesine 
dönük başlıklar ele alındı.

GtB Başkanı mehmet akıncı, 
imza töreninin ardından yaptığı 
değerlendirmede, türkiye ile mısır 
arasındaki ekonomik ilişkilerin 
güçlenmesinde oda ve borsaların 
önemli bir köprü görevi üstlendi-
ğini ifade etti.

F orum çerçevesinde GtB ile mı-
sır’daki iki ticaret kuruluşu is-
mailiye ticaret odası ve Garbiye 

ticaret odası arasında tarım ve tarım-
sal gıda sanayi alanlarını kapsayan iki 
ayrı iş birliği protokolü imzalandı.

imzalanan sözleşmelerle; tarım ve 
tarımsal gıda sanayinde karşılıklı iş 
birliklerinin geliştirilmesi, kurumlar 
arası temasların artırılması ve iki ülke 
iş dünyası arasında yeni ortaklıkların 
teşvik edilmesi hedefleniyor.

Forum kapsamında ayrıca, mısır ti-
caret ve Sanayi odaları Federasyonu 
Başkanı ahmet al Wakil, Federasyon 
Genel Sekreteri dr. alaa ezz ve -

Topçuoğlu Otomotiv
Sani Konukoğlu BLV No:58/A
(342) 321 97 34



103MART 2026 MART 2026

GÜNCEL GÜNCEL

102

gtB’den mıSır’dA 
tArım ve gıdA odAklı 
iş Birliği HaMleSi
Gaziantep Ticaret Borsası (GTB) Yönetim Kurulu Başkanı 
Mehmet Akıncı, Türkiye odalar ve Borsalar Birliği (ToBB) 
Başkanı rifat Hisarcıklıoğlu öncülüğünde Mısır’da 
düzenlenen Türkiye–Mısır oda ve Borsalar İş Birliği Forumu 
kapsamında gerçekleştirilen programa katıldı.

beraberindeki heyetin katılımıyla 
“türkiye–mısır üçüncü ülkelerde 
iş Birliği” toplantısı gerçekleştiril-
di. toplantıda, iki ülkenin üçüncü 
pazarlarda ortak hareket etmesi-
ne yönelik fırsatlar değerlendiri-
lirken; özellikle tarım ve tarımsal 
gıda sanayi başta olmak üzere 
karşılıklı ticaretin geliştirilmesine 
dönük başlıklar ele alındı.

GtB Başkanı mehmet akıncı, 
imza töreninin ardından yaptığı 
değerlendirmede, türkiye ile mısır 
arasındaki ekonomik ilişkilerin 
güçlenmesinde oda ve borsaların 
önemli bir köprü görevi üstlendi-
ğini ifade etti.

F orum çerçevesinde GtB ile mı-
sır’daki iki ticaret kuruluşu is-
mailiye ticaret odası ve Garbiye 

ticaret odası arasında tarım ve tarım-
sal gıda sanayi alanlarını kapsayan iki 
ayrı iş birliği protokolü imzalandı.

imzalanan sözleşmelerle; tarım ve 
tarımsal gıda sanayinde karşılıklı iş 
birliklerinin geliştirilmesi, kurumlar 
arası temasların artırılması ve iki ülke 
iş dünyası arasında yeni ortaklıkların 
teşvik edilmesi hedefleniyor.

Forum kapsamında ayrıca, mısır ti-
caret ve Sanayi odaları Federasyonu 
Başkanı ahmet al Wakil, Federasyon 
Genel Sekreteri dr. alaa ezz ve -

Topçuoğlu Otomotiv
Sani Konukoğlu BLV No:58/A
(342) 321 97 34



105MART 2026 MART 2026

GÜNCEL GÜNCEL

104

a ntalya’da düzenlenen Ulus-
lararası turizm Gastrono-
misi yatırımları ve ağırlama 

Zirvesi’nde (FSUmmıt), Gazian-
tep’in zengin mutfak kültürü de 
sergilendi. Gaziantep’in yöresel 
lezzetlerinin yer aldığı stant, coğra-
fi işaretli ürünlerle dikkati çekti.

Burada yapılan bilgilendirmede, 
Gaziantep’te faaliyet gösteren 
bir firmanın, dondurulmuş gıda 
teknolojisini kullanarak kentin 
yöresel yemeklerini yaklaşık iki yıl-
dır yabancı tüketicilere ulaştırdığı 
belirtildi.

gAzİAntep’İn 
coğrAFİ İŞAretlİ 
lezzetlerİ Dünya 
SoFralarınDa

coğrafi işaretli 
Gaziantep lezzetleri, 

dondurulmuş 
gıda teknolojisiyle 

işlenerek başta 
Körfez ülkeleri 

olmak üzere ABD ve 
Avrupa pazarında 

tüketiciyle buluşuyor.

Bu kapsamda, içli köfte, kat-
mer, lahmacun, yuvalama ve 
ekşili ufak köfte gibi yöresel 
tatların, -40 derecede şoklana-
rak aBd ve körfez ülkeleri ile 
avrupa pazarına gönderildiği 
bildirildi.

Firmanın ortaklarından ve 
dış ekonomik ilişkiler kurulu 
(deik) türkiye-Seyşeller iş kon-
seyi Başkanı Fuat özçörekçi, 
kentin zengin mutfak kültürü-
nü, pratik ve taze şekilde dünya 
mutfaklarına ulaştırmak ama-
cıyla yola çıktıklarını söyledi.

oBA mAkArnA’DAn 
TopLumA DEğEr 
kATAn yATIrImLAr
Türkiye’nin önde gelen makarna üreticile-
rinden oba Makarna, Gaziantep’te sağlık 
alanına sunduğu katkılarla anlamlı bir ödüle 
layık görüldü. oba Makarna Yönetim Kurulu 
Başkanı Musa özgüçlü, “Sağlığa En Büyük 
Yatırım Yapan Hayırsever” ödülünü aldı.

Gaziantep’te gerçekleşen törende kamu temsilcileri, 
iş dünyası ve sivil toplum kuruluşlarının yanı sıra 
çok sayıda davetli bir araya gelirken, sağlık alanında 

topluma değer katan kişi ve kurumlar da onurlandırıldı. 
yoğun katılımla gerçekleşen gecede, Gaziantep Büyükşe-
hir Belediye Başkanı Fatma Şahin ve Gaün rektörü Prof. 
dr. Sait mesut doğan tarafından oba makarna yönetim 
kurulu Başkanı musa özgüçlü’ye ödül takdim edildi.

Gaziantep’in sağlık altyapısına sürdürülebilir katkı sağ-
lamayı hedefleyen oba makarna, bugüne kadar şehirde 
toplam 5 Sağlık ocağı ve 1 Umke deposu projesini hayata 
geçirdi. Bu kapsamda 4 Sağlık ocağı ve 1 Umke depo-
sunun yapımı tamamlanırken, 1 Sağlık ocağı projesinin 
inşaatı ise devam ediyor. hayata geçirilen bu yatırımlar, 
bölge halkının sağlık hizmetlerine daha hızlı ve erişilebilir 
şekilde ulaşmasına katkı sağlarken, aynı zamanda afet ve 
acil durum süreçlerinde kritik rol üstlenen Umke altyapı-
sını da güçlendiriyor.

“SaĞlıĞa yaPılan yatırım, 
GeleceĞe yaPılan en 
GüÇlü yatırımdır”

ödüle ilişkin değerlendirme-
de bulunan oba makarna 
yönetim kurulu Başkanı 
musa özgüçlü, şu ifadeleri 
kullandı:

“Bu ödül bizim için yalnızca 
bir takdir değil, aynı zaman-
da taşıdığımız sorumluluğun 
da önemli bir göstergesidir. 
Biz oba makarna olarak 
büyümeyi yalnızca ekonomik 
başarıyla değil, bulundu-
ğumuz şehre, ülkemize 
ve insanımıza kattığımız 
değerle anlamlı buluyoruz. 
Sağlık, toplumun en temel 
ihtiyacı ve geleceğe güvenle 
bakabilmenin en güçlü şar-
tıdır. inanıyoruz ki sağlığa 
yapılan her yatırım, aslında 
ülkemizin yarınlarına yapı-
lan en kıymetli yatırımdır. 
oba makarna olarak sosyal 
sorumluluk projelerimizi ka-
rarlılıkla sürdürmeye devam 
edeceğimizi özellikle vurgula-
mak istiyorum.”
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